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1. ЭТ – ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ТЕОРИЯ
ПРЕДМЕТ И МЕТОД ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

I. Возникновение и развитие экономической науки
II. Предмет и функции экономической теории
III. Метод экономической науки. Экономические категории и экономические законы.
IV. Взаимосвязь между экономической теорией и политикой
-= I =-

В древнем мире многие важные экономические вопросы рассматривались в трудах Платона, Аристотеля др. ученых древнего мира а также в работах мыслителей др. Египта, Китая, Индии. Первый этап развития предмета ЭТ называется ЭКОНОМИЯ. Экономия (айкономия: «ойкос» – дом; «номос» – правило, закон). Первоначально сл. Экономия появился в трудах Ксенофонта. Тогда это слово подразумевало управлять домом, хозяйством. Такой смысл оно сохраняло много веков. 

1ые экономические, серьезные знания – Аристотель. Основные его произведения («Политика», «Никомахова этика»). Заслуга Аристотеля экономиста состоит в том что он 1ым выявил некоторые категории полит. экономии и показал их взаимосвязь:

1. Аристотель устанавливает 2 стороны товара – потребительную и меновую стоимость.

2. Анализирует процесс обмена.

3. Высказывает соображения о происхождении и ф-ции денег.

4. Выражает мысль о превращении денег в капитал.

У Аристотеля мы находим противопоставление экономике и хрематистике (хозяйство с целью обогащения).


По мнению Аристотелю все мотивы экономического человека сведены к стремлению обогащения. 

Зап. Евр. Конца XVI-нач.XVII. Следующий этап в развитии ЭТ – это политическая экономия. («политикос» – общественный). Это  уже умение управлять государством (законы общественного хозяйства). 

1ая школа – это меркантилизм. Развитие мировой торговли способствовало повышению роли купечества, торгового капитала и основной вопрос, который стоял перед экономистами данной школы: «в чем источник богатства страны?». В центре внимания меркантилиста первоначально находилась не сфера производства, а сфера обращения. 

В 1615г. Антуан Де Монкретьен выпускает трактат о политической экономии, который и дает название будущей науки. В своем развитии меркантилизм прошел 2 этапа:

· Ранний. Они сторонники денежного баланса, выступали против вывоза золота и серебра из страны.

· Поздний (развитый). Сторонники системы торгового баланса, допускали вывоз драг. металлов, если в целом в торговле достигается положительное сальдо.

Следующий этап – классическая буржуазная политическая экономия. Ее 1ые представители: Уильям Петти, Пьер Буагильбер. Предприняв попытку свести стоимость к труду они сделали решающий шаг в сторону трудовой теории стоимости, которая источник капиталистического богатства находит уже в сфере производства. Представитель французской классической политической экономии – физиокаты, источник прироста капитала искали в земледелии, а чистый доход рассматривали, как дар природы. Главой школы физиократов во Франции – Француа Кенэ. Его заслуга, как экономиста, в том что он заложил основы в теории воспроизводства общественного капитала, создав тем самым 1ую макроэкономическую модель. Ее основу составляло движение совокупного общественного продукта между 3мя классами: 

· Классом земельных собственников

· Производительным классом (землевладельцы)

· Непроизводительным (все лица не связанные с земледелием)

В 18 веке возникает необходимость (в Англии) обобщения накопленных знаний и их систематизации. Эту задачу решил Адам Смит. В 1776г. выходит книга «Исследование о природе и причинах богатства народа. Эта книга стала популярной. Он доказал, что источником всякого богатства является труд. Труд создает стоимость. По Смиту главным мотивом хозяйственной деятельности человека выступает своекорыстный интерес. Решающее значение Смит предает разделению труда, как основному фактору повышения производительности. Пусть человек действует без помех и «невидимая рука» стихийное действие приведет все общество к благосостоянию. Давид Рикардо («Начало политической экономии и налогового обложения» 1617). В центре работ Рикардо находится сфера распределения. 

Симонд де Сисмоди – для него важно не абсолютное увеличение капиталистического богатства,  сколько его относительный рост, соотнесенный с динамикой населения и размерами его потребления. К 40м годам 19 века капитализм одерживает полную победу в Англии и Франции (над феодализмом).

Главный труд Маркса – «Капитал». Маркс раскрыл сущность первоначального накопления капитала, дал анализ 3х стадий развития капитализма (простой кооперации, мануфактуры, крупного машинного производства). В капитале проанализированы важнейшие экономические законы – это закон «прибавочной стоимости», «капиталистического народонаселения», «закон тенденции, нормы прибыли к понижению», «всеобщий закон капиталистического накопления». В противовес марксистскому учению в 70е годы 19 в возникла Австрийская (Венская) школа. Ее называют субъективной или субъективно-психологической. Ее представители: Кару Мэнгер, Фридрих Визар, Эйген Бем-Баверк. Данными представителями разработана теория  предельной полезности благ, и основанная на ней теория капитала и процента. 

Во 2ой половине 19в складываются предпосылки для смены общей парадигмы экономической науки. Капитализм уже точно утвержден в развитых странах.

Рождение нового термина Economics связано с именем английского экономиста Альфрэда маршала. Он основоположник неоклассического направления. В 1890 году выходит его основное произведение: «Принципы экономики». Главным предметом анализа является не теория стоимости, а теория цены. Механизм ценообразования рассматривается как соотношение спроса и предложения. В основы теории спроса он положил маржинализм (учение о предельной полезности), а в основу теории предложения – концепцию факторов производства. 

Дальнейшее развитие Economics – Кейнсианство. Связано с именем основоположника Джона Мейнарда Кейнса. В 1936 году выходит его основное произведение – общая теория занятости процента и денег. Кейнс в своей работе поставил проблему макроанализа. Он отказывается от некоторых основных постулатов неоклассического учения, в частности от рассмотрения рынка, как идеального саморегулирующегося механизма. Рынок сам по себе не может обеспечить эффективный спрос, поэтому государство должно стимулировать этот спрос посредством кредитно-денежной и бюджетной политики. Эта политика должна поощрять частные инвестиции и рост потребительских расходов, чтобы способствовать тем самым быстрому росту национального дохода.

В дальнейшем были сделаны попытки соединить неоклассические положения и кенсианские рекомендации. На основе этого возникла концепция неоклассического синтеза. Ведущим представителем этого направления является Поль Самуэльсон (учебник Economics).
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Политическая экономия в самом широком смысле – есть наука о законах управляющих производством и распределением обмена и потреблением материальных, жизненных благ в человеческом обществе. 

Предметом Economics является изучение эффективного использования людьми, ограниченных ресурсом, таких как земля, труд, капитал, предпринимательская способность для удовлетворения безграничных материальных потребностей общества. В Economics ставятся прежде всего следующие задачи: 

1. Исследование механизма рационального использования ограниченных ресурсов, с целью максимального удовлетворения потребностей человека.

2. Изучение механизма формирования потребительских предпочтений и определения выбора производства продукции.

3. Разработка теории рыночных организаций экономики, товарно-денежных отношений, механизма спроса и предложения.

4. Обоснование концепции экономической свободы хозяйствующего субъекта.

Основные вопросы Economics: что производить, как производить, для кого производить

Основная проблема: ограниченность/редкость ресурсов.

Основная задача: экономическая свобода и стабильный рост национальной экономики.

Выделяются следующие уровни теоретического анализа:

Микроэкономика – уровень хозяйствующего субъекта, предпринимателя, домашнего хозяйства, потребителя или покупателя. На этом уровне исследуются вопросы формирования рыночных цен а также маркетинг и менеджмент.

Макроэкономика – это уровень всей национальной экономики.  В качестве субъектов признаются государство, профсоюз, ассоциации предпринимателей и потребителей. Ведущими подсистемами являются денежно кредитная и финансово-бюджетная. Среди основных проблем макроэкономики выделяются национальный доход, инфляция, безработица, экономический рост.

Интерэкономика – это уровень мирового хозяйства. Теория интерэкономики выполняет анализ социально-экономических взаимоотношении.  Межгосударственные формирования и соответствующие институты. Здесь исследуются тенденции и закономерности интеграционных процессов. Формы экономических связей и интернационализации независимых государств.

Функции экономической теории:

· Познавательная.

· Методологическая

· Практическая

· Идеологическая
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В науке методом называют способ достижения цели. В ходе процесса познания происходит взаимодействие предмета и метода. Предмет предполагает определенный метод, а метод формирует предмет. Прежде всего, экономическая теория использовала формальную логику, которая разработала следующий набор методов и приемов познаний. Анализ и синтез, индукция и дедукция, сравнение, аналогия, гипотеза. Анализ – это метод познания, состоящий в разложении целого на составные части. Синтез – метод, состоящий в соединении отдельных частей в единое целое. Индукция – метод, основанный на умозаключениях от частного к общему. Дедукция – метод, основанный на умозаключениях от общего к частному. Сравнение – метод, определяющий сходство или различие явлений и процессов. Аналогия – метод познания, основанный на переносе одного или ряда свойств с известного явления на неизвестное. Гипотеза – научное предположение, выдвигаемое для объяснения какого либо явления и требующее проверки на опыте и теоретического обоснования для того, чтобы стать достоверной научной теорией.

Следующий этап развития экономической науки связан с применением диалектического метода и материалистического подхода. Диалектика – наука о наиболее общих законах развития природы, общества и человеческого мышления. С применением материалистического подхода в теории познания ведущими методами стали: метод восхождения от абстрактного к конкретному и принцип единства исторического и логического. Восхождение от абстрактного к конкретному состоит в движении теоретической мысли к более полному, всестороннему и целостному воспроизведению предмета. При сравнении исторического и логического метода, прежде всего, заметна их идентичность. Исторический метод представляется логическим, только облаченным в историческую форму, т.е. исследующим логику развития предмета в форме конкретных исторических событий. А логический метод – историческим, взятым в необходимости, т.е. освобожденным от случайной исторической формы.

Следующий этап развития связан с применением системного метода исследования. Распространение системных методов исследования и рождение кибернетики сопровождались бурным развитием экономико-математического моделирования.

Экономическая модель – это система взаимосвязей экономических явлений выраженных в количественных характеристиках и представленная в системе уравнений.

Экономическая категория появляется в процессе научного абстрагирования. Во первых экономическая категория – это результат уже выполненного теоретического анализа. Во вторых – это своеобразное имя, понятие некоторого отношения или части экономического процесса. Экономические категории не являются вечными. Они носят ярко выраженный исторический, приходящий характер. Экономический закон – необходимая, существенная, устойчивая, постоянно повторяющаяся связь и взаимосвязь явлений и процессов экономической жизни. Экономические законы имеют ряд особенностей:

1. Они объективны, т.е. не зависят непосредственно от воли и сознания человека или группы людей.

2. Действие экономического закона проявляется как тенденция, сказывается сложность экономической практики.

3. Экономический закон имеет исторический, т.е. приходящий характер.

Классификации экономических законов: Стадийная – здесь выделяются всеобщие экономические законы, общие и специфические. Всеобщие законы выступают как постоянные спутники любой экономической системы или любого способа производства (закон потребностей, закон соответствия, производственных отношений, характеру и уровню развития производительных сил, закон повышения производительности общественного труда). Общие действуют при нескольких способах производства (законы товарного производства, законы рыночной экономики, законы первобытного общества и военного коммунизма). Специфические действуют не столь продолжительно – они обслуживают только 1 из возможных способов производства или только одну экономическую систему. Примером такого закона служит закон первоначального накопления капитала.

МАТЕРИАЛЬНОЕ ПРОИЗВОДСТВО: ОСНОВНЫЕ ЧЕРТЫ, ФАКТОРЫ, РЕЗУЛЬТАТЫ.

I. Жизнедеятельность общества как система потребностей. Закон возвышения потребностей.
II. Основные и специфические факторы производства.
III. Проблема выбора в национальной экономике. Вмененные издержки производства.
IV. Продукт, как результат производства: единичный и общественный продукт. Эффективность производства.
-= I =-

4 стадии движения общественного продукта:

1. Производство

2. Распределение

3. Обмен

4. Потребление

Конечной целью любого общественного производства является удовлетворение потребностей. Последнее – это движущий мотив. В реальной действительности действует всеобщий закон возвышения потребностей. Потребность отражается как ощущение неудовлетворенности, наличие нужды человека в благах необходимых для поддержания и улучшения условий жизни и деятельности. Материальные потребности связаны с удовлетворением нужды в пище, одежде, жилище, креплении здоровья. Духовные потребности обусловлены интеллектуальным развитием человека. Социальные: продиктованы воспроизводством родовой сущности человека, среды обитания достойной человека. Среди потребностей выделяют:

1. Жизненно необходимые, которые включают, прежде всего, материальные потребности.

2. Действительные, которые предопределяются достигнутым уровнем развития общественного производства и отражаются через социальные и духовные.

3. Абсолютные, когда общество готово их реализовать, но сталкивается с огромными издержками и поэтому не принимает к исполнению. 

Потребности можно разделить

· Жесткие

· Эластичные

Первичные потребности не могут быть заменены одна другой.

В зависимости от субъекта потребности можно разделить на потребности индивида, потребности отдельных групп общества, потребности общества в целом. Маслоу предложил представить потребности в виде пирамиды:

1. (нижний) Базисные – голод, жажда, сон, жилье.

2. Гарантированные – направлены на то, чтобы обеспечить удовлетворение базисных потребностей в будущем. 

3. Социальные – вытекают из социальных контактов индивида и представляют собой стремление жить в обществе, общаться с себе подобными.

4. Оцененные – проявляются в стремлении признания индивида другими людьми в подтверждение его значимости.

5. (верхний) Потребность в развитии – нацелена на саморазвитие и удовлетворяется путем признания индивида обществом. 

Потребности обладают свойствами безграничности и историчности. В процессе удовлетворения потребностей происходит формирование новых потребностей как в количественном так и в качественном отношениях. Этот объективный процесс называется законом возвышения потребностей. Это составляет один из фундаментальных факторов, вокруг которого вращаются проблемы экономики. Стремление удовлетворить возрастающие и изменяющиеся потребности является сильнейшим мотивом совершенствования производства.

-= II =-

В экономической теории под фактором производства понимается особо важный момент, объект или обстоятельство, которое оказывает решающее воздействие на возможность и результативность производства. Имеются разные подходы к выделению тех или иных факторов производства и их классификация. 

1ый подход. В качестве факторов производства выделяются:

· Рабочая сила

· Предметы труда

· Средства труда

2ой подход. В качестве основных Факторов производства:

· Личный (всегда рассматривается рабочая сила – это совокупность физических и интеллектуальных способностей человека к труду)

· Вещественный (трактуются совокупности средства производства)

Личный и вещественный факторы образуют систему взаимодействия эффективность которых определяется такими специфическими факторами, как технология и организация производства. Технология выражает взаимодействие между основными факторами производства, совокупность методов обработки, изменение состояния, свойств и форм предметов труда. Организация обеспечивает слаженное функционирование всех факторов производства, взаимодействие участвующих в ней людей. 

2ой подход. По теории 3х факторов производства Жана. Б. Сэя рассматривается в качестве основных факторов труд, земля и капитал. Труд – это любая интеллектуальная или физическая деятельность, направленная на создание благ или оказания услуг. В большинстве западных концепций труд выступает как разновидность капитала, т.е. человеческий капитал. Земля (природа) – естественный фактор не являющийся результатом человеческой деятельности. К нему относят все блага природы, которые применимы в процессе производства. В эту категорию входят пахотные земли, леса, месторождения минералов, вода… Капитал – это фактор производства выступающий в виде совокупностей благ, которые используют в процессе производства товара и услуг: все виды оборудования, складские помещения, средства транспорта и сбыта.

3ий подход. Новейшая классификация – основные факторы: предпринимательство, наука, информация. Предпринимательская способность – особый вид человеческого ресурса, представленный деятельностью по координации и комбинированию всех других факторов производства в целях создания товаров и услуг. Специфика этого фактора состоит в умении внедрять новые виды продукта, новые производственные технологии и формы организации бизнеса идя при этом на определенную долю риска. Наука рассматривается как фактор производства, если она оказывает решающее воздействие на уровень эффективности производства, а также на сам процесс подготовки высоко квалифицированных кадров. Информация – рассматривается как передовой опыт хозяйствования, know-how как систематизированные знания, которые подготовлены к материализации в виде новейших машин, оборудования, менеджмента, маркетинга.
-= III =-


Во многих обществах широко признаны следующие экономические цели:

1. Экономический рост. Желательно обеспечить производство большего количества и большего качества товаров и услуг. Обеспечить более высокий уровень жизни.

2. Полная занятость. Подходящее занятие следует обеспечить всем тем,  кто желает и способен работать.

3. Экономическая эффективность. Это стремление получить максимальную отдачу при минимальных затратах.

4. Стабильный уровень цен. Необходимо избегать значительного повышения (инфляции) или снижения (дефляции) общего уровня цен.

5. Экономическая свобода. Управляющие, предприниматели, рабочие, потребители должны обладать высокой степенью свободы своей экономической деятельности.

6. Справедливое распределение доходов. Ни одна группа граждан не должна прибывать в крайней нищете, когда другие купаются в роскоши.

7. Экономическая обеспеченность. Обеспечить существование хронически больных, нетрудоспособных, престарелых и других иждивенцев.
8. Торговый баланс. Стремление к поддержке разумного баланса в международной торговле и международных финансовых сделках.

Множественность экономических целей при ограниченности ресурсов ставит проблему экономического выбора, т.е. выбора наилучшего из альтернативных вариантов их использования, при котором достигается максимальное удовлетворение потребностей.

Чтобы наилучшим образом проиллюстрировать проблему экономики следует принять несколько допущений:

1. Эффективность – означает, что экономика работает в условиях полной занятости  и полного объема производства.

2. Постоянное количество ресурсов – имеющиеся факторы производства постоянны как по качеству, так и по количеству.

3. Неизменная технология.

4. 2 продукта, т.е. делается допущение, что экономика производит только 2 продукта. 

Данная производственная альтернатива характеризуется следующими данными: (возможности производства пиццы и промышленных роботов при полной занятости ресурса).

	Вид продукта
	Производственные альтернативы

	
	A
	B
	C
	D
	E

	Пицца (сотни тысяч)
	0
	1
	2
	3
	4

	Промышленные роботы (тысячи)
	10
	9
	7
	4
	0


В любой момент времени экономика полной занятости и полного объема производства должна жертвовать частью продукта Y, чтобы больше получить продукта X. Эта зависимость отражает кривая производственных возможностей. 
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Поясним основные моменты:

1. Каждая точка на кривой отражает максимальный объем производства 2х продуктов.

2. Кривая включает множество вариантов сочетаний объема производства 2х продуктов.

3. Точки типа F  вне кривой предпочтительны для общества, но они не достижимы при данном количестве ресурсов и данной технологии.

4. Точки типа N  находятся вне экономики полной занятости и свидетельствуют о прямом недоиспользовании ресурсов. 

Данный график не позволяет выявить лучшую комбинацию, но заметно, что при наращивании производства одного продукта приходится жертвовать другим, т.е. сталкиваться с альтернативными (вмененными) издержками. Количество продукта Y от которого следует отказаться, чтобы получить прирост производства другого продукта  X называется вмененными издержками производства этого продукта. В процессе движения от A к E вмененные издержки возрастают. Закон возрастающих вмененных издержек отражается в форме кривой производственных возможностей. 
Если национальная экономика получает дополнительные ресурсы, то график производственных возможностей смещается вправо, такое же воздействие оказывает и технический прогресс.
-= IV =-
Результатом взаимодействия всех факторов производства  является созданный в процессе производства продукт. Продукт характеризуется 2мя свойствами:

1. Способность удовлетворять ту или иную потребность

2. Воплощенными в нем затратами труда.

Различаем вещественную и общественную стороны продукта:

1. Натурально-вещественная – это совокупность механических, химических, физических и других полезных свойств, которые делают этот продукт способным удовлетворять потребности, т.е. это потребительная стоимость.

2. Общественная сторона продукта состоит в том, что любой продукт воплощает в себе определенное количество затраченного на его производство труда.
Результатом общественного производства выступает общественный продукт. По своей натурально-естественной форме общественный продукт делится на средства производства (они возвращаются в процесс производства, т.е. это новые средства труда, и служат для замены изношенных и для расширения производственных фондов) и предметы потребления.

Предметы труда также восполняют израсходованное сырье и материалы, и идет на удовлетворение потребностей производства. Предметы предназначены для восстановления рабочей силы.

По стоимости произведенный продукт включает в себя:

1. Стоимость потребленных предметов труда (текущие материальные затраты)

2. Стоимость потребленных средств труда (амортизация)

3. Стоимость необходимого продукта идущего на оплату труда

4. Стоимость прибавочного продукта, предназначенного на расширение производства

Стоимость=C+V+M
С – затраты прошлого труда

V+M – новая стоимость (затраты живого труда). V – необходимый продукт ( идет на заработную плату. M – прибавочный продукт.

В самом общем виде эффективность означает соотношение результата и причины его вызывающей.  Эффективность=(результат/затраты). 

Принято разграничивать экономическую и социальную эффективность. Обще экономическая эффективность – достижение наибольших результатов, при наименьших затратах. На практике в качестве результата учитывается прирост национального дохода. 

Для комплекса и характеристики экономической эффективности применяется система показателей:

· Качество продукции

· Производительность труда

· Фонда отдача

· Фонда емкость

· Энергоемкость

· Материалоемкость

· Фонд вооруженности

Факторы роста эффективности национальной экономики:

1. Научно-технический прогресс (автоматизация, ресурсо-сберегающие технологии, капитало-вложения)

2. Организационно-экономические (специализация и кооперация, рациональное размещение производительных сил, экономические методы управления хозяйственной деятельности)

3. Социально-технологические (адекватная времени система мотивации труда, гуманизация производства, образовательный и профессиональный уровень кадров. Определенный стиль  экономического мышления)

4. Внешне-экономические факторы (разделение труда, открытость экономики международным интеграционным процессам, взаимопомощь, сотрудничество).

СОБСТВЕННОСТЬ. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИСТЕМА ОБЩЕСТВА.

I. Понятие экономической системы общества

II. Классификация и типы экономических систем

III. Собственность в экономической системе

IV. Экономические интересы и механизм их реализации

-= I =-
Экономическая система – это совокупность взаимосвязанных экономических элементов, образующих определенную целостность, экономическую структуру общества, единство отношений, складывающихся по поводу производства, распределения, обмена и потребления материальных благ. Выделение экономической системы означает движение:
1. От идеального к реальному

2. От вторичного к первичному

3. От правил хозяйствования, определению принципов организации экономической жизни

Основными субъектами экономической системы являются:

· Фирмы (предприятия)

· Домашние хозяйства (экономическая единица, состоящая из 1 или более лиц, которые снабжают экономику ресурсами и используют полученные за них деньги для приобретения товаров и услуг )

· Государство – принадлежит особая роль в экономической системе:

1. Оно определяет приоритеты и цели развития системы

2. Создает правовую базу и обеспечивает защиту прав собственника

3. Создает денежную систему

4. Осуществляет меры по социальной защите населения

В любой экономической системе существует 2 вида отношений:

1. Отношения людей к природе

2. Отношения людей друг к другу

В соответствии с этим можно выделить 2 крупные подсистемы:

1. Производительные силы  - совокупность личных и вещественных факторов производства в их взаимодействии

2. Производственные отношения – обусловленные производством материальных и духовных благ и услуг, отношения людей друг к другу, складывающиеся в процессе труда

В системе производственных отношений выделяются организационно-экономические (отношения возникающие между экономическими субъектами в процессе организации производства) и социально-экономические (выражают отношения между людьми посредством их отношения к вещам и благам. Определяющую роль здесь играют отношения собственности: они занимают важнейшее положение в любой экономической системе). Общими для каждой экономической системы являются: разделение труда, его кооперирование, концентрация и комбинирование производства.

-= II =-
Рассматривая историческую классификацию экономических систем, мы помимо современных включаем системы прошлого и будущего. Такая историческая классификация была предложена представителями постиндустриального общества.

	Экономические системы

	Доиндустриальная
	Постиндустриальная
	Индустриальная

	Главная сфера экономики

	Сельское хозяйство
	Промышленность
	Сфера услуг

	Лимитирующий фактор

	Земля
	Капитал
	Информация

	Господствующая социальная группа

	Землевладельцы
	Собственники капитала
	Собственники информации


В современном мире существуют следующие разновидности экономических систем:

· Рыночная – характеризуется как система основанная на частной собственности, свободе выбора и конкуренции. Она опирается на личные интересы и ограничивает роль правительства. Рыночная экономика гарантирует свободу потребителя, а это выражается в свободе потребительского выбора на рынке товаров и услуг, и свободу предпринимателя, т.е. индивид сам определяет что, как и для кого производить, где, как и по какой цене реализовать произведенную продукцию, каким образом и на что тратить полученную выручку. Главным мотивом и движущей силой такой экономики является личный интерес. Для потребителей – это максимизация полезности для производителей – это максимизация прибыли. Свобода выбора становится основой конкуренции. Экономическая свобода выступает как необходимое средство политической свободы. Политическая свобода в свою очередь есть гарант экономической свободы. Классическая рыночная экономика исходит из ограниченной роли государственного вмешательства в экономику. Правительство необходимо лишь как орган определяющий рыночной игры и следящий за выполнением этих правил.
· Командная – это система в которой доминирует общественная (государственная) собственность на средства производства. Коллективное принятие экономических решений. Централизованное руководство экономикой посредством государственного планирования. Государственное регулирование цен, монополизм производства, торможение технического прогресса, закономерно рождают экономику дефицита. Парадокс заключается в том, что дефицит возникает в условиях всеобщей занятости и почти полной загрузки производственных мощностей. В условиях командной экономики причастность к власти означает и причастность к распределению. 
· Смешанная – подразумевается тип общества, синтезирующий элементы первых двух систем, т.е. механизм рынка дополняется активной деятельностью государства. Однако частная собственность и опора на рыночную систему также как и общественная собственность и централизованное планирование не всегда существуют параллельно, одновременно друг с другом. Примером этого может служить фашизм. Т.к. там экономика была под жестким контролем. Также Югославская экономика может служить примером. В Швеции экономика также представляет гибридную систему.
· Традиционная – во многих экономически слаборазвитых странах действуют традиционные или основанные на обычаях экономические системы. Техника производства, обмен, распределение доходов базируются здесь на организованных ими обычаях. Наследственность и касты диктуют экономические роли индивидов. Технический прогресс и внедрение инноваций резко ограниченны, т.к. они вступают в противоречие с традициями, организации общественного строя. Религиозные и культурные общества здесь первичны по сравнению с экономической деятельностью.

-= III =-
С учетом основного функционального предназначения и экономическую систему и материальное производство и саму человеческую деятельность можно рассматривать как присвоение. Присвоить означает включить объект в свою собственную жизнедеятельность. Поэтому присвоение выступает, как всеобщее универсальное связь человека с окружающим его природным и социальным миром. Присвоение индивидом предметов природы и результатов труда в пределах определенной формы и посредством ее – есть собственность.
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Начиная с классической школы политической экономики, место собственности в экономической системе и в ее теоретической модели уточнялось в зависимости от задач исследования. Так известны трактовки собственности как отдельного отношения человека к вещи, продукту природы или труда. Однако власть субъекта над вещью не должна заслонять то обстоятельство, что собственность – это прежде всего отношению людей по поводу вещей. Т.е. вне общества, группы, рода… нет собственности. Собственность выступает как общественное отношение. 


Можно выделить юридическую и экономическую трактовку собственности. В первом случае необходимо ответить на вопрос кто является собственником? Объектом собственности выступают все элементы условий производства, включая средства производства, рабочую силу и продукт.  При ответе на вопрос кто является собственником определяется форма собственности. Во втором случае в центре внимания оказывается фактическое осуществление присвоения, сам механизм реализации собственности, присвоение субъектом результатов хозяйствования. Здесь необходимо ответить на вопрос: как реализуется собственность? Одно дело, если собственник средств производства сам, своим трудом приводит их в движение, другое, если он использует наемный труд. Собственность в статике показывает: что ты имеешь, каковы границы твоих полномочий, а собственность в динамике, как процесс, показывает как и что получает хозяйствующий субъект. Поэтому нести ответственность за последствия принимаемых решений – одна из основных функций собственника. 

Право собственности, как право конкретных субъектов на определенные объекты, имущество сводится к трем правомочиям: 
· Право владения – это предоставляемая законом возможность фактического обладания вещью и удержанию ее в собственном владении

· Право пользования – основанная на  законе возможность эксплуатация имущества, извлечение из него полезных свойств и получение от него плодов и доходов

· Право распоряжения имуществом – предоставленная собственнику возможность по своему усмотрению и в своих интересах совершать действия, определяющие юридическую судьбу имущества

Типы и формы собственности. Существуют 2 типа собственности:

· Частная. Выражает отношение присвоения средств и результатов производства частными лицами. Различают 2 вида частной собственности: трудовую и нетрудовую. Трудовая – это собственность от предпринимательской трудовой деятельности от ведения собственного хозяйства и других форм, в основе которых лежит труд. Нетрудовая – это собственность от получения имущества по наследству в дивидендах от акций, облигаций, доходов от средств, вложенных в кредитные учреждения и других источников не связанных с трудовой деятельностью.
· Общественная. Означает совместное присвоение средств и результатов производства. Она включает 2 вида: коллективную и государственную. Субъектами коллективной собственности выступают коллективы работников. Формами коллективной собственности является коллективная, народная, кооперативная и акционерная. Коллективная собственность образуется в результате перехода всего имущества государственного предприятия в руки коллектива, выкупа арендованного имущества. Кооперативная собственность – общее достояние всех членов кооператива, объединивших свои средства и труд для осуществления совместной производственной или иной деятельности. Акционерная форма собственности образуется в результате объединения результатов для совместной деятельности, продажи акций и облигаций, а также хозяйственной деятельности. Государственная собственность является достоянием всех людей данной страны. Управление и распоряжение объектами собственности здесь осуществляется от имени народа органами государственной власти. Особенность данного вида: неделимость ее объектов между субъектами налогоплательщиков. 
В РБ существует 2 формы собственности:

· Республиканская. Субъектом является все население республика, земля ее недра, средства республиканского бюджета, учебные заведения.

· Коммунальная (муниципальная). Собственно выражает отношение по поводу ассоциации граждан, живущих в области, районах и других административно территориальных образованиях. К ней относятся средства местного бюджета, жилищный фонд, предприятия торговли, обслуживания, транспорт и другое имущество. Кроме того в республике также может существовать собственность других государств, их юридических и физических лиц, а также собственность международных организаций.

РЫНОЧНАЯ ФОРМА ОРГАНИЗАЦИИ ЭКОНОМИКИ СТРАНЫ

I. Товарное Хозяйство, материальная основа рыночной экономики.

II. Товар и его свойства. Стоимость как экономическая категория.

III. Товарное происхождение денег. Функции денег. Закон денежного обращения.

IV. Рынок, как форма функционирования товарного производства. Условия перехода рыночной экономики.
-= I =-
Исторически первую форму хозяйственной деятельности образует натуральное хозяйство. Его принципами является:

1. Обособленность и замкнутость хозяйственных единиц.

2. Непосредственная связь между производством и потреблением.

3. Отсутствие общественного разделения труда.

4. Присвоение и использование продукта непосредственно самим производителем.

5. Доминирование простого воспроизводства – возобновление его масштабов и объемов в прежних размерах. 

В чистом виде натуральное хозяйство существовало только у первобытных народов, не знавших общественного разделения труда, обмена и частной собственности. Прямой противоположностью натуральному хозяйству выступает товарное хозяйство. Факторами вызывающими трансформацию натурального хозяйства в товарное является:

1. Появление избытка продукта.

2. Осознание преимуществ разделения труда.

3. Появление прибавочного продукта, как источника для обмена.

4. Развитие экономического обособления хозяйствующих субъектов.

В условиях товарного производства продукты производятся прежде всего не для собственного потребления, а для обмена, для продажи ради последующей купли (ТОВАР-ДЕНЬГИ-ТОВАР).

Основными чертами товарного производства является:

1. Ориентация производства на обмен товарами.

2. Общественное разделение труда и зависимость хозяйствующих субъектов.

3. Экономическое обособление хозяйствующих субъектов и их специализация.

4. Дополнение обмена товарами, обменом деятельностью.

При товарном хозяйстве действуют и его специфические законы:

· Закон стоимости

· Спроса и предложения

· Денежного обращения

· Конкуренции

Существует 2 вида товарного производства:

1. Простое товарное производство. Для него характерны незначительные масштабы, работа в одиночку, соединение в одном лице производителя и собственника средств производства. Чужая  наемная рабочая сила не используется.

2. Всеобщее (крупное) товарное производство. Для него характерно широкое использование наемно рабочей силы. Как правило, наемные работники лишены средств производства. Использование значительной массы труда, средств производства, что предполагает дальнейшее внутрипроизводственное разделение труда и появление совокупного работника. Товарное производство предпринимательского типа придает товарно-денежным отношения всеобщий характер. В товарный оборот вовлекаются огромные массы товаров, сами факторы производства, товаром становится рабочая сила. Товаром выступают не только вещи, предметы, услуги, но и научно-техническая информация и производственный опыт.

-= II =-
Результатом и предпосылкой существования товарного производства является товар. Товар – это продукт труда, созданный для обмена путем купли-продажи. Товар обладает двумя свойствами:
· Потребительную стоимостью – свойство вещи удовлетворять какую либо потребность людей. Не всяки продукт обладающий потребительной стоимостью является товаром. Потребительная стоимость, отчуждаемая в процессе обмена путем купли-продажи выступает в новой форме, форме меновой стоимости (1 пальто = 10 метров ткани). Сравнивать можно только однородные вещи. То, что является общим для обеих потребительных стоимостей, так это затраченный на из производство труд.

· Стоимостью. Это отношение между двумя производителями по-поводу труда, овеществленного товаром. Меновая стоимость – отношение в котором определенное количество потребительной стоимости одного вида обменивается на определенное количество потребительной стоимости другого вида.

Т.о. стоимость и меновая стоимость не тождественные понятия. Первое – это внутреннее свойство товара, вторая – внешнее проявление стоимости. 2 свойства товара определяются двойственным характером труда. Труд выступает как конкретный и абстрактный. Конкретный труд – это затраты рабочей силы в особой полезной форме. 

Если отвлечься от особой полезной формы труда, тогда остается лишь то, что затраты рабочей силы выступают как затраты физиологической энергии. Такой труд называется абстрактным трудом. Абстрактный труд имеет место там, где люди вступают в отношения обмена путем купли-продажи продукта, т.е. в определенной форме общества. Следовательно труд затраченный на производства стоимости является общественным трудом. 
Стоимость – основная категория политической экономии. Существуют различные теории стоимости:

1. Трудовая теория стоимости. Суть этой теории: все товары имеют одно коренное общее свойство – все они продукты человеческого труда. Количество этого труда, затраченного на производство товара и определяет стоимость товара.

2. Теория предельной полезности. Сторонники этой теории утверждают, что стоимость – это психологическое явление, объяснимое предельной, т.е. наименьшей полезностью данного товара для покупателя. Отсюда вывод: чем больше товаров – тем меньше их полезность для покупателя и тем ниже их стоимость.

3. Теория спроса и предложения – стремится объяснить цену товара через соотношение спроса и предложения.

4. Теория трех факторов производства. Она связывает создание стоимости с доходами, получаемыми с фактов производства. Доходы образуют стоимость продукта и реализуются через цену в процессе продажи. 

[image: image54.emf]0

2

4

6

8

10

12

12345

Роботы/Пицца

F

N


-= III =-
Шелка, кофе, табак, скот – все эти товары лишь некоторые из огромного мира товаров, выполняющих роль товара-эквивалента или товара-посредника. Наличие товара-эквивалента способствовало появлению людей занимающимися исключительно куплей-продажей товара. Тем самым посредники превращались в купеческое сословие. Купеческая торговля расширяла рамки самого обмена. Местные товары-эквиваленты возвращались в общий ряд, а их место занимали товары, которые получали признание во всех пунктах купеческой торговли. Этими товарами были металлы (медь, серебро…). В последствии всеобщее признание получили золото и серебро, обеспечивающие обмен более 2000 лет. Они удачно сочетали необходимые качества товара-эквивалента: делимость, однородность, сохранность, портативность. В процессе развития обмена форма стоимости прошла следующие этапы: 
1. Простая, единичная или случайная – не было посредников.

2. Полная, развернутая – на этом этапе могло быть несколько эквивалентов
3. Всеобщая

4. Денежная

Постепенно бумажные деньги (банкноты) вытеснили классические товарные деньги (золото и серебро). Все большее распространения получили счета текущих депозитов, кредитные карты и прочие финансовые активы. Деньги – это совокупность финансовых активов, которые регулярно используются для сделок. Наиболее характерной чертой денег является их абсолютная ликвидность, т.е. способность практически мгновенно и без потерь обмениваться на любые другие виды активов. В настоящее время большинство экономистов сходятся на том, что деньги выполняют 3 функции:

1. Средство обращения (средство платежа)

2. Мера стоимости (с помощью денег можно идеально измерить, сколько стоит товар)

3. Средства накопления (средства сохранения ценности)

Количество денег требующихся для обращения определяется законом денежного обращения, который гласит: «количество денег, необходимых для обеспечения товарного обращения равно сумме цен товаров минус кредит плюс платежи, по которым наступил срок уплаты и минус сумма взаимопогашающихся платежей и все это деленное на число оборотов одноименных денежных единиц».
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Когда товарный обмен становится регулярным, появляется множество экономически обособленных производителей и потребителей, тогда формируется рынок. Рынком называют место, институт и механизм, которые сводят вместе продавцов и покупателей товаров и услуг. К числу институтов рынка относятся: фондовые, товарные биржи; снабженческо-сбытовые организации; ярмарки; аукционы; средства связи транспорта; реклама. Основными субъектами рынка являются продавцы и покупатели, выступающие в качестве физических и юридических лиц, а также государство. Выделяется следующая структура рынка:
1. В зависимости от объектов купли-продажи выделяют рынок потребительских товаров и услуг, финансовый рынок, рынок труда, рынок земли.
2. В зависимости от субъектов отношений купли-продажи товаров: рынок оптовой торговли, рынок розничной торговли, закупочный рынок (если покупатель государство, покупатель - колхоз).

3. По территориальному признаку: местный, региональный (внутри страны), национальный (внутренний рынок страны), региональный в границах группы стран, мировой рынок.

4. По механизму функционирования выделяют рынок совершенной конкуренции, рынок монополистической конкуренции, олигополистический, чистой монополии.
5. По степени насыщенности: равновесный рынок, дефицитный рынок, избыточный.


С учетом основных характерных черт рыночных отношений следует различать:

· Свободный рынок: свободная конкуренция регулируемая только экономическими законами

· Монополизированный рынок: условия производства и обмена товаров определяется группой монополий

· Регулируемый рынок, где активное участие в сфере экономики принимает государство

· Рыночная экономика – качественное состояние, тип функционирования экономической системы, базирующейся на всеобщности рыночных отношений во всех звеньях и на всех стадиях общественного воспроизводства

Эффективное функционирование рыночной экономики предполагает ряд условий:

1. Экономическая свобода и самостоятельность хозяйствующих субъектов

2. Многообразие форм собственности

3. Либерализация цен

4. Обеспечение примата потребителя (потребитель диктует что ему надо)

5. Устойчивость финансовой и денежной системы

6. Открытость экономики мировым интеграционным процессам

7. Обеспечение социальной защищенности населения

8. Системный охват национальной экономики рыночными отношениями

9. Наличие развитой инфраструктуры (производственной, социальной, рыночной)

РЫНОЧНЫЙ МЕХАНИЗМ И ЕГО ЭЛЕМЕНТЫ

I. Функция спроса и детерминанты спроса

II. Функция Предложения и факторы сдвига линии предложения

III. Эластичность спроса и предложения

IV. Рыночное равновесие

V. Роль государства в рыночной экономике

-= I =-

Общий закон спроса: спрос отражает желание покупателя приобрести товар на определенных условиях. Экономическая теория использует такое понятие, как платежеспособный спрос – это масса товара, которую покупатель желает приобрести, что подкрепляется выделяемой для этой цели соответствующей суммой денежных средств. На рынке при высокой цене и равных иных условиях приобретается меньшее количество товара, чем при низкой, и наоборот при низкой цене люди готовы купить больше товара. Это значит, что спрос зависит от цены, т.е. существует обратная связь между ценой и величиной спроса, которую называют законом спроса. Действие закона спроса обусловлены следующими причинами:
1. Здравым смыслом.

2. Каждый потребитель получает меньше полезности от каждой дополнительной единицы продукта. В связи с этим потребители покупают дополнительные единицы продукта только при условии снижения цен. 

3. Действие закона спроса объясняется эффектом дохода и эффектом замещения.


Существует множество неценовых факторов, которые влияют на покупательную способность (спрос). Под их воздействием кривая спроса будет отклоняться вправо, если спрос растет или влево, если он падает.
Основными неценовыми детерминантами, влияющими на спрос являются:
1. Предпочтения и вкусы потребителей

2. Число потребителей на рынке (при увеличении увеличивается спрос)

3. Денежные доходы потребителей. Товары, спрос на которые меняется с изменением дохода, называют товарами высшей категории. Товары, спрос на которые возрастает при снижении дохода – товары низшей категории. 

4. Цены на сопряженные товары. Т.е. спрос на многие товары зависит от цен не только на них самих, но и на другие товары.

5. Ожидания потребителей. Ожидание повышения цен в будущем может побудить потребителей к увеличению покупок сегодня. Ожидание повышения доходов может заставить потребителей меньше ограничивать текущие расходы. И наоборот.

-= II =-

Совокупность товаров, предлагаемых на рынок, образует предложение, а назначаемая производителями цена – есть цена предложения. Предложение – это количество товара, которое производители могут и хотят произвести и предложить к продаже на рынке по конкретной цене в течение определенного периода времени. Как правило, производители хотят изготовить и пустить в продажу больше товаров по высокой цене. Прямую зависимость между ценой товара и величиной предложения называют законом предложения. 

Как и спрос предложение зависит не только от цены, но и от неценовых факторов предложения:
1. Цены на производственные ресурсы. Цены на ресурсы определяют величину издержек производства. Если величина издержек возрастает, то это приводит к снижению объема выпускаемой продукции.

2. Изменения технологии производства. Совершенствование технологий позволяет с меньшими затратами ресурсов произвести больше продукции.

3. Налоги и дотации. 

4. Ожидание изменения цен. Ожидание изменения цен продукта может повлиять на желание производителя поставить продукт на рынок в настоящее время.

5. Число продавцов на рынке. Предложение товара возрастает вместе с увеличением количества фирм, производящих эти товары. И наоборот.

-= III =-

Спрос и предложение зависит от различных факторов. Для определения такой зависимости используется понятие эластичности. Это, во-первых, мера реагирования одной переменной величины на изменение другой. Во вторых, это число, показывающее изменение одной величины в результате 1% изменения другой переменой.

Эластичность спроса по цене отражает то процентное изменение спроса, которое последует после однопроцентного изменения цены данного товара. 
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Для обыкновенных товаров эластичность спроса по цене отрицательна. Рассмотрим варианты эластичности спроса (на графике):

· D1 – Совершенно не эластичный спрос. 
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=0. Вне зависимости от цены спрос в данном случае – величина постоянная. Можно ожидать в этой ситуации изменение цены, объема выручки, но не объема продаж в натуральных единицах.
· D2 – Спрос не эластичный – тогда уменьшение цены вызывает некоторый рост продаж. Кривая D2 отклоняется от D1. 0<
[image: image5.wmf]d

p

E

<1.

· D3 – спрос с единичной эластичностью обнаруживается тогда, когда изменение цены вызывает абсолютно пропорциональные изменения цены спроса, так что общий доход от продаж остается неизменным. D3 с OQ образует 45 градусов.

· D4 – спрос эластичный. 
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· D5 – спрос совершенно эластичный. В этом случае есть только одна цена. При достигнутой цене нет предела для объема спроса. 
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Факторы эластичности спроса по цене:

· Наличие товаров-заменителей. Срабатывает правило: чем больше заменителей, тем эластичнее спрос.

· Альтернативность: чем шире возможность использования товара в альтернативных целях, тем выше его эластичность.

· Специфика отдельных товаров. Можно выделить товары долговременного и кратковременного пользования (на лекарства спрос обычно не эластичен).

· Фактор времени: в длительном периоде спрос, как правило эластичен, т.е. реагирует на изменение цены. В кратковременном периоде спрос менее эластичен (может срабатывать «консерватизм запаса»).

Эластичность спроса по доходу:
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, Qd – спрос, I – доход
Перекрестная эластичность:
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Данный показатель характеризует реакцию производителей или рынка продавцов на определенные обстоятельства или факторы. Эластичность предложения по цене определяется, как отношение процентного изменения величины предлагаемого товара к заданному процентному изменению в цене этого товара.
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 Линия предложения показывает, что параметры цены и предложения изменяются в одном и том же направлении. Следовательно, формула Es имеет положительное значение.
· Еs=0 – абсолютно жесткое предложение. Нет реакции на цену. Объем предложения остается на одном уровне, а уровень цены сложно предсказать.

· Es<1 – предложение не эластичное.

· Es=1 – на любых отрезках эластичность предложения по цене равна 1 и не изменяется.

· Es>1 – предложение эластично и эта ситуация наиболее типична для рынка предложения (особенно в длительном периоде).

· Es=infinity – небольшое изменение цены ведет к безграничному приросту предложения или к его полному исчезновению.

-= IV =- 
Цену, при которой величина спроса равна величине предложения, называют равновесной. Она всегда находится на пересечении кривых спроса и предложения. Если спрос растет, а предложение товаров не изменяется (при неизменности и постоянстве других факторов), то кривая спроса смещается вправо вверх и устанавливается новый более высокий уровень равновесной цены и новый (больший) объем продажа. Снижение спроса при неизменном предложении при прочих равных условиях ведет к установлению более низкого уровня равновесной цены и меньшего объема продаж. 

Вывод:
существует прямая связь между изменением спроса и изменением равновесной цены и количества производимого продукта.


Таким образом, здесь существует обратная связь между изменением предложения и изменение равновесной цены, но прямая связь между изменением предложения и изменением количества продукта. Существуют различные модели рыночного равновесия. 
Модель Вальраса. 

Поиск рыночного равновесия в модели Вальраса начинается с анализа дефицита. Предположим, что установилась цена P1. По такой цене производители ограничиваются предложением Q1. А покупатели по этой цене предъявляют спрос Q2. Возникает избыточный спрос или дефицит. Потребители начинают конкурировать, и это приводит к повышению цен. По линии предложения S вверх движутся производители, реагируя на настроение покупателя. Они встречаются в точке Е. Спрос равен предложению. Устанавливается  рыночное равновесие, дефицит исчезает. Модель Вальраса лучше подходит для характеристики процесса установления равновесия в коротком периоде. 
Модель Маршалла. 
Во второй модели в центре внимания находится реакция субъектов рынка на сами цены. Предположим, что цена спроса выше цены предложения. При объеме предложения Q1 и цене P2 продавцы будут увеличивать объем предложения, следя за повышением рыночной цены. Если цена спроса оказалась меньше цены предложения – предложение наоборот будет сокращаться, пока не будет обеспечено рыночное равновесие в точке Е. Модель Маршалла больше подходит для анализа процесса достижения равновесия в длительном периоде, когда объем предложения в состоянии реагировать на высокую рыночную цену спроса.

-= V =-

Государство воздействует на функционирование рыночной системы и участвует в хозяйственных отношениях. Основные экономические функции государства:
1. Разработка правовой базы эффективного функционирования экономики, которая включает создание правовых норм, разработку системы регулирования отношений между хозяйствующими субъектами и определение прав собственности.

2. Защита конкуренции. Предусматривает демонополизацию экономики, стимулирование конкуренции путем ввода ограничений и разрешений.

3. Производство благ для общественного пользования. Т.е. благ, которые рыночная система не намерена производить.

4. Перераспределение дохода и богатства. Это налогообложение и осуществление трансфертных платежей (выплаты не связанные с текущей экономической активностью получателя (выплаты по соц. Страхованию…)). 

5. Распределение ресурсов на общественные блага.

6. Стабилизация экономики (т.е. осуществление мер по сглаживанию цикличности развития экономики). Это сдерживание уровня безработицы, уровня инфляции, поддержка экономического роста и контроль за равновесностью кругооборота доходов и расходов.

ОСНОВЫ ТЕОРИИ ПОТРЕБЛЕНИЯ
I. Потребительский выбор.

II. Количественная и порядковая теория полезности.

III. Кривые безразличия. Предельная норма замещения.

IV. Бюджетные ограничения.

V. Кривые Энгеля.

В условиях рыночной экономики потребитель независимо принимает решения об объеме и структуре своих покупок (т.е. он суверенен). Суверенитет потребителя означает:

a) Результаты деятельности производителя оценивает потребитель.

b) Имеет место свобода потребительского выбора на рынке товаров и услуг.

Ситуация выбора предполагает:

1. Наличие множества возможных вариантов.

2. Осознание того, что множество вариантов выбора всегда ограничено (доходом, ценой товара, естественных возможностей и способностей человека).
3. Выделение одного из множества вариантов.

4. Наличие (отсутствие) критерия выбора, т.е. реализация выбора каким-либо случайным образом.

Гипотеза о рациональном потреблении предполагает: потребитель ведет себя каждый раз так, чтобы  максимизировать полезность при ограниченном доходе. Для обозначения того удовольствия или удовлетворения, которое получает потребитель от потребления товаров или услуг, используется термин «полезность». Полезность – цель потребления. Различают предельную и общую полезность. Предельная – полезность, которая потребляется извлекаясь из одной дополнительной единицы блага.  Сумма предельных полезностей дает общую полезность. Впервые внимание на то, что полезность зависит не только потребительных свойств вещи, но и от процента ее потребления, обратил внимание немецкий экономист Госсен. Соответствующее обобщение в экономической теории получило название закона Госсена. Содержание первого закона выражается в следующих положениях:

1. В одном непрерывном акте потребления полезность каждой последующей единицы потребляемого блага убывает.

2.  При повторном акте потребления полезность каждой единицы блага уменьшается по сравнению с ее полезностью при первоначальном потреблении.

Содержание второго закона: при всех вариантах использования определенного блага необходимо за ограниченный период времени распределить его потребление таким образом, чтобы каждый вариант выводил потребление на одну и ту же величину предельной полезности.
Т.к. каждая последующая единица товара приносит меньшую предельную полезность, то и покупатель, оценивая ее в денежных единицах, склонен за дополнительную единицу товара платить меньшую цену.
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Выделение данного коэффициента означает, что покупательная сила денег, при приобретении данного товара не снижается. 

-= II =-
Кардиналистский (количественный) подход. Полезность в теории потребления выступает прежде всего не как объективное свойство вещи, а как субъективное отношение людей к товару. Вещь от количества зависит от количества потребляемых единиц данного товара. 

Ui=f(xi)

Ui – полезность некоторого количества товара.

xi – количество потребляемой единицы товара определенного рода.

Количественная теория старается измерить полезность в условных единицах полезности, которые называются «ютилы». В реальной действительности потребитель имеет возможность выбора.
Первый шаг – представим обязательную полезность всего набора потребляемых благ, как сумму полезностей каждого отдельного блага, входящего в определенный набор:

U=U1(x1)+ U2(x2)+…+ Un(xn)
Но процесс потребления определяет блага прямо или косвенно, но все же оказывает воздействие на потребление других благ. Поэтому имеет смысл рассматривать не полезность от потребления отдельно взятого товара, а полезность всего комплекса потребляемых товаров.
U=f(x1,x2,…,xn)=f(x)

x1,x2,…,xn – набор n товаров.

Потребитель старается так распределить денежный доход, чтобы каждый последующий доллар, затраченный на приобретение каждого вида продукта, приносил бы одинаковую добавочную полезность.

Правило максимизации полезности:
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Ординалистический (порядковый) подход. Представители: Ален, Беррето…

При этом подходе главное не измерение полезности, а упорядочивание различных наборов товаров с точки зрения их предпочтительности. Функция полезности принимает большие значения для тех товаров, которые более предпочтительны для потребителя. Одинаковые значения принимаются для равноценных наборов товаров.

Основные аксиомы:

1. Полное упорядочивание предпочтений. Считается, что потребитель способен сравнивать и классифицировать все наборы потребляемых товаров и услуг в каждый конкретный момент времени, т.е. предпочтения уже сформированы.
2. Транзитивность предпочтений. Означает, что все предпочтения согласованны и есть возможность присвоить полезности этих товаров численные значения.

3. Аксиома ненасыщения. Т.е. полное насыщение исключается.

4. Независимость потребителя, т.е. отсутствие внешних эффектов.

	Альтернативные наборы
	Питание
	Одежда

	A
	20
	30

	B
	10
	55

	C
	40
	20

	D
	30
	45

	E
	10
	20

	F
	10
	45


-= III =-



Объяснение рисунка ниже:

В соответствии с третьей аксиомой, все точки из III будут предпочтительны относительно набора А. С другой стороны, все точки из I будут более предпочтительны, следовательно равноценные наборы для точки А будут находится во II & IV квадрантах. Это точки C & F. Образуется линия равной полезности (кривая безразличия). Это линия, каждая точка которой представляет такую комбинацию двух товаров, что потребителю безразлично какую из них выбрать. Кривая безразличия графически отображает систему предпочтений покупателя, складывающихся на определенный момент. Две кривые безразличия не могут иметь общих точек, т.к. набор товаров не может характеризоваться двумя различными уровнями полезности.
Карта безразличия:


С изменением благосостояния кривая безразличия может сдвигаться в ту или иную сторону. Каждая следующая кривая, проходящая дальше от начала координат предполагает относительно большую величину полезности. В результате образуется семейство кривых безразличия, или карта безразличия. Это множество кривых безразличия соответствует всем возможным уровням полезности для данного потребителя.

Предельная норма замещения. Норма замены товаром Х есть то количество товара У, которое потребитель согласен уступить в обмен на увеличение количества товара Х на 1 единицу с тем, чтобы общий уровень удовлетворенности оставался неизменным.
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Абсолютное значение наклона в различных точках кривой, т.е. угловой коэффициент наклона касательной к кривой безразличия в определенной точке кривой, выражает предельную норму замещения.

-= IV =-

Индивидуальный выбор потребителей зависит от 2х обстоятельств:

1. Желание (это отражает кривая безразличия)

2. Финансовые возможности.

Предполагается, что I – это сумма средств или доход потребителей, который может быть израсходован:

I=pxX+pyY, px,py – цены на блага; x,y – количество благ.

Тогда: I-pxX=pyY – бюджет, ограничивающий потребителя. Это означает, что на один из товаров может быть израсходован лишь свободный остаток денежных средств:
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Здесь: I=const. px,py – угловой коэффициент прямой расходов, который изменяет наклон этой кривой к оси абсцисс. Функциональную связь отражает прямая линия с отрицательным наклоном. Это и есть бюджетная линия. Уравнение бюджетной линии:

Y=ax+b


N,L,P – предпочтительны для потребителей, но они не достижимы.

C,D – достижимы, но менее предпочтительны, т.к. будет образовываться экономия, нерационально тратим доход.
Бюджетная линия – геометрическое место точек, характеризующее все наборы товаров, которые может приобрести потребитель, полностью израсходовав свой доход при данных ценах на товар x & y.
Оптимум Потребителя. Потребитель стремится при заданном ограниченном бюджете в максимальной степени удовлетворить потребности. При этом предполагается, что весь доход расходуется – нет сбережений. Тогда точка выбора будет находится на кривой безразличия и на бюджетной линии одновременно.


В точке равновесия наклон бюджетной линии равен наклону кривой безразличия, следовательно, точка E – точка оптимума потребителя. Предельная норма замещения в точке E – отражает соотношение, в котором потребитель готов обменять товар y за 1 дополнительную единицу товара х. 
ОСНОВЫ ТЕОРИИ ПРОИЗВОДСТВА

Часть 1. Капитал, факторы производства

I. Типы предпринимательской фирмы.

II. Капитал фирмы. Основной и оборотный капитал.

III. Производство с одним переменным фактором. Закон убывающей производительности.

IV. Производство с двумя переменными факторами. Равновесие производителя.

-= I =-
Формы организации бизнеса:

a) Индивидуальный предприниматель. Индивидуальные предприниматели могут работать сообразованием и без образования юридического лица. В первом случае – это владельцы небольших сельскохозяйственных ферм, розничные торговцы, а также предприниматели, занятые в сфере обслуживания. Индивидуальный предприниматель ведет деятельность на свой страх и риск, несет личную имущественную ответственность за результаты хозяйствования, долги и другие финансовые обязательства. В одном лице выступает владелец, предприниматель, работник, менеджер. При развитии индивидуального предпринимательства по линии наемных отношений, появляется дополнительная рабочая сила, регистрируется фирма с образованием юридического лица.
b) Партнерство. В данном случае возникает объединение двух или более индивидуальных предпринимателей, ведущих дело, как совладельцы. Преимущества данной формы: появления дополнительного капитала, новых идей, специализация партнеров по направлениям деятельности. Недостатки: неограниченная материальная ответственность, невысокая оперативность принятия решений всеми участниками партнерства.
c) Корпорация. Данная форма функционирует, как юридическое лицо. Ответственность каждого собственника ограничена его вкладом в данное предприятие. Корпорация – общество, основанное на паях. Покупая ценные бумаги, индивиды становятся собственниками корпорации. Держатели акций получают дивиденды. Достоинства: быстрое привлечение финансовых средств, существование, независимо от владельцев-акционеров, рост эффективности, т.е. возможность внедрения достижений научно-технического процесса, освоение технологий массового производства, а также стабильность. Недостатки: разрыв между функцией собственности и функцией управления, двойное налогообложение.
При классификации предпринимательских фирм используются различные критерии:

a) Форма собственности. Выделяют:
· Частные предприятия, находящиеся в частной индивидуальной собственности и собственности корпоративной.

· Государственные предприятия.

· Смешанные предприятия, с участием или без участия иностранного капитала

b) Объем используемой рабочей силы.

c) Объем выпускаемой продукции.

d) Степень монополизации рынка.

Особый вариант развития частного предприятия – это культивирование рабочей акционерной собственности. В этом случае каждый работник получает свою долю собственности за счет фонда траста. Предприниматель заинтересован в развитии рабочей собственности, т.к. отчисления от прибыли в данный фонд не облагаются налогами и в последующем используются для развития производства (также можно получить льготные кредиты).

-= II =-

Для того, чтобы организовать производство необходимы денежные средства. Капитал, который необходимо включить в дело для получения первых результатов, называется авансированным. Предпринимательская фирма рассчитывает получить больше денежных средств, нежели затрачено, т.е. получить прибыль. Движение промышленного капитала отражает следующая формула:
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, D – аванс; ∆D – прибавление.
Движение промышленного капитала отражает следующая формула:


Последовательное прохождение капиталом трех стадий, принятие и сбрасывание трех различных функциональных форм – есть кругооборот капитала. Авансированный капитал возвращается не сразу, а постепенно, по частям. Поэтому следует выделять оборот капитала, когда весь капитал возвращается на исходные позиции, т.е. возобновляется не только по стоимости, но и по натурально-вещественному составу. С точки зрения скорости оборота составных частей капитала и переноса их стоимости на вновь изготовленный продукт. Капитал делится на основной и оборотный. Основной капитал – та часть производительного капитала, который полностью и многократно принимает участие в процессе производства и переносит свою стоимость на новый продукт по частям, в течение ряда периодов. Оборотный капитал – часть производительного капитала, стоимость которого полностью переносится на произведенный товар и возвращается в денежной форме после его реализации. 
В процессе производства основной капитал подвергается к физическому и моральному износу. Физический износ – постепенная утрата основным капиталом потребительной стоимости, которая постепенно переносится на продукт и частями возвращается в виде амортизации. Моральный износ происходит из-за роста производительности труда и технического прогресса и ведет к обновлению основного капитала до того, как он изнашивается физически. Механизм возмещения основного капитала определяют амортизационные отчисления (АО). 
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За счет аккумулирования амортизационных отчислений образуется амортизационный фонд. Норма амортизации задается в процентах и определяется по формуле:  
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Для предпринимательской фирмы важным является время оборота капитала. Оно включает время производства и время обращения. Время производства – это рабочий период. Время естественных процессов, перерывы в процессе труда – время запаса. Время обращения – это время купли факторов производства и время продажи товаров. 

-= III =-
В современной микроэкономики под производством понимается деятельность по использованию факторов производства с целью достижения результата. 

Экономическая деятельность фирмы может быть описана производственной функцией:
Q=f(F1,F2,…,Fn), Q – максимальный объем производства при заданных затратах. F1,F2,…,Fn – количество использованных факторов.
Предположим, что F1 – является переменным фактором. А остальные n-1 – постоянные. Для того, чтобы отразить влияние переменного фактора введем понятие совокупного среднего предельного продукта. Совокупный продукт – это общее количество продукта, произведенного с использованием некоторого количества переменных факторов. Средний продукт получается путем деления совокупного продукта на израсходованное количество переменного фактора. 
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Предельный продукт – определяется, как прирост совокупного продукта, полученный в результате бесконечно малых приращений количества используемого переменного фактора. 
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Совокупный с ростом использования в производстве переменного фактора будет увеличиваться, однако этот рост имеет определенные пределы в рамках заданной технологии. Рост переменного фактора: стадии производства: 
На первой стадии производства ОА – увеличение затрат переменного фактора способствует все более полному использованию постоянного фактора. Предельная и общая производительность труда растут. Это выражается в росте предельного и среднего продукта. При этом предельный продукт > среднего продукта. В точке А` предельный продукт достигает своего максимума. На второй стадии (АБ) величина предельного продукта уменьшается и в точке Б` становится равным среднему продукту (МР=АР). На этой стадии совокупный продукт растет быстрее, чем использованное количество переменного фактора. На третьей стадии (БВ) предельный продукт меньше среднего продукта, в результате чего совокупный продукт растет медленнее затрат переменного фактора. Четвертая стадия – предельный продукт у нас получается меньше 0. В результате прирост переменного фактора приводит к уменьшению выпуска совокупной продукции. При условии, что все единицы переменного фактора качественно однородны и добавление новых единиц не ведет к качественному изменению технологий. В этом и заключается закон убывающей предельной производительности. Он утверждает: что по мере возрастания переменного фактора при фиксированных остальных  факторах и неизменной технологии достигаются в итоге в точках, в которой дополнительного использования этого фактора идет к снижению объема выпуска продукции. Анализируя закон: 
1. Отражает ситуацию на кратковременном отрезке времени, когда исключен маневр всеми факторами производства.

2. Применим лишь к определенным технологиям производства.

-= IV =-

Теперь предположим, что у нас 2 переменных фактора, а объем производства величина постоянная, т.е.: Q=f(F1,F2). Q=const, F1,F2-переменные.

При каждой комбинации основных факторов (например труда и капитала) определяется максимально возможный выпуск продукции.
Кривая представляющая бесконечное множество комбинаций, факторов производства, обеспечивающих одинаковый выпуск продукции, называется изоквантой. Набор изоквант образует карту изоквант. Один и тот же объем производства можно обеспечить, используя разное сочетание факторов производства за счет их взаимозаменяемости. Если выпуск продукции должен поддерживаться постоянный, то чем больше используется один фактор, тем меньше будет использоваться другой. Определим предельную норму технологического замещения труда капитала: 
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 Предельная норма технологического замещения – величина, на которую может быть сокращен капитал за счет использования одной дополнительной единицы труда, при фиксированном объеме выпуска продукции. Предположим, что PL – цена труда на рынке и PK – цена капитала.
D=PL*L+Pk*k – денежный капитал.
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Это уравнение прямой, все точки которой обеспечивают полное расходование денежного капитала фирмы. Образуется изокоста (или бюджетная линия). Наклон ее определяется соотношением факторов производства: Совместим изокосту с изоквантой:

В данной точке изокоста и изокванта имеют равный наклон.
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Когда предельная норма технологической замены факторов производства равна соотношению цен на эти факторы, тогда наступает равновесие производителя.

Часть 2. Издержки. Доход. Прибыль фирмы.

I. Содержание издержек производства и их классификация.

II. Издержки производства в краткосрочный период.

III. Издержки производства в долгосрочном периоде. Эффект масштаба.

IV. Доход и прибыль предпринимательской фирмы.

-= I =-
Прежде всего необходимо различать затраты фирмы и сами издержки производства. Затраты отражают первоначальный или дополнительный общий расход капитала, который требуется для основания или расширения дела. Через затраты капитала (основные и оборотные) фирма создает необходимый производственный потенциал, соответствующий избранной стратегической цели развития. Издержки производства - совокупность расходов, которые несет фирма при обеспечении того или иного объема производства продукции, и ее последующей реализации в определенный период времени. Подходы:
· Издержки индивидуальные и общественные. Индивидуальные – с позиции фирмы непосредственно учитываются расходы самого хозяйствующего субъекта. В данном случае синонимом издержек производства является себестоимость. Основными ее статьями выступают: сырье, материалы, топливо, электроэнергия, расходы на зарплату… Это линия затрат оборотного капитала. Линия основного капитала включает: амортизацию зданий, оборудования, арендную плату, различные виды процента. Общественные – издержки на производство определенного вида и объема продукции с позиции всей национальной экономики. Т.е. общество обязано учитывать все «внешние затраты» связанные, например, с компенсацией ущерба наносимого природе, здоровью населения, а также некоторые расходы, связанные с подготовкой рабочей силы, проведением НИОКР (научно-исследовательских опытных конструкторских разработок).

· Различают издержки производства и издержки обращения. Это связано с фазами движения капитала. К издержкам производства относятся только те, которые связаны с материальным или физическим существованием продукта. Издержки обращения обусловлены реализацией, произведенной продукции. В свою очередь издержки обращения включают дополнительные и чистые издержки обращения. Дополнительные образуют расходы, связанные с транспортировкой, складированием, и хранением продукции, также ее расфасовкой. Чистые издержки – расходы на рекламу, аренду торговых площадей, учет выручки, т.е. затраты по сбрасыванию товарной и приобретению денежной формы.
· Данный подход делит издержки на 2 группы: явные (бухгалтерские) и неявные. Явные – расходы фирмы на уплату используемых факторов производства, природных ресурсов, труда, капитала, предпринимательского таланта, которые не являются собственностью фирмы. Явные издержки полностью отражаются в бухгалтерском учете фирмы. Они непосредственно связаны с затратами основного и оборотного капитала. Сумма всех явных издержек выступает как себестоимость продукции. Неявные (вмененные) – это выплаты, которые фирма должна была бы сделать поставщику ресурсов, для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах. Внутренние издержки – это издержки на неоплачиваемые собственные и самостоятельно используемые ресурсы. В состав внутренних издержек входит нормальная прибыль (т.е. минимальная плата, которая необходима для удержания предпринимательской способности в рамках данной фирмы). Безвозвратные издержки – представляю собой ранее произведенные и невозместимые расходы. Например: расходы по регистрации фирмы, подготовке рекламной надписи. Внешние издержки – денежные расходы, которые фирма производит, оплачивая оказываемые и поставляемые ей поставщиками трудовые услуги, сырье, топливо, транспортные услуги, энергию и т.д. Т.о. экономические издержки – это внешние издержки плюс неявные издержки.
-= II =-


Краткосрочный период – это период времени, в течении которого фирма может изменить объем производства путем соединения изменяющегося количества ресурсов. Различают:

· валовые (общие) издержки (TC – Total Cost) состоят из постоянных издержек (FC) и переменных издержек (VC). FC – издержки, которые фирма несет не зависимо от объема производства. VC – изменяются вместе с объемом производства. TC=FC+VC. 
· Цена средней издержки (ATC) – издержки производства на единицу продукции. Они имеют важное значение при определении прибыльности или убыточности производства. Среди средних издержек различают:
· Средние совокупные издержки (ATC). 
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· Средние постоянные издержки (AFC). 
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· Средние переменные издержки (AVC). 
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· Предельные издержки (MC) (маржинальные) – отражают прирост издержек производства в условиях конкретной фирмы в результате производства одной дополнительной единицы продукции. 
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В длительном периоде на рынке могут появиться новые и исчезнуть старые предпринимательские фирмы. Могут измениться общие условия хозяйствования, произойти смена правительства, государственной доктрины экономического развития, международные параметры. В границах отрасли могут также измениться ее масштабы. В длительный период времени предпринимательская фирма более свободна в выборе факторов производства и их комбинации. Рассмотрим фирму с неизменным эффектом масштаба – это означает, что если затраты увеличиваются в 2 раза, то и объем продукции возрастает в 2 раза. В итоге средние издержки (ATC) будут постоянны. График долговременных и краткосрочных издержек производства при постоянном эффекте масштаба:

Предположим, что фирма может рассмотреть 3 варианта развития. Каждой соответствует свой размер предпринимательской линии LAC (краткосрочных средних издержек). По каждому варианту даны как LACi, i=1..3. Предположим, что в точках E1,E2,E3 каждая линия краткосрочных средних издержек пересекается соответственно с краткосрочной кривой предельных издержек. Тогда точки E1,E2,E3 – это минимальные краткосрочные средние издержки производства.
При принятии решения о развитии фирма будет вынуждена перемежаться от одной точки Е к другой, описывая сложную кривую. При этом на определенном этапе движения фирма столкнется с ростом средних издержек производства. Т.о. кривая долговременных средних издержек является огибающей кривых краткосрочных средних издержек. Если существует множество выбора вариантов развития, то долговременная кривая средних издержек производства также будет огибать кривые SAC, но множество точек Е приведет к тому, что линия LAC становится прямой. При этом долговременные средние издержки равны долговременным предельным издержкам. На долговременном этапе для большинства технологий эффект масштаба сначала возрастающий (положительный), затем постоянный, и затем падающий (отрицательный).

Различные типы кривых LAC:

[image: image27]

-= IV =-

Доход – денежный эквивалент произведенной и реализованной продукции. Доход отражает экономическую результативность предпринимательства, выражает отношение хозяйственного риска. Материальную и экономическую ответственность предпринимателя за рациональное использование всех факторов производства. Различают общий, средний и предельный доход. Совокупный доход представляет сумму денежной выручки, которую предпринимательская фирма получает вслед за реализацией произведенной продукции. 
R=P*Q
Средний доход есть сумма денежной выручки приходящейся на единицу изделия. 
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При постоянных ценах средний доход равен цене реализации и предельный доход представляет приращение дохода, получаемое за счет бесконечно малого увеличения выпуска продукции. 
При бухгалтерском подходе прибыль определяется, как разница между совокупным доходом фирмы, и фактическими издержками производства. При экономическом подходе вводится понятие чистая экономическая прибыль и учитываются явные и вмененные издержки производства. Т.е. чистая экономическая прибыль – это разница между совокупным доходом фирмы и экономическими издержками. Чистая экономическая прибыль = бухгалтерская прибыль – неявные издержки. Учитывая это прибыль можно рассматривать как разницу между общим валовым доходам и издержками. 
Pr=TR-C

Предпринимательская фирма получает прибыль если:
1. Продукция реализуется и денежный доход зачисляется на банковский счет.

2. Издержки производства меньше цены реализации.

Степень доходности (степень отдачи средств) используемых в производстве – есть рентабельность. Она измеряется такими показателями, как рентабельность производства и рентабельность продукции. 
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, где Rосн  и Rоб – Капитал основной и оборотный соответственно.

Рентабельность производства – это отношение балансовой прибыли к текущим затратам на производство. 
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С доходностью и прибыльностью фирмы непосредственно связана проблема банкротства. Банкротство означает неплатежеспособность фирмы, т.е. не способность рассчитаться денежными средствами и прочими активами по своим обязательствам. Факторы ухудшающие финансово-экономическое положение хозяйствующего субъекта:

1. Сырьевые и энергетические кризисы.

2. Введение жестких бюджетных ограничений.

3. Разрыв прежних хозяйственных связей.

4. Отсутствие валютного обеспечения процесса производства.
5. Изменение предпочтение потребителей из-за низкого качества.

6. Реализация заведомо убыточного технико-экономического проекта.

Индикаторы экономической безопасности предприятия:

	Индикатор
	Зона безопасности
	Зона опасности

	Рентабельность капитала
	>15%
	<5%

	Качество продукции
	Мировой уровень
	Республиканский уровень

	Уровень диверсификации (степень укрупнения)
	30-40%
	>60%

	Износ основного оборудования
	30-40%
	>50%

	Объем реализации от выпуска
	>95%
	<90%

	Уровень маркетинга
	Высокий
	Низкий

	Срок окупаемости инвестиций
	< полгода
	> более трех лет


ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКАЯ ФИРМА В УСЛОВИЯХ НЕСОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ. МОНОПОЛИЗМ.

I. Несовершенная конкуренция.

II. Монополистическая конкуренция.

III. Олигополия. Влияние на эффективность.

IV. Монополия. Экономическая власть.

V. Определение цены и объема производства в условиях монополии.

-= I =-


Совершенная конкуренция – это рыночная ситуация, при которой существует большое число независимых фирм, производящих стандартизированный продукт. Отсутствуют основания для неценной конкуренции, обеспечивается легкий вход в отрасль и отсутствует контроль над ценой. В реальной действительности не существует не совершенной конкуренции, ни совершенных рынков. Термин «несовершенная конкуренция» используется, как общие названия для обозначения рыночных структур (монополии, олигополии), которые отклоняются от чисто конкурентной модели рынка. Рынок, конкуренция на котором не совершенна, занимает промежуточное положение между полюсом совершенной конкуренции и полюсом абсолютной монополии. Особенность функционирования такого рынка заключается в сложном сочетании элементов монополии и конкуренции. Классическими работами по вопросам несовершенной конкуренции признаны «Теория монополистической конкуренции» Эдварда Чемберлена, и «Экономическая теория несовершенной конкуренции» Джоан Робинсон опубликованы в 1943 году. Чемберлен характеризовал несовершенную конкуренцию, как явление, состоящее из монополии и конкуренции. В трактовке Робинсон, несовершенная конкуренция – это условия рынка, предполагающие широкую дифференциацию продукта, связанную либо с особенностями самого продукта (качество, марка, стиль, упаковка…) либо с местоположением продавцов, а также с условиями сопутствующими продаже. Уменьшая ценовую эластичность спроса с помощью дифференциации продукта продавец получает монопольную власть над продуктом. Т.е. может в определенных пределах повышать цену продукта без риска сокращения объема его производства. Робинсон видела в несовершенной конкуренции главную слабость капиталистической системы хозяйства. Поддерживая более высокую цену, компании получают больше прибыли, а потребитель теряет. Это неизбежно приводит к застойным явлениям в производстве, к безработице, в конечном итоге к нестабильности. Т.о. термин несовершенная конкуренция в начале 20-го века означал: экономическое несовершенство, неэффективность системы хозяйствования из-за нарушения механизма выравнивания прибыли, ограничения производства. В конце 20-го века несовершенную конкуренцию определяют, как рынки, на которых продавцы имеют больше свободы в назначении цен, чем при совершенной конкуренции, но меньше, чем в условиях чистой монополии. Они обладают этой свободой, потому что реализуют свою продукцию в условиях монополистической конкуренции или олигополии.
-= II =-


Монополистическая конкуренция подразумевает такую рыночную ситуацию, при которой относительно большое число небольших производителей предлагают похожую, но не идентичную продукцию. В отличие от чистой конкуренции, для монополистической конкуренции не требуется присутствия сотен или тысяч фирм. Достаточно сравнительно небольшого их числа. Из наличия такого числа фирм вытекает следующие признаки монополистической конкуренции:

· Каждая фирма обладает относительно небольшой долей рынка, поэтому она имеет ограниченный контроль над ценой.

· Тайный сговор (согласованные действия фирм) с целью ограничения объема производства и искусственного повышения цен не возможен.

· В отрасли нет взаимной зависимости между фирмами. Каждая из них самостоятельно определяет свою политику.

· Дифференциация продукта. При этом Дифференциация принимает ряд различных форм:

1. Качество продукта. Продукты различаются по своим физическим или качественным параметрам, включая функциональные особенности, дизайн, качество работы…

2. Услуги. Условия связанные с продажей продукта (одни придают значение качеству обслуживания клиентов и т.д.).

3. Размещение. Продукты могут быть дифференцированы на основе размещения или доступности. Например минимагазин или гипермаркет.

4. Стимулирование рынка и упаковка. 
Вступить в отрасль с монополистической конкуренцией относительно легко, т.к. эффект масштаба, и требующийся капитал не велики. Под монополистической конкуренцией подразумеваются отрасли, состоящие из относительно большого числа фирм, которые действуют в производстве дифференцированных продуктов, не вступая между собой в тайные союзы. В конкуренции на основе цен сопутствует неценовая конкуренция. Легкость вступления способствует появлению конкуренции со стороны новых фирм в долговременном периоде. Производитель в условиях монополистической конкуренции может добиться временного преимущества над конкурентами с помощью манипулирования продуктом, рекламы и других приемов стимулирования сбыта.

Цель рекламы фирмы – увеличить свою рыночную долю и усилить лояльность потребителей по отношению именно к ее дифференцированному продукту, т.е. фирма надеется, что реклама сдвинет кривую спроса направо (увеличение спроса) и одновременно уменьшит ее ценовую эластичность.
-= III =-

Олигополистическая организация является основой хозяйственных структур, большинства отраслей развитой рыночной экономики. Олигополия – это господство немногих, т.е. такой тип рыночной структуры, который представлен господством нескольких крупных фирм, производящих однородную или разнородную продукцию. Обычно на олигополистическом рынке господствует от двух до десяти фирм, на которые приходится половина и более продаж продукта. Если олигополия контролирует 60-80% рынка, то ее называют олигополией доминирования. Факторами, способствующими развитию олигополий, являются:
· Концентрация производства и капитала путем слияния фирм и достигаемый при этом эффект масштаба.

· Обладание рыночной властью, т.е. способность контролировать рынок и цены.

· Всеобщая олигополистическая взаимозависимость фирм, т.е. тщательный учет действий конкурентов при определении цены и объема производства.

Механизму ценообразованию присущи 2 основные черты:

1. Негибкость (жесткость) цен, достаточное их постоянство.

2. Согласованность действий всех фирм в области ценообразования.

Если олигополистические фирмы сталкиваются с одинаковыми условиями спроса и величиной издержек, то они вступают в тайный сговор с целью максимизации общих прибылей. Рыночная цена и объем производства будут соответствовать ситуации единственного монополиста, т.е. будут одинаковы. В большинстве стран такая практика считается противозаконной, поэтому получает развитие так называемое «лидерство в ценах». Тогда наиболее крупная, доминирующая в отрасли фирма, действует как ценовой лидер, т.е. устанавливает цену, а все остальные следуют за ней.
По теории А. Курно, равновесие в отрасли, состоящей из 1 фирмы, достигается при монопольной цене, а в условиях олигополии, колеблется между монопольной и конкурентной ценами. Согласно традиционной точки зрения, олигополия является эффективной, т.е. обеспечивает максимальную прибыль благодаря своему положению в рыночной структуре. Вместе с тем, сторонники такого мнения считают, что олигополии мешают внедрению новых достижений в национальной экономике, сдерживая тем самым научно-технический прогресс и стремясь замедлить моральный износ капитала. Оспаривая это мнение, Шумпетен и Гэлбрэйт считали, что только крупные олигополистические фирмы способны быть технически прогрессивными и финансировать НИОКР для достижения высоких темпов научно-технического прогресса.
-= IV =-

Монополизация национальной экономики обусловлена рядом взаимодополняющих факторов:

1. Стремлением предпринимательской фирмы максимизировать объем прибыли, что ориентирует на расширение масштабов производства.

2. Дифференциацией товаропроизводителей, когда выделяются процветающие фирмы и менее удачливые, которые вынуждены покидать отраслевой рынок.

3. Преимуществами крупного производства, которые имеют объективный характер – это длительное сохранение положительного масштаба производства при снижении средних и предельных издержек производства.

4. Влиянием научно-технического прогресса, когда возможность внедрения новшества предполагает наличие крупного капитала.

5. Издержками конкурентной борьбы, что сопровождается возрастанием общего риска хозяйствования и способствует образованию соответствующих союзов или экономических монополий.

6. Монополизация обеспечивается моделью реализуемой экономической политики, которая способствует образованию так называемых «национальных чемпионов».

В образовании монополии обнаруживаются 2 основные тенденции:

1. Появление крупных предприятий на основе концентрации производства и их доминирующего положения в отрасли.

2. Образование союзов или достижения соглашений ряда крупных и средних фирм.

К высшим формам монополистических союзов относятся:

1. Картель – объединение ряда предприятий одной отрасли, которая не ограничивает их самостоятельность, но предполагает установление единых цен, раздел рынка, определение квоты на производство и реализацию продукции.

2. Синдикат – это объединение ряда предприятий одной отрасли при ликвидации их коммерческой самостоятельности. В этом случае обеспечивается совместная реализация продукции, закупка исходного сырья. Предприятие теряет коммерческую самостоятельность, но сохраняет производственную

3. Трест – это объединение собственности и управления ряда предприятий одной или нескольких отраслей при полной ликвидации их самостоятельности. В этом случае формируется корпоративная собственность. Возникают акционерные общества, объединения по типу комбинатов.

4. Концерн – это наиболее развитая форма объединения предприятий, осуществляемая посредством системы участий финансовых связей, личных уний. Входящие в концерн предприятия номинально остаются самостоятельными, а фактически подчинены единому хозяйственному центру. В концерн входят предприятия ряда отраслей национальной экономики, включая банки, транспорт, торговые компании. 

Объектом интереса в национальной экономике выступает не только сама монополия, но и ее доминирующие положения на рынке, т.е. монополизм. Монополизм – такой тип экономических отношений, когда хозяйствующий субъект навязывает фонд-агентам выгодные для себя действия, эксплуатирует в своих интересах рыночный спрос через получение высоких прибылей. В качестве форм проявления монополизма выступают: взвинчивание цен и сокращение производства, инфляция издержек производства, рост заработной платы, рост рентабельности и сокращение расходов на рекламу, манипулирование условиями поставок и снижение качества продукции.

Процесс монополизации не исключает конкуренции, т.к. существует конкуренция внутри самих экономических монополий, между монополиями, между монополиями и аутсайдерами. Монополии разных отраслей в национальной экономике борются за источники сырья, за доллар покупателя, в ход идет монополизация научно-технической информации, кредита, используются реклама, специальные соглашения с потребителями, а также лобби в парламенте и правительстве. Теория и практика фиксируют пределы монополизации национальной экономики.
1. Можно монополизировать ту или иную научную разработку, но научно-технический прогресс предлагает новые разработки.

2. Рост цен провоцирует появление мелких фирм, для которых производство становится прибыльным.

3. Монополизированный товар испытывает все возрастающее воздействие со стороны товаров заменителей.

4. Рост цен на национальном рынке усиливает стремление иностранных фирм проникнуть на данный рынок со своими товарами и капиталами.

5. Концентрация производства постепенно наталкивается на исчерпание положительного масштаба производства.

6. Ограничение в рамках антимонопольного регулирования и действующих нормативных актов.

7. Сохранение монополии на землю, как на объект собственности и монополии на землю, как объект хозяйствования, что тормозит перелив капитала.

Степень экономической власти монополии можно измерить разными способами:

1. Показатель монопольной власти Абба Лернера. Т.е. рассчитать Лернеровский индекс: IL=(PM-MC)/PM. IL – лернеровский индекс монопольной власти. PM – монопольная цена. МС – предельные издержки. В условиях совершенной конкуренции MC=P (цена), следовательно в этих условиях IL=0. Если индекс Лернера (IL) представляет положительную величину, то фирма обладает монопольной властью. Чем выше этот показатель, тем больше монопольная власть.
2. Индекс Херфиндаля-Хиршмана. Это показатель, определяющий степень концентрации рынка. При его расчете используется удельный вес продукции фирмы в отрасли. Предполагается, что чем больше удельный вес продукции в отрасли, тем выше потенциальные возможности для возникновения монополий. Все фирмы ранжируются по удельному весу от наибольшей до наименьшей. 
IHH=S12+ S22+ S32+...+ SN2

S1 – удельный вес самой крупной фирмы.

Sn – удельный вес самой наименьшей фирмы.

-= V =-

Фирма обладает монопольной властью тогда, когда она может влиять на цену своего товара, изменяя объемы его предложения. Для длительного поддержания монопольной власти необходимы определенные условия, так называемые для вступления в отрасль. К ним относятся: 

1. Исключительные права, полученные от правительства.

2. Собственность на весь объем какого-либо производственного ресурса.

3. Патенты и авторские права.

4. Низкие издержки крупного производства.

Решающие различия между чистым монополистом и чистым конкурентным продавцом лежит на стороне рыночного спроса, т.к. чистый монополист является отраслью, его кривая спроса или продаж представляет собой кривую отраслевого спроса, которая не является совершенно эластичной, но является нисходящей. Существует 3 следствия нисходящей кривой спроса:

1. Чистая монополия может увеличить свои продажи, только назначая более низкую цену на единицу своей продукции. Это является причиной того, что предельный доход становится меньше, чем цена или средний доход для каждого уровня выпуска, кроме первого (MR<AR). Рисунок, цена и предельный доход в условиях чистой монополии: 
Следовательно, предельный доход четвертой единицы составит: 132-30=102$, т.е. значительно меньше, чем ее цена в 132 доллара. Т.к. предельный доход есть природ валового дохода, связанный с каждой дополнительной единицей продукции, снижающиеся значения предельного дохода означают, что валовой доход будет расти, замедляющимся темпом.
Спрос, предельный и валовой доход фирмы в условиях чистой монополии:


Т.к. фирма должна снизить цену, чтобы увеличить свои продажи, кривая ее предельного дохода лежит ниже ее понижающейся кривой спроса. Валютный доход увеличивается сниженным темпом. До тех пор, пока валютный доход увеличивается, предельный доход является положительным. Когда валютный доход достигает своего максимума, предельный доход будет равен 0. И когда валютный доход уменьшается, предельный доход становится отрицательным.
2. Там, где каждый объем производства связан с некоторой особенной ценой, монополист одновременно выбирает и цену, и объем производства. Но поскольку кривая зафиксирована, он не может понизить цену без потери продаж, или увеличить продажи, без назначения более низкой цены.
3. Основой для третьего вывода является проверка валовым доходом ценовой эластичности спроса. Когда спрос эластичен, уменьшение цены будет увеличивать валовой доход. Когда спрос является не эластичным , падение цены уменьшит валовой доход.

Вывод: максимизирующий прибыль монополист будет стремиться избегать неэластичного отрезка его кривой спроса в пользу некоторой комбинации «цена-количество» на эластичном отрезке. Какую комбинацию выберет монополист зависит не только от спроса и данных о предельном доходе, но также и от издержек. Стремящийся к прибыли монополист будет производить каждую последующую единицу продукции до тех пор, пока ее реализация обеспечивает больший прирост валового дохода, чем увеличение валовых издержек. Т.е. фирма будет наращивать производство продукции до такого объема, при котором предельный доход равен  предельным издержкам (MR=MC). Это продажа товара или услуги данного качества и при данных затратах по различным ценам разным покупателям. Для ее осуществления необходимо 3 условия:
1. Невозможность перепродажи купленной продукции.

2. Дифференциация покупателей на группы в зависимости от эластичности спроса на товары. 

3. Обладание монопольной властью, т.е. способностью контролировать производство и ценообразование.

Различают 3 вида ценовой дискриминации:

1. Непреднамеренная (совершенная) дискриминация: когда на единицу однородного товара устанавливается цена, равная цене спроса. Данный вид дискриминации имеет место в условиях производства новой техники, выполненной по заказам конкретных потребителей и реализуемой по индивидуальным ценам.

2. Предполагает группировку выпускаемой продукции на которую устанавливаются разные цены. Она осуществляется в форме ценовых скидок (кинотеатры, рестораны).
3. Осуществляется при разделении самих покупателей на отдельные группы и установление соответствующих цен.

РЫНОК ТРУДА И ТЕОРИЯ ЗАРПЛАТЫ.
I. Рыночное предложение услуг труда

II. Равновесие на рынке труда.

III. Содержание функции и формы заработной платы.

Введение: Особенности функционирования рынка экономических ресурсов

1. Предпринимательская фирма выходит на данный рынок выходит, прежде всего, как покупатель, а домашнее хозяйство выступает, как продавец.

2. Некоторые виды ресурсов продают только сами предприниматели (сталь, уголь, оборудование…). Товары и услуги такого рода принято выделять, как промежуточные продукты. 

3. Предпринимательская фирма стремиться минимизировать затраты на ресурсы или при тех же затратах получить максимум продукции.

4. Ценообразование на ресурсы затрагивает сферу экономической политики. Проблему распределения дохода с учетом собственности на факторы производства.

5. Спрос на ресурсы является вторичным (производным) от спроса на товары и услуги для потребительского сектора. Состояние рынка экономических ресурсов непосредственно отражает состояние воспроизводственного процесса в национальной экономике.

-= I =-


Основными субъектами рынка труда являются:

· Работодатель (фирма)

· Работополучатель (домашнее хозяйство)

· Профсоюз, союзы предпринимателей, государство.

Если предпринимателя и домашнее хозяйство интересует продолжительность рабочего времени, то объектом купли-продажи выступает труд, как процесс. Естественно, что рабочий день ряд границ:
1. Естественная граница (в сутках 24 часа)

2. Физическая граница, превышение которой не позволяет в достаточной степени восстановить способности к труду.

3. Моральная граница, которая учитывает необходимость удовлетворения культурных и духовных потребностей человека.

Следовательно, при формировании предложения труда, домашнее хозяйство сталкивается с выбором: труд – отдых, который касается оптимального распределения между рабочим и свободным временем. Предположим, что работник не имеет иных доходов, кроме заработной платы. В этом случае все возможные комбинации досуга и дохода отражает линия бюджетного ограничения (доход-досуг):

Это значит, что чем больше дневной доход, тем меньше свободное время. Количество часов работы зависит от уровня дохода и сложившихся предпочтений в отношении дохода и досуга.

Бюджетная линия и кривая безразличия: (см. график выше).  DD1 - отражает возможность и пропорции обмена досуга на доход, при определенном рыночном уровне зарплаты. Кривая безразличия указывает на взаимодействие предпочтений работника в отношении дохода и досуга. В точке Е равновесия один час свободного времени имеет альтернативную стоимость равную почасовой заработной плате. Если ставка заработной платы будет расти, то это сделает бюджетную линию более крутой. Прежнее количество рабочего времени обеспечит больший доход. Предложение труда в условиях доминирующего эффекта замещения: 


Домашнее хозяйство в единственном числе демонстрирует индивидуальное предложение рабочей силы. Рыночное предложение труда определенного вида при заданном уровне заработной платы есть сумма объемов индивидуального предложения всех домашних хозяйств. Общее предложение труда национальной экономики зависит:
1. От численности трудоспособного населения.

2. От готовности работников уступать свою рабочую силу работодателям (учитывается здоровье, условия жизни и альтернативная стоимость свободного времени).

3. От миграции рабочей сила (имеет значение конкуренция национальных уровней заработной платы, социальная стабильность).

Полной занятостью называется ситуация доступности трудоустройства для всех желающих работать. При этом равновесный уровень заработной платы определяется механизмом совершенной конкуренции. Если бы существовала полная занятость, а также абсолютная гибкость реальной заработной платы, то отпала бы необходимость в проведении экономической политики по борьбе с безработицей. Как правило в высокоразвитых странах с рыночной экономикой в качестве цели ставится снижение уровня безработицы до 4-5%.
-= II =-

Рынок труда является конкурентным, если:

1. Существует большое количество предпринимательских фирм, которые конкурируют на рынке покупки определенного вида рабочей силы.

2. Существует большое число работополучателей, которые также конкурируют на рабочие вакантные места.



В кратковременный период сдвиг спроса на рабочую силу значительно влияет на величину зарплаты и уровень занятости. В долговременный период такое влияние на зарплату оказывается минимальным, т.к. линия долгосрочного предложения занимает все более горизонтальное положение. Стремясь максимизировать прибыль, предприниматель уточняет спрос на рабочую силу с учетом следующих условий: доход от предельного продукта или предельный продукт в денежном выражении MRPL должен быть равен предельным издержкам на ресурс:


MRPL=MICL

Т.о. существует обратная зависимость между ценой на ресурс и количеством приобретенного ресурса. Чем выше зарплата, тем в меньших объемах следует ожидать закупки и использование рабочей силы.


Динамика спроса: спрос может быть повышен за счет:

1. Более полной загрузки производственных мощностей, что является следствием роста спроса на производимую продукцию.

2. Дальнейшего развития производственного потенциала на основании реализации новейших инвестиционных проектов.

Инвестиции, прежнюю техническую основу, ведут к открытию дополнительных рабочих мест. Более сложное влияние оказывают инвестиции в новейших технологиях, когда повышается техническое и органическое строение капитала. С одной стороны, новейшие технологии делают труд более производительным ресурсом, что повышает доход от предельного продукта труда. Следовательно, повышается и спрос на рабочую силу. С другой стороны, развитие производства на новейшей технической основе, относительно уменьшается спрос на рабочую силу.
-= III =-
Теория национальной экономики вслед за классической школой выделяет следующие факторы, выделяющие стоимость рабочей силы, как товара:

1. Природные и климатические условия

2. Исторические и культурные традиции

3. Расходы на образование и обучение

4. Расходы на воспитание детей

5. Содержание в семье нетрудоспособных

6. Уровень интенсивности труда

7. Производительность труда в отраслях, поставляющих товары для домашних хозяйств

Первые 6 факторов определяют состав и размеры потребительской корзины. 7ой фактор определяет денежную стоимость рабочей силы, как фактора производства, т.е. при повышении производительности труда есть предпосылка для удешевления потребительских товаров, следовательно и предпосылка для снижения цены рабочей силы. 

Заработная плата выступает, как превращенная форма цены рабочей силы. Функции заработной платы:

1. Воспроизводственная, т.к. вслед за денежным доходом появляется возможность приобрести необходимые товары и услуги и обеспечить воспроизводство, т.е. восстановить способность к труду.

2. Формирование дохода домашнего хозяйства.

3. Стимулирующая. Существует прямая связь между оплатой и количеством затраченного труда. 

Основными формами заработной платы являются:

· Повременная

· Сдельная 

· Комбинированная

Среди систем можно выделить аккордные системы, когда оплата выполненной работы в полном объеме и при установленном качестве в срок или досрочно производится по установленной договоренности. Системы бригадного подряда с использованием различных методик распределения коллективного заработка. Различают также номинальную и реальную заработную плату:

· Номинальная – сумма денег, которую работник получает за свой труд. Она определяется с учетом принятой системы заработной платы.

· Реальная заработная плата – масса жизненных средств (потребительских благ), которую работник может приобрести на рынке товаров и услуг за свою номинальную заработную плату.

Факторами реальной заработной платы являются:

1. Номинальная заработная плата

2. Индекс цен на потребительские товары (стоимость жизни)

3. Уровень прямых и косвенных налогов

РЫНОК ЗЕМЛИ И ОСОБЕННОСТИ ПРИМЕНЕНИЯ КАПИТАЛА В СЕЛЬСКОМ ХОЗЯЙСТВЕ

I. Рынок земли, цена земли.

II. Дифференциальная, абсолютная и монопольная рента.

-= I =-


Исторически было 2 направления в применении капитала в сельском хозяйстве:

a. Прусский – на базе феодальных хозяйств формировался класс крупных земельных собственников.

b. Американский – когда земельная собственность изначально не отделяется от рабочей силы. На свободной земле возникают фермерские хозяйства. Собственник земли – работник и предприниматель в данном случае может выступать как одно лицо. 

Земля является фактором производства, следовательно спрос на землю является производным. Предложение земли в любой момент и в любой местности ограниченно. Земля часто приобретается вслед за ожидаемым ростом цен на нее, в связи с тем, что является особой формой сохранения денежного капитала. В таких случаях предполагается, что в будущем земля опять будет предложена в качестве объекта купли-продажи. В обычной ситуации земля приобретается ради получения дохода или ренты. Цена земли, которую покупатель готов заплатить за земельный участок = дисконтированной (т.е. современной) стоимости всех будущих арендных поступлений. Ограниченность предложения, возможность особого вложения капитала, постепенный рост ренты – все это обуславливает в долговременной перспективе рост рыночной цены на землю.
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Если ставка ссудного процента остается неизменной, то цена земли прямо пропорциональна уровню земельной ренты. 

Следует выделять 2 составные части рынка земли:

a. Рынок земли, как объект собственности

b. Рынок земли, как объект землепользования. В этом случае складываются арендные отношения. Через арендную плату земельный собственник стремится получить:

· Амортизационные отчисления с капитала, который вложен в землю

· Процент на вложенный капитал

· Земельную ренту

Услуги земли, как фактора производства ограниченны, т.е. предложение земли характеризуются совершенной неэластичностью. 

Спрос на землю зависит от спроса на сельскохозяйственную продукцию,  от использования технологий и отражает ценность земли для предпринимателя, которая равна предельному продукту, умноженному на цену, выпускаемой продукции.


Повышение рыночного уровня земельной ренты усиливает заинтересованность отдавать в аренду пустующие участки земли. 

-= II =-


Земельная рента – это плата за использование земли и других природных ресурсов предложение которых строго ограниченно. Виды:

· Дифференциальная рента. Участки земли различаются по качеству, местоположению и по вложению капитала. Качество земли непосредственно отражается на урожайности и в целом на экономических результатах хозяйствования. Причиной существования дифференциальной ренты являются монополия частной собственности на землю, как на объект хозяйства. Условием дифференциальной ренты 1 является различное плодородие и место положения. Для дифференциальной ренты 2 условием является дополнительное вложение капитала. На Ра различных по месту положения и плодородия участках рента будет разной. Поэтому она и называется дифференциальной.

Образование дифференциальной ренты 1 по плодородию:

	1 центнер


	Капитал
	Средняя прибыль
	Урожайность
	Индивидуальная цена производства


	Общая цена производства
	Рента

	
	
	
	
	Всей продукции
	1 центнер
	1 центнер
	Все
	

	Худший
	100
	20
	4
	120
	30
	30
	120
	-

	Средний
	100
	20
	5
	120
	24
	30
	150
	30

	Лучший
	100
	20
	6
	120
	20
	30
	180
	60


ЦенаПроизводства=Средняя_Прибыль+Капитал

Дифференциальная рента рассчитывается как разница между общественной ценой всей продукции и индивидуальной ценой производства всей продукции. Дифференциальную добавочную прибыль присваивает земельный собственник. Она приобретает форму дифференциальной ренты. Дифференциальная рента 2 образуется при дополнительных вложениях капитала и более интенсивном ведении хозяйства, при использовании новейших достижений агронауки, что отражается на уровне урожайности. Отношение между землевладельцем и предпринимателем-арендатором имеют сложный характер. Предприниматель заинтересован в более длительных сроках аренды. Землевладелец – более коротких. Предприниматель избегает таких вложений капитала, которые нельзя использовать полностью до истечения срока аренды. Землевладелец стремится присвоить все улучшения произведенные на земельном участке и закрепить в новом договоре возросшее плодородие. 

За допуск к земле земельный собственник требует определенной платы. Земельная рента, рассматриваемая, как право за пользование землей и как плата за это право – есть абсолютная рента. Источником выплаты абсолютной ренты является цена продукции. Причиной существования является монополия частной собственности на землю.

· Особо можно выделить монопольную ренту. В аграрном секторе производство некоторых видов продукции ограничено в силу климатических условий. При этом количество и качество такого продукта непосредственно зависит от естественных свойств земли. Если спрос на такую продукцию (особые сорта вин, винограда…) превышает предложение, то рыночная цена повышается. Возникает превышение над издержками и средней прибылью, т.е. над ценой производства. Если это превышение носит постоянный характер – то образуется монопольная земельная рента.
В Беларуси аренда остается единственным механизмом, способствующим обороту земли. В зависимости от того, кто является арендатором и арендодателем, выделяют несколько видов аренды сельско-хозяйственных земель.

1. Коллективное предприятие арендует землю у местных органов власти.

2. Фермер арендует землю у государства.

3. Фермер арендует землю у коллективного хозяйства.

ФИНАНСОВЫЙ РЫНОК

I. Капитал, как объект купли-продажи

II. Спрос на деньги. Ссудный процент.

III. Рынок ценных бумаг, как составная часть финансового рынка.

-= I =-


Процесс производства, распределения и потребления товаров и услуг сопровождается тем, что у ряда предприятий и у населения образуются временно свободные денежные средства. В то же время другие предприятия и определенная часть населения испытывают нехватку денежных средств для осуществления своих коммерческих программ. В результате возникает финансовый рынок, где деньги совершают свое самостоятельное движение. Собственники денежных средств выступают в качестве продавцов, поставщиков капитала, а нуждающиеся в денежных средствах – в качестве покупателей, потребителей. В зависимости от того, каким образом осуществляется передача денежных средств, финансовый рынок можно разделить на 2 части:

a. Рынок банковских кредитов. Банки аккумулируют временно свободные средства, выплачивая за привлеченные средства определенный процент, а затем предоставляют кредиты заемщикам под более высокий процент. 
b. Рынок ценных бумаг, где поставщики капитала непосредственно сталкиваются с заемщиками. Потребители капитала привлекают денежные средства, выпуская ценные бумаги. 

В экономике рыночного типа под капиталом следует понимать все то, что приносит доход. Различают физический и денежный капитал:

· Физический – совокупность материальных благ особого рода (машины, оборудование…), которые используются в производстве товаров и услуг с целью получения дохода или прибыли. 

· Денежный капитал представлен, как сумма наличных денег или как особая запись на банковском счете. 

В ЭТ при анализе принято рассматривать капитал исключительно в денежной форме, подразумевая, что на деньги можно купить физический капитал. Для создания и увеличения капитала, необходимы вложения денежных средств – инвестиции. Под инвестициями понимают использование сбережений в целях возмещения старых и создания новых производственных мощностей и прочих капитальных активов. Т.е. – это поток готовой продукции за определенный период, который используется для поддержания и приращения основных фондов экономики. Инвестиции являются важнейшей частью валового национального продукта (ВНП). На их долю приходится около 20% совокупных расходов развитых стран. Особенности инвестиций:
a. Именно инвестиции обеспечивают экономический рост.

b. Инвестиции являются самой неустойчивой частью совокупного спроса и более всего подвержены конъюнктурным колебаниям.


-= II =-
Спрос на капитал – это спрос фирм на производственный капитал, но проявляется он в специфической форме спроса на деньги. Имеют место 2 основные причины существования спроса на деньги:

1. Вытекает из функции денег, как средства обращения. В домашних хозяйствах и предприятиях нужны деньги для сделок (для оплаты материалов, зарплаты…). Количество денег, необходимых для сделок определяется общим уровнем цен или номинальным ВНП. Чем больше общая денежная стоимость, находящихся в обмене товаров и услуг, тем больше потребуется денег, для заключения сделок. Спрос на деньги для сделок изменяется пропорционально номинальному ВНП. Рисунок спрос на деньги для сделок:
Прямая спроса на деньги для сделок вертикальна, т.к. предполагается, что она зависит от номинального ВНП, а не от процентной ставки. 

2. Она вытекает из функции денег, как средства сбережения. Люди могут держать свои финансовые активы в различных формах: в виде акций корпораций, частных или государственных облигаций, чековых вкладов, наличности. Следовательно, существует спрос на деньги со стороны активов. Для того, чтобы принять решение сколько финансовых активов держать, например, в облигациях, а сколько в деньгах, необходимо обратиться к ставке процента. Когда процентная ставка низка, люди предпочитают владеть большим количеством денег в качестве активов. И наоборот: когда процент высок, обладать значительной ликвидностью не выгодно и количество активов в форме денег будет небольшим. Рисунок спрос на деньги со стороны активов:

Спрос на деньги со стороны активов изменяется обратно пропорционально ставке процента, т.к.существуют вмененные издержки владения наличными деньгами и чековыми вкладами, которые не приносят процента. Рисунок общий спрос на деньги:

Ниспадающая прямая обозначает общее количество денег, которые люди хотят иметь для сделок и в качестве активов при каждой возможной величине процентной ставки. Соединение денежного предложения с общим спросом на деньги дает картину денежного рынка и определяет равновесную ставку процента.
Ссудный процент – это цена, уплачиваемая кредитору заемщиком за использование денежных средств, в течение определенного периода. На практике норма ссудного процента зависит от характера операций. Здесь учитывается:

1. Продолжительность кредитования.

2. Степень риска (надежность партнера).

3. Характер предполагаемого обеспечения займа. 

4. Степень инфляции.

5. Уровень налогообложения.

Различают номинальный и реальный процент. Если процентная ставка составляет 10 %, а инфляция 4 %, то реально процентная ставка достигнет лишь 6 %. Реальная ставка = номинальная ставка (объявленная банком) – уровень инфляции. Норма ссудного процента:


[image: image32.wmf]%

100

*

_

_

_

_

_

ссуду

в

отданный

капитал

процента

ссудного

величина

r

=



Отношение суммы процента к величине ссудного капитала, есть норма (ставка) процента. Верхнюю границу ставки процента оставляет средняя норма прибыли промышленности. Если ставка процента выше нормы прибыли, нет смысла брать кредит. Нижняя граница ставки процента не поддается точному определению. Она может упасть до уровня близкого к нулю. В пределах верхней и нижней границ ставка процента определяется соотношением спроса и предложения на рынках капитала. 

Процентная ставка играет важную роль при принятии решений о инвестициях. Когда решается вопрос о закупке оборудования или строительстве завода, ожидаемые доходы сравниваются с издержками на инвестиции. При этом, т.к. существует временной разрыв между инвестированием и получением доходов, производится дисконтирование последних (дохода), т.е. определяется сегодняшнее значение дохода, который может быть получен в будущем. Текущая дисконтированная стоимость – это нынешняя, современная стоимость 1$, выплаченного, через определенный период времени. Для периода N лет, текущая дисконтированная стоимость определяется по формуле:


[image: image33.wmf]N

r

DW

)

1

(

1

+

=


Чем выше ставка процента, тем ниже дисконтированная стоимость. При принятии решений по инвестициям используется чистая дисконтированная стоимость. И определяется она по формуле:
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, PN – прибыли в N году, I – величина инвестиций.

Для принятия положительного решения по инвестициям, чистая дисконтированная стоимость должна быть больше нуля.

-= III =-


Участниками рынка ценных бумаг являются потребители и поставщики капитала. Потребители капитала, привлекающие денежные средства путем выпуска ценных бумаг, называются эмитентами. Поставщики капитала, вкладывающие свои средства в покупку ценных бумаг, называются инвесторами. Инвесторы заинтересованы в том, чтобы их вложения приносили высокий доход, были достаточно надежными и ликвидными (легко обратимыми в наличные деньги). Эмитенты стремятся получить необходимое средство, как можно быстрее и не очень дорого. Как и на всяком рынке, цена на акции будет зависеть от соотношения спроса и предложения. Купля-продажа ценных бумаг осуществляется также с целью получения дохода вследствие игры цен на акции. Лицо рассчитывающие на снижение цен начинает продавать имеющиеся у него акции, в надежде скупить их позже, когда цены станут совсем низкими (такое лицо на рынке ценных бумаг называется «медведем».). Его соперником является «бык», который покупает акции в расчете на повышение цен. В результате их действий происходит корректировка стоимости акций.

В зависимости от вида деятельности, можно выделить следующих участников рынка ценных бумаг:

· Брокер – профессиональный участник рынка ценных бумаг, который совершает сделки с ценными бумагам от имени и по поручению клиента на условиях договора комиссии.

· Дилер – профессиональный участник рынка ценных бумаг, который осуществляет сделки от своего имени и за свой счет, путем публичного объявления цен покупки или продажи определенных ценных бумаг. По закону дилером может быть только юридическое лицо.

· Управляющий – осуществляет деятельность по управлению ценными бумагами.

· Клиринговая организация – производит сбор сверху и корректировку информации по сделкам.

· Депозитарий – оказывает услуги по хранению сертификатов ценных бумаг и учету и переходу прав на ценные бумаги. Депозитарий – только юридическое лицо. Депонент – пользователь депозитария.

· Держатель реестра (регистратор) – занимается сбором, фиксацией, обработкой, хранением и предоставлением данных о реестре владельцев ценных бумаг. Реестр – список зарегистрированных владельцев с указанием количества номинальной стоимости и категории, принадлежащих им именных ценных бумаг, составленный на любую установленную дату.
В зависимости от времени и способа поступления ценных бумаг на рынок, последний делится на:

· Первичный. Эмитенты привлекают средства инвесторов путем продажи ценных бумаг.

· Вторичный. Происходит переход ценных бумаг от одних инвесторов к другим, а деньги за проданные ценные бумаги поступают их бывшим владельцам.

В зависимости от форм организации совершения сделок с ценными бумагами выделяют следующие рынки ценных бумаг:

· Организованный (биржевой). Его образуют фондовые биржи.

· Неорганизованный (внебиржевой, уличный).

Ценные бумаги – это специальным образом оформленные финансовые документы, в которых зафиксированы определенные права владельца или предъявителя ценной бумаги. В зависимости от того, какие признаки положены в основу классификации, ценные бумаги можно подразделить на разные группы и виды. 
Если принять в расчет цели выпуска ценных бумаг, характер сделок, способы предоставления средств и выплаты доходов, то выделяют следующие ценные бумаги:
· Долевые – удостоверяют факт внесения средств в капитал эмитента, право на долю имущества эмитента и право на получение дохода. Срок таких акций обычно не ограничен.

· Долговые – удостоверяют отношение займа между владельцем ценных бумаг и заемщиком: все виды облигаций, депозитные и сберегательные сертификаты, векселя, закладные.

· Производные – удостоверяют право их владельца на приобретение ценных бумаг первого порядка. К ним относятся: опционы, варранты, фьючерсы, приватизационные чеки.

Во вторых, в зависимости от того, как реализуются права владельца, выделяют следующие ценные бумаги:

· Именные. Права владельцев подтверждаются именем закона в тексте самой бумаги, а также записью в реестре держателей ценных бумаг.

· Предъявительские. Не требуют подтверждения прав владельца. Переход от одного владельца к другому осуществляется простой передачей ценной бумаги.

В зависимости от срока действия выделяют:

· Краткосрочные – финансовые требования со сроком действия до 1 года: коммерческие ценные бумаги, векселя, муниципальные облигации, депозитные сертификаты.

· Долгосрочные ценные бумаги – срок действия более 1 года.

В четвертых от правового статуса эмитента выделяют ценные бумаги:

· Государственные

· Муниципальные

· Ценные бумаги государственных учреждений.

У нас долгосрочные облигации не получили широкого распространения из-за высокого уровня инфляции и экономической нестабильности.

Акции акционерных обществ – долевые (имущественные) ценные бумаги, которые свидетельствуют о внесении определенной суммы в капитал акционерного общества и дают право на долю имущества в случае ликвидации общества и права на получение дохода, называемого дивидендом. Продажная цена одной акции или отклонения от номинальной стоимости акции в данный, конкретный момент называется курсом акций. Рыночный курс акций определяется: конъюнктурными соображениями, складывающимся соотношением между ставкой дивиденда и банковского процента по долгосрочным ссудам и результатами финансово-хозяйственной деятельности. 
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В зависимости от способа передачи акции делят на:

· Именные.

· На предъявителя.

В зависимости от степени полноты предоставляемых прав акции делят:

· Привилегированные – они дают ряд преимуществ их владельцам:

I. Касается активов, т.е. в случае ликвидации АО в первую очередь после удовлетворения претензий кредиторов, удовлетворяются претензии владельцев привилегированных акций.

II. Касается дивидендов -  в данном случае они фиксированы и выплачиваются в первую очередь.
Однако такие акции, как правило, не имеют права голоса. Выпуск таких акций дает возможность АО привлечь необходимые капиталы и в то же время позволяют владельцам обыкновенных акций сохранить контроль над компанией. 

· Обыкновенные. Самый распространенный вид. Права их владельцев:
1. Право голоса на собрании акционеров.
2. Преимущественное право купить акции дополнительных выпусков.

3. Право на получение дивидендов, размер которых зависит от прибыли АО.

4. В случае ликвидации АО, владелец получает право на долю имущества, которое остается после удовлетворения претензий кредиторов и владельцев привилегированных акций. 

Инвесторы отдают предпочтение акциям, курсы которых находятся в определенных ценовых пределах. Поэтому в компании стремятся не допустить роста курса акций выше определенной величины. Для этого они прибегают к так называемому расщеплению (дроблению) акций – split. В зависимости от масштабов расщепления акционерам, например вместо одной акции номиналом 40$ будет выдано 4 акции по 10 $. Чем больше акций на руках у акционера, тем больше голосов он получает на собрании акционеров.
С начала возникновения в Беларуси фондовой биржи НацБанк конкурировал с ней, пытаясь создать, собственную биржу и перевести туда со всеми ценными бумагами. Из-за постепенного сворачивания рынка положение Белорусской фондовой биржи становилось сложнее, и к 1998 году она практически прекратила свою деятельность. В соответствии с указом президента РБ от 20.07.1998, была создана, вместо валютной и фондовой бирж, единая белорусская валютно-фондовая биржа в форме АО открытого типа. Она получила право биржевой торговли финансовыми активами, в том числе валютными ценностями и ценными бумагами всех видов. В 2000 году начала работать информационная система БЕКАС, а с декабря того же года начали регистрироваться все сделки, совершаемые с корпоративными ценными бумагами РБ. Т.о. централизация рынка была завершена.
НАЦИОНАЛЬНАЯ ЭКОНОМИКА И НАЦИОНАЛЬНЫЙ ПРОДУКТ

I. Понятие, цели и структура национальной экономики.

II. Макроэкономические показатели в альтернативных теориях. Система национальных счетов (СНС).

III. Валовой национальный продукт (ВНП). Формы и методы измерения.
IV. Национальное богатство и его структура.

-= I =-


Национальная экономика – это исторически сложившаяся система общественного воспроизводства страны, взаимосвязанная совокупность отраслей, видов производства и территориальных комплексов, охватывающие все сложившиеся формы общественного труда. Это понятие тесно связано с понятием «экономическая система». Оно отражает специфические черты, обусловленные географическим положением страны, ее участием в международном разделении труда, культурными и историческими традициями. 

Основные цели национальной экономики:

1. Стабильный, устойчивый экономический рост.

2. Стабильный уровень цен.

3. Высокий уровень занятости.

4. Стабильные, положительные результаты внешней торговли. Это достигается путем регулирования, торгового баланса, отражающего сальдо платежей и поступлений по импорту и экспорту.

5. Защита окружающей природной среды и улучшение среды обитания человека.

Вслед за общими целями, выделим конкретные задачи для РБ:

1. На уровне национальной экономики

· Ресурсосбережение
· Поиск альтернативных источников сырья и энергоносителей.

· Курс на интенсивное развитие.

· Повышение конкурентоспособности.

2. Относительно макро пропорций. 

· Повышение удельного веса наукоемкого производства. 

· Реализация преимущественно мелких и средних предприятий, уменьшение доли убыточных производств.
3. Социальная сфера.

· Развитие сферы услуг.

· Радикальное преобразование в сфере образования и здравоохранения.

· Формирование природоохранной отрасли.

Структура национальной экономики – это устойчивые количественные отношения между  ее составными частями. Различают:

1. Отраслевую структуру – деление экономики на отрасли.

2. Территориальная структура определяется размещением производительных сил на территории страны и означает деление национальной экономики на экономические районы.

3. Социальная структура – означает деление национальной экономики на совокупности социально-экономических единиц объединенных определенными социально-экономическими отношениями (государственный, муниципальный…).

4. Производственная структура отражает деление экономики на наиболее общие виды экономических субъектов (домашнее хозяйство, предпринимательский бизнес, государство).

-= II =-


Система национальных счетов (СНС).


Валовой национальный продукт (ВНП).


Первая экономическая макромодель была разработана в трудах Францу Кенэ в 1758 году в работе «Экономическая таблица». Здесь используется показатель ВНП. Однако по Кенэ ВНП создается только в сельском хозяйстве и определяется:
ВНП=Амортизация+Оборотный_Капитал+Чистый_Продукт.

Оборотный_Капитал=Материальные_Затраты+Фонд_Потребеления_Фермеров.


Адам Смит, представитель классической буржуазной полит экономии рассматривал ВНП, как годовой продукт, созданный в материальной сфере производства, включая сельское хозяйство, промышленность транспорт, строительство. Но у Смита было свое представление о стоимости ВНП. Оно получила название: «Догма Смита».

ВНП=V+m; V – переменный капитал, m-прибавочная стоимость. Здесь не учитывается амортизация.


Карл Маркс в капитале рассматривает такой показатель, как совокупный общественный продукт, который равен:

СОП=C+V+m; C -  постоянный капитал (переменная стоимость).


В настоящее время в странах с развитой рыночной экономикой объем национального продукта определяется по системе национальных счетов. Система национальных счетов появилась в 40е годы 20 века, в ответ на потребность органов государственного управления в информации макроэкономического характера. Особенностью данной системы является ее всеохватывающий характер. 

1. Она учитывает деятельность всех участников производства материальных благ и оказания услуг.

2. Она содержит показатели, которые в обобщающем виде описывают все экономические операции, все стадии экономического процесса.
3. В системе национальных счетов изучаются следующие операции между субъектами национальной экономики:

· Операции с материальными благами и услугами (производство, импорт, инвестиции…).

· Операции по распределению доходов между секторами национальной экономики.

· Финансовые операции – это операции с ценными бумагами, с валютой по изменению денежных пассивов и активов.

СНС состоит из трех взаимосвязанных блоков:

1. Дает возможность сопоставить инвестиции и сбережения и дать количественную оценку созданию, распределению и конечному использованию национального дохода.

2. Предназначен для анализа создания и распределения продукта между отраслями национальной экономики.

3. Представляет счет потоков фондов и отражает движение финансовых активов в виде покупок и продаж на денежном рынке.

Национальное счетоводство основывается на модели народно-хозяйственного кругооборота, отражающий функционирование национальной экономики виде замкнутых потоков товаров, услуг и денег, движущихся между макроэкономическими субъектами.

Поток денег включает в себя поток доходов и расходов. Каждый из них равен суммарной стоимости товаров и услуг произведенных в обществе, поэтому измерив поток денежных расходом или расход мы определяем весь поток товаров и услуг в денежном выражении, т.е. национальный продукт.
-= III =-

Существуют следующие макроэкономические показатели:

· ВНП.

· ВВП – валовой внутренний продукт

· НД – национальный доход

· ЧНП – чистый национальный продукт

ВНП определяется как суммарная рыночная стоимость всех конечных  товаров и услуг, произведенных в экономике за определенный период факторами производства, принадлежащими гражданам данной страны, не зависимо от их места нахождения. При этом исключаются все непроизводственные сделки, финансовые, или связанные с перепродажей товара. При расчете ВНП не учитываются промежуточные продукты, предназначенные для дальнейшей переработки или перепродажи, что позволяет избежать повторного счета. Рыночная стоимость совокупного выпуска продукции равна сумме добавленных стоимостей, созданных всеми фирмами в экономике. ВНП можно измерить двумя способами:
1. Суммирование всех расходов общества на приобретение товаров и услуг, произведенных в данном году. 
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, Сn – расходы домашних хозяйств (личные потребительские расходы), Ig – расходы фирм на товары и услуги (валовые частные внутренние инвестиции). Различают валовые и чистые инвестиции. Валовые – общее количество всех станков, зданий, другого физического капитала, проданного в данном году. Если из валовых инвестиций вычесть ту часть, которая пошла на замену износившихся зданий и оборудования (т.е. амортизационные отчисления), то получим Чистые инвестиции. G – государственные закупки товаров и услуг. Xn – чистый экспорт (расходы внешнего мира). Чистый экспорт – разница между экспортом и импортом данной страны.

2. Осуществляется посредством сложения денежных доходов в результате производства продукции в данном году. В доходы общества включается:

· Отчисления на потребления капитала (амортизация).

· Косвенные налоги. 

· Заработная плата наемных рабочих и служащих.

· Рентные платежи.

· Процент.

· Доходы от собственности.

· Прибыли корпораций. 
· Доход, находящийся в личном распоряжении после уплаты налогов.

Для более точного измерения используется показатель ЧНП, который равен:

ЧНП = ВНП – Аммотризационные_Отчисления

НД = ЧНП – Косвенные_Налоги_На_Бизнес.

ЛД(Личный Доход) = НД - Взносы_На_Соц_Страхование - Налоги_На_Прибыли_Корпораций + Траснферты.


ВВП – совокупный объем продукции, произведенный всеми факторами производства, расположенными внутри границ национальной экономики, независимо от их принадлежности. Различают номинальный и реальный ВНП:

· Номинальный ВНП определяется в текущих (действующих ценах).

· Реальный ВНП определяется за минусом инфляционного прироста цен. 
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Различают фактический ВНП и потенциальный ВНП. Фактический ВНП определяются в реальных условиях, а потенциальный с учетом достижения полной занятости. При сопоставлении уровня развития национальных экономик используется показатель производства ВНП на душу населения.
-= IV=-


Впервые национальное богатство было сформировано Вильямом Пети 1664. Национальное богатство – это все материальные и духовные ценности, которыми располагает страна в данный момент. Национальное богатство создается многими поколениями. К национальному богатству относится основной капитал, оборотный капитал, средства связи, постройки непроизводственного назначения, полезные ископаемые, архитектурные памятники, произведения искусства, книги, накопленные знания научных потенциалов, здоровье граждан.

СОВОКУПНЫЙ СПРОС И СОВОКУПНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ. МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РАВНОВЕСИЕ.

I. Совокупный спрос и его факторы.

II. Совокупное предложение и его факторы.

III. Макроэкономическое равновесие и его основные признаки.

IV. Совокупное потребление, совокупное сбережение и их функции.

V. Инвестиции и их функциональная роль. Мультипликатор инвестиций.

VI. Модели макроэкономического равновесия.

-= I =-


AD – совокупный спрос. Кривая, показывающая, на какой общий объем товаров и услуг может быть предъявлен спрос при различных уровнях цен. График:



На траекторию кривой совокупного спроса оказывают влияние следующие ценовые факторы совокупного спроса:

1. Эффект процентной ставки. Если уровень цен повышается, то повышается и процентная ставка. Это приводит к сокращению потребительских расходов и инвестиций, что отражается на кривой совокупного спроса.

2. Эффект богатства. Если цены возрастают, то покупательная способность, накопленных активов с фиксированной денежной стоимостью, таких как срочные счета или облигации, находящиеся у населения уменьшается и наоборот.
3. Эффект импортных закупок. Если уровень цен на отечественные товары возрастет, а на импортные упадет или не изменится, то потребители будут приобретать импортные товары. Спрос на отечественные товары упадет и точка на кривой совокупного спроса сместится вверх.

Факторы, смещающие кривую совокупного спроса вправо, если совокупный спрос увеличивается или влево, если уменьшается, называются неценовыми факторами совокупного спроса.
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1. Cn. Изменение потребительских расходов.

· Благосостояние потребителя. Если оно возрастает не зависимо от уровня цен, то кривая смещается к положению AD2. Если благосостояние падает – к AD1.
· Ожидание потребителя. Если потребитель ожидает в будущем увеличения реальных доходов, то он позволит себе больше тратить в настоящий момент. И AD сместится в положение AD2. Если ожидается снижение доходов, то в AD1.
· Задолженность потребителя. Если она велика, потребитель будет в настоящее время меньше тратить и AD сместится к AD1. При низкой – к AD2. 
· Налоги. Если ставка подоходного налога будет снижаться при данном уровне цен, то AD смещается к AD2. И наоборот.

2. Ig. Изменение в инвестиционных расходах.

· Процентные ставки. Их увеличение снизит инвестиционный спрос и наоборот.

· Ожидаемые прибыли от инвестиций. Если предприниматели сделают прогноз, что прибыль от инвестиций возрастет, то инвестиции увеличатся и AD сместится к AD2. И наоборот.

· Налоги с предприятий. Их рост снизит инвестиционный спрос. AD сместится влево. И наоборот.

· Технологии. Новые технологии стимулируют инвестиции и AD смещается вправо.

· Избыточные мощности. Если у фирм какая-то часть оборудования не загружена, то они не будут приобретать новое оборудование, инвестиционные расходы упадут и AD сместится влево.

3. G. Государственные расходы. Увеличение государственных расходов на покупку товаров и услуг, вызывает рост совокупного спроса и смещение кривой AD вправо. И наоборот.

4. Xn. Чистый экспорт. Если объем чистого экспорта будет расти, AD сместится вправо. И наоборот. Чистый экспорт зависит от создания конкурентоспособной продукции, которая идет на экспорт от национального дохода тех стран, куда экспортируется продукция, и от курса валют.
-= II =-


AS – совокупное предложение – это объем, произведенной продукции и услуг, которые предлагаются рынку при различных уровнях цен. Кривая совокупного предложения прямопропорциональна уровню цен.

Выделяют 3 участка:

1. Горизонтальный (КЕЙНСИАНСКИЙ). На этом отрезке реальный объем производства значительно ниже объема производства при полной занятости (Q2), что свидетельствует о состоянии экономического спада, недоиспользование производственных мощностей и избытка рабочей силы. Уровень цен и зарплаты неизменны.

2. Промежуточный (восходящий). Возрастает, как объем производства, так и уровень цен. Это период выхода экономики из кризиса, увеличивается занятость, возрастает спрос на рабочую силу, растет заработная плата. В этот период не все предприятия успели модернизировать свое оборудование, используется старое, менее эффективное, что ведет к росту издержек производства и цен.
3. Классический (вертикальный), рассматриваемый классиками, считавшими, что экономика всегда возвращается к уровню полной занятости и полного объема производства. Имеющиеся ресурсы уже вовлечены  и дальнейшее наращивание объемов производства на кратковременном интервале не возможно. Предложение здесь совершенно не эластично. Повышение цен не приводит к увеличению объемов производства. 
К неценовым факторам совокупного предложения относятся:

· Изменение цен на ресурсы. Оно может происходить вследствие потери плодородия земли, уменьшения предложения рабочей силы, сокращение количества и ухудшение качества основного капитала, роста цен на импортные ресурсы, удорожание ресурсов, снижает совокупные предложения, увеличивает издержки на единицу продукции. Кривая смещается влево. И наоборот.

· Изменение производительности труда. С ростом производительности издержки на единицу продукции уменьшаются, AS смещается вправо. И наоборот.
· Изменение правовых норм. Рост ставок налогов, затрат на госрегулирование, увеличивает издержки на единицу продукции, уменьшает совокупное предложение, AS смещается влево. И наоборот.

-= III =-
Макроэкономическое равновесие означает, что государство должно выбрать оптимальный вариант функционирования экономики и предполагает сбалансированность использования ограниченных ресурсов. Существуют 2 понятия макроэкономического равновесия:

1. Частичная. AD-AS. Равновесие между совокупным спросом и совокупным предложением. Модель IS – на товарном рынке сбалансированы инвестиции и сбережения. Модель LM – на денежном рынке сбалансирован спрос и предложение денег.

2. Общее макроэкономическое равновесие – сбалансирование всех рынков и товарного и денежного (ISLM). Гениальное открытие Кейнса в том, что макроэкономическое равновесие не соответствует уровню полной занятости и полного объема производства. Кейнс считал, что этот уровень – крайний вариант функционирования экономики. 

Сопоставим постулаты 2х макроэкономических школ (кейнсианцов и неоклассиков):

	Неоклассики
	Кейнсианцы

	1. Экономике присуща совершенная конкуренция
	1. Экономике не присуща совершенная конкуренция, несовершенство рынков вызвано самой экономической природой.

	2. Цены в экономике абсолютно гибкие и оперативно реагируют на колебания экономики.
	2. Цены не являются абсолютно гибкими.

	3. Экономические субъекты действуют рационально
	3. Субъекты руководствуются субъективными факторами.

	4. Экономика делится на 2 абсолютно автономных сектора: реальный и денежный. Все рынки абсолютно равновесны. Деньги не имеют самостоятельной ценности. Деньги нейтральны.
	4. Деньги – богатство. Они имеют самостоятельную ценность. Деньги не нейтральны.

	5.  Инвестиции = сбережениям. Инвестиции и сбережения есть функция процента. 
	5. Инвесторы и сберегатели – разные лица. Инвестиции != сбережениям. Инвестиции – функция банковского процента. Сбережения – функция дохода. 

	6. Экономика саморегулируема – обеспечивается гибкостью цен. Вмешательство государство не является необходимым. 
	6. Экономика не саморегулируема. Необходимо вмешательство государства.

	7. Главная роль принадлежит предложению (AS).
	7. Главная роль – AD.


Рассмотрим равновесие на товарном рынке. Рынок товаров будет находится в равновесном состоянии, если при данном уровне цен, совокупное предложение будет равно совокупному спросу. И выпуск продукции будет равен совокупным расходам.

[image: image40.wmf]
Равновесие можно рассматривать на 3х участках совокупного предложения:
1. На первом участке увеличение спроса приведет к увеличению реального объема национального производства без изменения уровня цен.
2. Увеличение совокупного спроса вызовет увеличение реального объема национального производства и уровня цен.

3. На классическом участке рост совокупного спроса приведет к росту цен при прежнем объеме выпуска продукции.

-= IV =-

Нам предстоит проанализировать взаимосвязь между запланированными расходами на макроуровне и располагаемым доходом DI. Это доход после уплаты налогов, который может быть использован для расходов на личное потребление или личное сбережение:
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Совокупность потребления – суммарные денежные расходы, которые население тратит на покупку товаров и услуг. Эти расходы представляют основную часть (2/3) совокупного спроса. Функция потребления показывает взаимосвязь между потребляемым расходом и располагаемым доходом. Эту взаимосвязь можно представить на графике:


Ось под углом 45 градусов означает, что любая точка этой прямой, есть равенство между потребляемым и располагаемым доходом. Линия, проведенная через точки А, В,…
,F характеризует функцию потребления (склонность  к потреблению). Точка А на графике расположена выше биссектрисы. Это означает, что население данной страны живет не по средствам, а в долг. В точке В потребление равно располагаемому доходу. Справа от В население не все, что получает, тратит на потребление. Доля дохода, идущего на потребление, называется средней склонностью к потреблению:
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Изменение величины потребления из-за изменения в доходе называется предельной склонностью потребления:
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Совокупные сбережения – та часть располагаемого дохода, которая не потребляется. Т.е. отказ от текущего потребления с целью его увеличения в будущем:
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Функция сбережения показывает взаимосвязь между сбережением и располагаем доходом:



Данный график строится путем вычитания функции потребления из соответствующего значения биссектрисы. В точке А сбережения отрицательны. В точке В – нулевые сбережения. Доля дохода, которая идет на сбережения, называют средней склонностью к сбережению:
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Изменение величины сбережения в силу изменений, происходящих в доходе, называется предельной склонностью. Статистика показывает, что с увеличением дохода средняя склонность к потреблению падает, а к сбережению – возрастает.
APC+APS=1

MPC+MPS=1


На потребление и сбережение оказывают влияние следующие факторы:

1. Объем богатства.

2. Уровень цен.

3. Ожидания потребителей.

4. Потребительская задолженность.

5. Налогообложение.

-= V =-


Вслед за потреблением, инвестиции являются вторым элементом совокупных расходов. Инвестиционный спрос – запланированные расходы фирм по увеличению физического капитала и товарных запасов. Существует прямая связь между чистыми инвестициями и чистым национальным продуктом (ЧНП). В растущей экономике чистые инвестиции являются величиной положительной. Если чистые инвестиции нулевые, экономика будет переживать застой. В фазе кризиса инвестиции величиной отрицательной, если не будет возмещаться даже выбывающий капитал. Спрос на инвестиции зависит от:

1. Ожидаемой нормы прибыли: 
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2. Реальной ставки процента. Это номинальная ставка – процент инфляции.


Взаимосвязь инвестиций и чистого национального продукта была объяснена человеком, который вывел правило мультипликатора. Этот эффект связан с тем, что в экономике происходит:
· Постоянный кругооборот доходов и расходов.

· Изменение размеров дохода вызывает адекватное изменение потребления и сбережения.

Из этого следует, что исходное изменение величины расходов порождает цепную реакцию, которая приводит к многократному изменению чистого национального продукта. Этот результат и называется эффектом мультипликатора. Мультипликатор инвестиций – отношение изменения равномерного выпуска ЧНП, вызванного изменением расходов, к изменению последних:
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Изменение равномерного ЧНП вызвано сдвигами в графике инвестиций:



В точке Е равновесный ЧНП равен 300. Если инвестиции увеличить на 10 до 30, то график инвестиций сместится в положение J`, а равновесный ЧНП – в E`, что повлечет за собой рост равновесного уровня ЧНП.


M=50/10=5


Существуют также производные (независимые от дохода) инвестиции. Если совместить автономные и производные инвестиции, то получим эффект акселерации.

-= VI =-

1. Классическая модель.

Согласно классической теории кривая совокупного предложения представляет собой вертикальную линию AS. Если произойдет снижение цен и производство станет менее прибыльным, то сокращение объема выпуска не произойдет, т.к. снизятся цены на факторы производства. Т.е. абсолютная гибкость заработной платы, процента и ренты не позволит вывести экономику из состояния равновесия. С точки зрения классиков необходим постоянный контроль за поддержанием предложения денег на стабильном уровне, т.к. рост количества денег при неизменном выпуске продукции приведет к смещению AD вправо и вызовет инфляцию спроса и наоборот.

2. Кейнсианская модель. Использует 2 метода для определения равновесного уровня производства.
a) Метод сопоставления расходов и объема производства. Он основан на расчете совокупных планов расходов и построения соответствующей кривой, показывающей зависимость реальных совокупных расходов от уровня реального ЧНП. Для определения равновесного уровня ЧНП строится график, отображающий равенство каждого данного уровня совокупного плана расходов к такому же по величине уровню ЧНП.


Равновесный уровень ЧНП определяется точкой пересечения, где план расходов (совокупный спрос) равны ЧНП (совокупный предельный).

b) Метод изъятий-инъекций. Часть дохода домохозяйства можно сберегать. Т.е. сбережения представляют собой изъятия из потока расходов-доходов.



В связи с этим потребление может быть недостаточным и оно может не достигнуть уровня произведенного ЧНП и равновесие нарушается. Компенсацией потери потребления могут служить инвестиции. В точке Е наступает равновесие, означающее равенство планируемых сбережений и инвестиций. Это соответствие планов приводит к равновесию ЧНП и сбережений и инвестиций. Т.е. утечка сбережений будет полностью компенсирована инвестициями.
БАНКОВСКАЯ И ФИНАНСОВАЯ СИСТЕМЫ СТРАНЫ

I. Банковская система. Виды банков и их функции.

II. Кредитная система государства. Сущность, формы и функции кредита.

III. Сущность и функции финансовых отношений.

IV. Фискальная политика государства.

a) Расходы государства

b) Налоги

V. Бюджетная политика государства

a) Бюджет и его структура

b) Государственный долг и бюджетный дефицит

-= I =-


Первые банки появились в Генуе в 1407 году, затем в Венеции 1582 и Амстердаме 1609. Банк – это финансовое предприятие, которое сосредотачивает временно свободные денежные средства, предоставляет их во временное пользование в виде кредитов. Выступает посредником во взаимных платежах и расчетах, регулирует денежное обращение в стране, включая эмиссию новых денег.

Управление банковским портфелем – это управление активами и пассивами банка. Активы – это все то, что банк имеет или то, что ему должны:

1. Кассовая наличность банка.

2. Банковские депозиты (это то, что данный банк положил в другой коммерческий банк на депозит под процент).

3. Ценные бумаги (государственные краткосрочные обязательства).

4. Недвижимость.

5. Ссуды выданные банком кому либо (кредиты).

Пассивы банка – это то, что банк должен национальному банку, другому коммерческому банку, фирме, положившей деньги под процент, физическому лицу.
Различают 2 основные разновидности банков, в совокупности двухуровневую банковскую систему:

1. Центральный банк. Это банк банков. Это главный государственный банк страны

Функции:

· Осуществление денежной эмиссии (только центральному банку).

· Регулирование денежного обращения.

· Кредитование коммерческих банков.

· Хранение золота и валютных резервов.

· Регистрация коммерческих банков. Выдача лицензий.

2. Коммерческие банки. Они чаще всего не государственные. Они могут быть универсальными и специализированными (сберегательная, инвестиционные, ипотечные (выдача ссуды под залог недвижимости), клиринговые (безнал)). Функции:

· Аккумуляция денежных средств.

· Выдача кредитов.

· Выпуск ценных бумаг (с разрешения национального банка).

· Учет векселей.

· Клиринг (безнал).

· Факторинг – это перепродажа права на взыскание долгов или услуга, связанная с получением денег за продажу в кредит.
· Финансовый лизинг – банк за свои средства покупает дорогостоящее оборудование и сдает в аренду своим клиентам.

· Покупка государственных ценных бумаг с целью получения процента по ним.

· Консалтинг – консультации по экономическим вопросам в том числе касающихся и международной деятельности по просьбе клиента.

· Выпуск кредитных карточек.

· Обмен валюты.

· Охрана ценностей (сейфы клиентов).

· Фьючерсные операции – купля-продажа условий будущих контрактов.

Банковская система РБ также является двухуровневой. До 1994 года НацБанк подчинялся Верховному совету а по конституции 1996 НацБанк подчиняется президенту. Крупнейшие банки РБ (на них приходится 88,9 % активов):

· Беларусбанк

· БелАгропром банк

· Белпромстрой
· Приорбанк

· БелВнешэконом банк

· Белинвест банк

Государству принадлежит контрольный пакет акций следующих банков:

· Беларусбанк

· Белагропром банк

· БелВнешэконом банк

· Белорусский банк развития

Динамика коммерческих банков:

1995 – 44 банка

1996 – 42

1997 – 38

1998 – 36

1999 – 26

2000 - 24


На грани ликвидации в данном году находятся: белком банк, белбалтия, белорусский биржевой банк.
-= II =-


Кредитная система – это совокупность кредитно-финансовых учреждений, выполняющих специфические функции по аккумуляции и распределению денежных средств. Выдаются кредиты в денежной или товарной форме на условиях возвратности и платности. Выделяют:

· Коммерческий кредит. Носителями являются предпринимательские фирмы. Он имеет форму товарного капитала. Коммерческий кредит – это продажа товара с отсрочкой платежа. Цель: ускорение реализации товара. Задача: сохранение отлаженных хозяйственных связей и сложившихся рынков сбыта. Техническими средствами в таком кредите выступают: чек, вексель, открытый счет. Но так как коммерческий кредит осуществляется в товарной форме, то имеет место его количественная и качественная ограниченность.

· Банковский кредит. Осуществляется в денежной форме. Проявляется особая потребительная стоимость денег приносить процент, доход или прибыль. Виды банковского кредита:

1. Государственный кредит (предоставление займов правительству).

2. Потребительский кредит (домохозяйство).

3. Ипотечный (выдача ссуды под залог недвижимости).

4. Внутренний и международный кредит.

В зависимости от срока, на который выдается ссуда:

· Краткосрочный (до 1 года).

· Среднесрочный (до 5 лет).

· Долгосрочный (свыше 5 лет).

Функции кредита:

1. Перераспределение.

2. Ускорение развития производства (повышение его эффективности).

3. Замещение наличных денег кредитными.

-= III =-


Финансы – совокупность экономических отношений, в процессе создания и использования централизованных и децентрализованных фондов денежных средств. Финансовые отношения возникают:

1. С появлением государства. 

2. С возникновением и развитием товарно-денежных отношений.

В древнем мире существовали натуральные повинности и сборы. В период перехода от феодализма к капитализму, сборы и налоги государства приобретают денежную форму. Во Франции до 16 века король распоряжался госказной, как собственной. Затем она была отделена от монарха. И тогда возникает понятии государственного бюджета и государственных финансов. Функции финансов:

· Аккумклирующая (сбор денежных средств).

· Распределительная.

· Контрольная (контроль за использованием денежных средств осуществляет министерство финансов и налоговая инспекция).

· Стимулирующая (предоставление льгот и субсидий).

· Аллокация (часть финансовых средств выделяется на общественные нужды: медицину, образование, экологическая защита, содержание армии и милиции).

· Перераспределительная (налоги и трансфертные платежи).

· Стабилизация общественного воспроизводства.

Финансы бывают:

· Децентрализованные. Это финансы предприятий, фирм, брокерских контор. 

· Централизованные финансы включают: бюджет, социальное страхование, имущественное и личное страхование, долгосрочный и краткосрочный кредит.

Финансовая система развитых стран включает:

· Государственный бюджет.

· Местные бюджеты.

· Специальные правительственные фонды.

· Фонды госпредприятий.

· Фонды частных корпораций.

· Семейные бюджеты.

-= IV =-


Финансовая политика включает 2 направления:

1. Фискальное. Фискальная политика состоит из правительственных расходов и налогов.

2. Бюджетное.
Государственные расходы оказывают мультипликативное влияние на рост чистого национального продукта (увеличение госрасходов приводит к возрастанию чистого национального продукта в многократном объеме). Мультипликативный эффект определяется отношением прироста чистого национального продукта к приросту государственных расходов.
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Фискальная политика подразделяется на:

· Дискреционную. Это сознательное манипулирование налогами и государственными налогами с целью изменения национального дохода и объема производства в целом, уровня занятости, контроля над инфляцией и ускорения экономического роста. Она бывает двух видов:

1. Стимулирующая (в периоды спада). Она включает: увеличение госрасходов, снижение налогов, одновременное сочетание того и другого.

2. Сдерживающая. Она включает: уменьшение госрасходов, увеличение налогов, сочетание того и другого.

· Автоматическую (встроенных стабилизаторов). Она предполагает использование такого экономического механизма, который автоматически реагирует на изменение в экономике (без дополнительного вмешательства государства). Примером может служить изменение налоговых поступлений при прогрессивной ставке налога. Так во время экономического подъема с ростом реального чистого национального продукта возрастает сумма налоговых поступлений в бюджет, а во время спада сумма их уменьшается. В первом случае в стране избыток госбюджета, во втором – дефицит.


Встроенные стабилизаторы лишь уменьшают колебания цикла, но не могут их полностью устранить. Поэтому на практике встроенные стабилизаторы дополняются дискреционной политикой.
Налоговая политика.  Главной статьей доходов госбюджета являются налоги. Налоги – это обязательные платежи с физических и юридических лиц. Поль Самуэльсон и Economics выделяет 2 основных принципа налогообложения:

1. Принцип полученных благ. Означает, что граждане и предприниматели должны уплачивать налоги пропорционально благам полученным ими от государства. 

2. Принцип платежеспособности. Тяжесть налогов должна зависеть от дохода и уровня благосостояния налогоплательщика.

Налоговая система базируется на соответствующих законодательных актов государства, которые устанавливают методы построения налоговых ставок, способы взимания налогов, а также разрабатывают элементы налогов. Налог содержит следующие элементы:

1. Субъект (кто обязан платить налог).

2. Объект налога (предмет, подлежащий налогообложению (имущество…)).

3. Налоговая ставка (величина налога на единицу измерения объекта).

4. Единица обложения (единица измерения объекта).

5. Налоговые льготы (полное или частичное освобождение субъекта от налогообложения).

Виды налогов. Можно классифицировать:

· По методам построения налоговой ставки.

1. Твердые налоговые ставки устанавливаются в абсолютной сумме на единицу налогообложения, не зависимо от размера дохода (например, налог на землю).

2. Долевые налоговые ставки устанавливаются в процентах. Выражаются в определенной доле объекта. Носят название процентных.

3. Пропорциональный налог предполагает, что средняя налоговая ставка остается неизменной, не зависимо от размеров дохода. Пример: налог на прибыль.

4. Прогрессивный налог – когда его средняя ставка повышается по мере возрастания дохода. Пример: подоходный налог.

5. Регрессивный налог – средняя ставка которого понижается по мере роста дохода (к нас не используется).

· По способу взимания налогов:

1. Прямые налоги – взимаются с дохода или имущества юридических или физических лиц (налог на землю).

2. Косвенные налоги – взимаются через цены товаров. К ним относится налог на добавленную стоимость (НДС), акцизы (налоги, оплачиваемые потребителями).

Несмотря на то, что налоги необходимы, как источник государственных доходов, на практике доказано, что их чрезмерный рост снижает деловую активность, как индивидуальных лиц, так и компаний. Такую ситуацию проанализировал и теоретически обосновал американский профессор Лаффер. Он доказал, что при ставке налога выше 50% резко снижается деловая активность, подрываются стимулы к нововведениям, происходит переход средств из легальной в теневую экономику. Графически это можно показать на кривой Лаффера:


Основными направлениями совершенствования налоговой системы и формирования доходов бюджета РБ в 2002 году являются:

1. Расширение базы налогообложения действующих платежей в бюджет за счет сокращения льгот по налоговым платежам.

2. Установление моратория на введение в течение данного года новых налогов и обязательных платежей, кроме случаев их индексации в порядке установленном действующим законодательством.

3. Снижение налоговой нагрузки на субъекты хозяйствования за счет уменьшения ставки налога на прибыль с 30 до 24%.

4. Снижение продолжения работы по подготовке и введению в действие налогового кодекса РБ.

5. Унификация налогового законодательства РБ и РФ.

-= V =-
Ведущее место централизованной финансовой системе занимает государственный бюджет. В некоторых странах (РБ, Франция, Великобритания)  существует двухзвенная бюджетная система: госбюджет и местные бюджеты. В таких странах, как США, Германия – трехзвенная бюджетная система: госбюджет, бюджет штатов (земель), местные бюджеты.


Бюджет состоит из доходов и расходов. Бывает:

· Сбалансированный

· Избыточным
· Дефицитным


Основные источники дохода бюджета:

· НДС.

· Прямые налоги на доходы и прибыль юридических лиц.

· Подоходный налог с физических лиц.

· Акцизы.

· Доходы от внешней торговли и внешнеэкономических операций.

Основные расходные статьи:

· Финансирование социально-культурных учреждений и мероприятий.

· Финансирование народного хозяйства.

· Расходы на оборону.

· Содержание органов внутренних дел.

· Расходы на ликвидацию последствий аварии на ЧАЭС.

· Пополнение государственных запасов и резервов.

Дефицит бюджета – та сумма, на которую расходы бюджета в данном году превышают его доходы. Причины бюджетного дефицита:

1. Спад общественного производства.

2. Рост предельных издержек общественного производства.

3. Массовый выпуск пустых денег.

4. Неоправданно раздутая социальная программа.

5. Возросшие затраты на финансирование военно-промышленного комплекса.

6. Крупномасштабный оборот теневого капитала.

7. Огромные непроизводительные расходы приписки, хищения, потери произведенной продукции.

Способы покрытия бюджетного дефицита:

1. Кредиты национального банка.

2. Ужесточение налогообложения.

3. Увеличение денежной массы путем эмиссии.

4. Выпуск государственных обязательств.

Одной из основных задач госбюджета нашей страны является сокращение дефицита республиканского бюджета до уровня не превышающего 1% к объему ВВП.
Бюджетный дефицит тесно связан с государственным долгом. Государственный долг – сумма задолженности государства своим или иностранным физическим лицам. Следовательно, государственный долг бывает внутренним и внешним. Внутренний и внешний долг РБ находится в пределах параметров экономической безопасности (за период 1998-2000 год внутренний государственный долг РБ возрос и составил 4,6% к ВВП. Внешний долг в 2000 году – 11,3%). Лимит внешнего государственного долга предполагается сохранить в размере не превышающем 2 миллиардов долларов США. 

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ. ЕГО ЦИКЛИЧНОСТЬ И НЕСТАБИЛЬНОСТЬ.

I. Цикличность экономического развития.

II. Сущность, типы и факторы экономического роста.

III. Макроэкономическая нестабильность:

a) Безработица и ее виды.

b) Инфляция, сущность инфляции, причины возникновения, виды.

-= I =-

Идея цикличности, как первоосновы мира витала в мировой науке со времен древней Греции и древнего Китая. Экономисты обратили внимание на проблему цикличности в начале 19 века. В работах Жана Сисмонди и Томаса Мальтуса появились исследования кризисных и циклических явлений в экономике. Однако пристальное внимание проблеме цикличности начал уделять в своих работах Карл Маркс. Он выделил 4 фазы, последовательно сменяющие друг друга: кризис, депрессия, оживление, подъем. 

Кризис проявляется прежде всего в перепроизводстве товаров, сокращении кредитов и повышении ставки ссудного процента. Это ведет к понижению прибыли и падению производства, росту банковских задолженностей, банковским крахом и банкротством предприятий в других сферах экономики. 

После кризиса наступает депрессия. Производство уже не сокращается, но и не растет. Товарные излишки постепенно уменьшаются, но торговля идет вяло. Ставка ссудного процента падает до минимума. 
Постепенно в народном хозяйстве появляются точки роста, и происходит переход к оживлению.
Далее предприятия увеличивают выпуск товаров, осуществляют новое строительство, повышается норма прибыли, ставка ссудного процента и заработная плата. Т.е. начинается фаза подъема. Уровень ВНП превосходит высшую докризисную точку, производство продолжает увеличиваться, растет занятость, товарный спрос, уровень цен и норма ссудного процента. Объем производства вновь выходит за рамки платежеспособного спроса, рынок переполняется нереализованными товарами, начинается новый промышленный цикл.

Стокфляция – падение производства при чем то там. В современной экономической литературе используют терминологию национального бюро экономических исследований США, согласно которой цикл состоит из 4х фаз. 

· Вершиной.

· Сжатия (спад, рецессия).

· Дна.

· Оживление.


Для характеристики экономической конъюнктуры используется ряд взаимосвязанных экономических показателей: ВНП, уровень безработицы, личные доходы, объем промышленной продукции, уровень цен. Известно более 1380 типов цикличности. Экономика оперирует четырьмя из них:

1. Циклы Жуглара.
Продолжительность 7-12 лет. Первый промышленный цикл разразился в Англии в 1825 году, когда машинное производство заняло господствующее положении в металлургии машиностроении… В 1847-1848 годах разразился 1ый мировой кризис в США и Европейских странах. Если в 19 веке промышленный цикл составлял 10-12 лет, то в 20 веке его длительность сократилась до 7-9 лет. Выделяется «Великая депрессия 1929-1933 годов», отличавшаяся особо глубоким и длительным падением производства. После 2ой мировой волны промышленные кризисы происходили: 1948-49, 1953-54, 1957-58, 1969-70. Особенно разрушителен кризис 70х годов (повышение цен на энергоносители). Цикл был назван именем Жуглара за его вклад в изучение прироста экономических колебаний во Франции, Великобритании, США на основе фундаментального анализа колебаний ставок процента и цен.

2. Циклы Китчина (запаса). В 1926 году Китчин сосредоточил внимание на исследовании коротких волн длиной от 2х до 4х лет. На основе изучения финансовых счетов и продажных цен при движении товарных запасов.

3. Циклы Кузнеца (строительные циклы). Продолжительность: 16-25 лет. В 1946 году в своей работе «Национальный доход» Кузнец пришел к выводу, что показатели национального дохода, потребительских расходов, валовых инвестиций в здания и сооружения обнаруживают взаимосвязанные 20ти летние колебания. Причем в строительстве эти колебания обладают самой большой относительной амплитудой.
4. Циклы Кондратьева («длинные волны Кондратьева»).  40-60 лет. Результаты исследований касаются динамики индексов потребительских цен, процентных ставок, ренты, заработной платы, производства важнейших видов продукции для ряда развитых стран с 1770 по 1926 год. Начало большого подъема Кондратьев связывал с массовым внедрением в производство новых технологий, с вовлечением новых стран в мировое хозяйство и с изменениями объемов добычи золота. 

-= II =-


Под экономическим ростом понимается долговременное, устойчивое увеличение масштабов экономики, т.е. процесс поступательного возрастания ВНП, ВВП и национального дохода как абсолютного, так и на душу населения в долгосрочном периоде без нарушений равновесного состояния в краткосрочном промежутке. 


Существует 2 типа экономического роста:

· Экстенсивный. Достигается благодаря количественному увеличению факторов производства, при сохранении его прежней технической основы.

· Интенсивный. Достигается за счет качественного улучшения факторов производства, применения более эффективных средств труда, повышения квалификации рабочей силы, т.е. прирост объемов производства происходит на новой технической основе.

В масштабах всей национальной экономики принято считать, что если за счет интенсивных факторов производится более половины ВНП, то такая экономика развивается преимущественно интенсивно. Факторы экономического роста:

Экстенсивные:

· Рост числа работников.

· Увеличение капиталовложений.

· Рост объема потребляемого сырья.

Интенсивные:

· Научно-технический прогресс.

· Повышение качества продукции.

· Совершенствование организации производства.

· Режим экономии.

В соответствии с распределением ресурсов между настоящим и будущим выделяется 2 пути развития:

1. «Спартанский рост». Каждый год на инвестиции идет почти все, что производится, исключая прожиточный минимум, в надежде позднее получить огромный потенциал для производства и потребления.

2. «Сибаритский рост» - он предполагает, что каждый год на потребление идет почти все, что производится. В конце концов, рост превращается в падение производства. Далее роста нету.
Одним из основных экономических решений является выбор сочетания потребления и инвестиций, т.е. выбор такой нормы накопления, которая обеспечивала бы быстрое развитие, но не заставила бы голодать население. 

Очевидно, что очень богатая по уровню производства страна может быть и очень бедной по уровню жизни, в том случае, если она каждый год тратит все свои богатства на капиталовложения. Экономически обоснованная норма накопления равна 24%, что обеспечивает сбалансированный экономический рост. Для анализа динамики объема производства принято рассчитывать темпы роста, т.е. отношения прироста реального ВНП за какой-либо период к его первоначальному значению.
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Безработица

По определению международной организации труда безработица – это наличие контингента лиц старше определенного возраста, не имеющих работы, пригодных в настоящее время к работе и ищущих работу в рассматриваемый период. Общепринятая в мире классификация безработицы сводит ее к четырем основным типам:
1. Фрикционная безработица. Возникает, как результат постоянного перемещения людей между рабочими местами. А также при их перемещениях в сферу занятости или из ее пределов по причине несовершенства информации на рынке труда. Особенности:

· Охватывает довольно большое количество людей во всех демографических группах, отраслях и регионах.

· Данный тип продолжается относительно короткий период времени.

· Определенный объем фрикционной безработицы неизбежен при любых условиях.

2. Сезонная. Возникает в результате сезонных колебаний спроса и предложения труда. Данный вид безработицы создает проблемы для некоторых регионов и видов работ, которые связаны с сезонным бизнесом.

3. Структурная. Возникает в результате несоответствия между имеющимися видами работ и видами рабочей силы, ищущей вакансии. Особенности:

· Затрагивает определенные группы рабочей силы в результате технологических сдвигов, упадка ведущих отраслей экономики или регионального перемещения рабочих мест.

· Она носит долговременный характер. Сочетание структурной и фрикционной безработицы образует естественный уровень безработицы, соответствующий потенциальному ВНП.

4. Циклическая. Возникает в результате неспособности совокупного спроса создать в экономике достаточное количество рабочих мест для всех желающих работать. Этот тип тесно связан с фазами экономического цикла. В фазе подъема уровень безработицы сокращается, а в фазе депрессии возрастает. Особенности:
· Наличие существенных ежегодных колебаний занятости.

· Широко распространяется в масштабах всей национальной экономики.

· Продолжительность циклической безработицы, как правило превышает продолжительность фрикционной, но уступает продолжительности структурной безработицы.

Уровень безработицы – это отношение числа безработных к общему числу зарегистрированных рабочих и служащих.

Инфляция. 
Это заметное и устойчивое увеличение уровня цен по отношению, к предыдущему нормальному уровню существовавшему в течение достаточно длительного периода. Процесс противоположный инфляции – дефляция. Основные инфляционные причины роста:

1. Диспропорциональность – несбалансированность государственных расходов и доходов (дефицит госбюджета).

2. Инфляционно-опасные инвестиции. Это преимущественно милитаризация экономики. 

3. Отсутствие свободного рынка, несовершенной конкуренции, как его части.
4. Импортируемая инфляция. Ее роль возрастает с ростом открытости экономики и вовлечения ее в миро-хозяйственные связи.

5. Инфляционные ожидания – возникновение у инфляции самоподдерживающегося характера.
Виды инфляции в настоящее время:

1. В зависимости от факторов, порождающих инфляцию, выделяют инфляцию спроса и инфляцию издержек.

2. В зависимости от интенсивности государственного вмешательства в сферу товарно-денежных отношений инфляция может протекать в явной (открытой) или подавленной форме. При подавленной форме цены фиксируются государством. В таком случае инфляция проявляет себя в виде товарного дефицита и снижения качества продукции.

3. В зависимости от темпов роста цен различают:

· Умеренную (ползучую) – до 10% в год.

· Галопирующую – до 200% в год.

· Гиперинфляцию – выше 200% в год.

4. В зависимости от способности государства управлять инфляционным процессом возникает управляемая или неуправляемая инфляция.

5. В зависимости от того, насколько успешно экономика адаптируется к темпам роста цен инфляция подразделяется на сбалансированную и несбалансированную. В первом случае цены растут умеренно и стабильно при соответствующих изменениях прочих макроэкономических показателей. При несбалансированном экономика не успевает приспособиться к изменяющимся условиям.

6. В зависимости от масштаба распространения различают региональную, национальную и мировую инфляцию.

Все теории инфляции можно разделить на политические и экономические. Политические связывают причину инфляции с факторами вне сферы экономики. Экономические теории разбиваются на денежные и неденежные. Среди денежных теорий особо выделяется теория инфляции спроса. Инфляция спроса означает: нарушение равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением со стороны спроса. Основные причины:

· Расширение государственных расходов.

· Увеличение спроса на средства производства в условиях полной, почти 100% загрузки производственных мощностей, а также рост покупательной способности населения. В результате этого в обращении возникают избыток денег по отношению к количеству товара. Повышаются цены.

Среди неденежных теорий выделяют инфляцию издержек. Инфляция издержек означает рост цен вследствие увеличения издержек производства. Инфляция также возникает в результате уменьшения совокупного предложения. Причинами увеличения издержек является: олигополистическая практика ценообразования, финансовая политика государства, рост цен на сырье и действия профсоюзов, требующих повышение заработной платы. 

Измерение инфляции


Используется показатель индекса потребительских цен (ИПЦ). ИПЦ измеряет соотношение между покупной ценой определенного набора потребительских товаров и услуг (рыночная) для данного периода и совокупной ценой, идентичной исходной группой товаров и услуг в базовом периоде.
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Индекс потребительских цен используется для определения темпов инфляции.
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СОЦИАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА ГОСУДАРСТВА

I. Значение государственной социальной политики.

II. Неравенство доходов, бедность и их причины. Кривая Лоренца.
III. Социальная защищенность и социальные гарантии
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Социальная политика – комплекс мер направленных на создание условий для удовлетворения потребностей населения, повышение его благосостояния и обеспечение системы социальных гарантий. Социальная политика проводится на уровне фирмы, региона, общегосударственном и межгосударственным уровнем. Для формирования социальной политики государство должно определить уровень жизни населения. Для этого используются показатели:
Уровень потребления продуктов питания. Промышленных товаров и услуг. Обеспеченность этими товарами семьи. Во всех странах используются понятия содержащие 300 потребительских товаров и услуг, покупаемых типичным горожанином. 


Качество жизни включает:

· Условия и безопасность труда. 

· Состояние среды обитания человека.

· Наличие свободного времени и его рациональное использование.

· Культурный уровень населения. 

· Личная и имущественная безопасность граждан.

· Физическое развитие граждан.
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Доходы – это сумма денежных средств, получаемых за определенный промежуток времени и предназначенных для приобретения благ и услуг для личного потребления.

Богатство – накопленные семьей финансовые средства, недвижимость, а также предметы длительного пользования.


Адам Смит выделяет следующие причины, влияющие на выбор профессии человека и на заработную плату рабочих и служащих:

· Приятность/неприятность самим занятием.

· Легкость и дешевизна (трудность и дороговизна) обучения профессии.

· Постоянство или непостоянство занятием.

· Доверие, оказываемое тем лицам, которые занимаются данной профессией.

· Вероятность успеха.

По Марксу: погоня за увеличением капитала.

В Economics Макконелла и Брю выделяются следующие причины неравенства доходов:

1. Различие в способностях.

2. Образование и обучение.

3. Профессиональные вкусы и риск.

4. Владение собственностью.

5. Господство на рынке.

6. Удача, связи, несчастье и дискриминация. 

Существуют аргументы за и против равного распределения дохода. Основной аргумент в пользу равного распределения – то, что равенство дохода необходимо для максимизации удовлетворения нужд потребителя. Основной аргумент в пользу неравенства доходов заключается в том, что необходимо сохранить стимулы для производства продукции и получения дохода.

Степень неравенства доходов отображает кривая Лоренца:



Прямая – это равное распределение доходов. Сплошная кривая – кривая Лоренца (фактическое распределение). Штриховая – после уплаты налогов.

Поль Самуэльсон в экономике рассматривает богатства, как чистое владение финансовыми средствами и материальным имуществом. По его мнению, именно богатство приводит к столь большой разнице в доходах. Источниками накопления богатства являются:

1. Сбережения.

2. Предпринимательство.

3. Наследство.

Он считает, что если семья тратит более 1/3 на питание, то такая семья – бедная.
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Социальная защищенность – система мер осуществляемых обществом в целом и его звеньями по обеспечению устойчивости общественно нормального материального и социального положения граждан. Социальные гарантии – это обязательства общества перед своими членами по удовлетворению их необходимых потребностей.

Основные элементы системы социальных гарантий:

· Реализация способностей в процессе трудовой деятельности.

· Доступ работника к процессам принятия управленческих решений.

· Товарное покрытие денежных доходов. Равный доступ к рынкам товаров и услуг.

· Свободный выбор форм и способов использования доходов. Общественный контроль за качеством и безопасностью для здоровья реализуемых товаров.

· Обеспечение экологической безопасности для нормального воспроизводства.

· Защита гражданских свобод каждой личности. Возможность использования прав и выполнение обязанностей.

ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ МЕЖДУНАРОДНЫХ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ОТНОШЕНИЙ
I. Международное разделение труда и интеграция.

II. Международная торговля.

III. Международная миграция капиталов и рабочей силы.

IV. Международные валютные отношения.
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Международное разделение труда – это средство, с помощью которого страны могут развивать специализацию, повышать производительность своих ресурсов, увеличивать общий объем производства. Международное разделение труда проявляется в производственном и научно-техническом сотрудничестве. Его основными формами являются:

1. Международное производственное кооперирование.

2. Коммерческий и некоммерческий обмен научно-техническими знаниями.

3. Международная торговля услугами.

Интеграционные процессы – это процессы сращивания национальных, экономических, социальных, правовых и институциональных систем. Реальное интегрирование возможно при наличии трех основных объективных условий:

1. Нужен достаточно высокий уровень развития промышленности, делающий национальное хозяйство взаимодополняющими, все более заинтересованными в сотрудничестве друг с другом.

2. Экономика стран не должна быть командно-распределительной.

3. Наличие в государствах-партнерах высокоразвитой и прочно укоренившейся политической демократии.

Этапы интеграции:
1. Заключение торговых соглашений (на двух и более сторонней основе). Их суть – снижение внутри группы данных стран тарифов по сравнению, с тарифами на товары и услуги основного мира.

2. Создание зоны свободной торговли. На данном этапе отменяются все тарифы на товары стран участниц отношения, но при этом каждая отдельная страна сохраняет автономность своей таможенной политике по отношению к внешнему миру.

К зонам свободной торговли относятся:

· Европейская ассоциация свободной торговли (1960).

· Европейская Экономическая Зона (1994).

· Северо-Американская Зона Свободной Торговли (1994).

3. Образование таможенного союза (например, Центрально-Американский общий рынок).

4. Общий рынок. Это предусматривает свободное перемещение факторов производства, труда и капитала. Этот уровень требует больших координационных усилий и осуществляется обычно на уровне встреч глав государств.

5. Экономический союз. Проводится координация макроэкономической политики (бюджетная сфера, валютная).  И правительства уступают часть своих функций созданным межнациональным органам.

Примером 5го уровня является Европейский союз (1993): Австрия, Бельгия, Великобритания, Дания, Германия, Люксембург, Греция, Ирландия, Испания, Италия, Нидерланды, Португалия, Финляндия, Франция, Швеция. 
-= II =-


В основе торговли лежат 2 обстоятельства:

1. Экономические ресурсы распределяются между странами неравномерно.

2. Эффективное производство различных товаров требует различных технологий и комбинации ресурсов. 

Во внешней торговой политике применяется либо система протекционизма, либо система свободной торговли.  Система протекционизма опирается на торговые барьеры. К ним относятся:
1. Тариф – это налог, налагаемый на импорт.

2. Нетарифные барьеры – система лицензирования, создание стандартов качества продукции или бюрократические запреты в таможенных процедурах.

3. Добровольные экспортные ограничения, т.е. иностранные фирмы добровольно ограничивают объем своего экспорта в надежде избежать более жестких торговых барьеров.

Свободная торговля. После 2ой мировой войны международное сообщество учредило ряд институтов для претворения в жизнь идей мира и процветания на основе политики сотрудничества. Одним из результатов такой деятельности стало генеральное соглашение по тарифам и торговле, которое в 1995 году было преобразовано во Всемирную Торговую Организацию. Сегодня эта организация насчитывает около 130 стран участниц, которые обеспечивают 90% всей международной торговли. Основные принципы, заложенные в основу ВТО:

1. Любые торговые барьеры не должны применятся на дискриминационной основе в отношении всех стран.

2. Когда страна повышает свои тарифы выше обусловленного уровня, она должна возместить ущерб странам-партнерам.

3. Торговые конфликты должны регулировать с помощью таких механизмов, как совещание или арбитраж.
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Вывоз капитала представляет  одностороннее перемещение за границу его стоимости в товарной или денежной форме с целью получения прибыли или процента. Различают вывоз предпринимательского и ссудного капитала. К первому относятся долгосрочные зарубежные инвестиции, имеющие своей целью создания за границей своих филиалов или дочерних компаний. Капиталовложения в зарубежные предприятия, обеспечивающие контроль над ними со стороны инвестора, называются прямыми инвестициями. Вложения капитала в иностранные ценные бумаги с целью получения дохода, а не установление контроля, называются портфельными инвестициями. Вывоз капитала в ссудной форме – вид международного кредита. Наибольшее распространение эта форма получила в создании МВФ и Европейского Банка Реконструкций и Развития. 

Если ранее капитал вывозился в основном из развитых стран в развивающиеся, то сейчас более 70% всего экспорта частного капитала приходится на индустриально развитые страны. Причины:

· Национальные различия в уровне зарплаты.

· Неодинаковые темпы развития НТП.

· Структурные сдвиги в экономике.

· Внутренние причины экономического развития.

Миграция рабочей силы.звитые страны. звитых стран в развивающиеся, то сейчас более 70% всего экспорта частного капитала приходится на индустриально р Причины:
1. Различия в уровне экономического и в частности промышленного развития отдельных стран.
2. Наличие национальных различий в размерах заработной платы.

3. Существование безработицы в слаборазвитых странах.

4. Международное движение капитала и функционирование международных корпораций. 

К причинам неэкономического характера:

1. Политические.

2. Религиозные.

3. Национальные. 

4. Расовые.

5. Семейные…

Важнейшие направления в миграции рабочей силы:

1. Из развивающихся в промышленно развитые страны.

2. В рамках промышленно развитых стран.

3. Между промышленно развитых.

4. Рабочей силы из бывших соц. стран в промышленно развитые страны.

-= IV =-


Валютные отношения – совокупность экономических отношений, возникающих при функционировании денег в международном обороте. Различают национальную и мировую валютные системы. Основные элементы Национальной Валютной Системы:

· Национальная валютная единица.

· Режим установления валютного курса.

· Условия обратимости валюты.

· Система валютного рынка и рынка золота.

· Порядок международных расчетов страны. 

· Состав и система управления золотовалютными резервами в стране.

· Статус национальных учреждений, регулирующих валютные отношения.

Основными элементами международной системы являются:

· Платежные средства.

· Механизм установления и поддержания валютных курсов.

· Международные организации.

· Комплекс международно-договорных и государственно-правовых норм.
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