1. Возникновение и этапы развития экономической теории
ЭТ – прошла длительный путь развития. Первые элементы экономич. Знаний встречаются в трудах Аристотеля, Платона, Ксенофонта.

Основные этапы:
1) Меркантизм

2) Физиократия

3) Классическая политическая экономия

4) Марксизм

5) Неоклассическое направление

2. Древнегреческие философы (Аристотель, Платон) и их взгляды на экономическое развитие общества

Аристотель выделил 2 вида богатства общества: деньги и товары(материальные блага); 
2 вида хоз-ва: хрематистика (способ основанный на увеличение кол-ва денег ) и экономика (форма хоз-ва, направленная на создание мат благ).
Платон
3. Меркантелизм как направление экономической науки в 15-17 веках

«Меркантизм»: новый этап в развитии экономики

Меркантилисты считали богатства общ-ва – золото, серебро, драг металлы. Источник богатства общ-ва – торговля, особенно внешняя. Заложили основы политики протекционизма.  Они считали что Гос-во должно регулировать экономику. Теория протекционизма – политика защиты отеч производителей от внешних конкурентов. А.Монкретьен в 1615 написал «Трактат полит экономия», дает название ЭТ – наука о законах ведения хоз-ва.

4. Физиократы – их основные выводы о развитии экономики.

«Физиократия»- власть природы и земли. Основатели:Ж.Тюрго, Ф.Кенэ (1757 – пишет экон табл , где осущесвл анализ созд мат благ в с/х.). Физ-ты считали:1) Матер блага – богатства общества, которые создаются в СХ. 2) Источником богатства явл СХ труд. 3) Разделили общ-во на 3 класса: землевладельцы, СХ работники, мануфактурные работники. 4) Гос-во не должно вмешиваться в экономику
5. Классическая политическая экономия (У.Петти, Адам Смит, Д. Рикардо)

«Классическая политическая экономия (английская)»:

Основоположникики - У.Петти, А.Смит, Д.Рикардо. считали: 1) богатства общ-ва – товары, которые создаются в сфере мат. производства (промышленность, СХ, торговля, связь, транспорт). 2) Источник мат благ – труд в сфере мат производства. В 1776 – А.Смит «Исследование о природе и богатстве народов»; Он считает что результатом производства является товар, кот. он рассматривает с 2ух сторон: потребительская стоимость и способность товара удовлетворять потребности человека.  W(стоимость) = прибыль(пр)+ r(рента)+ЗП(зарплата)+ процент. Роль общественного разделения труда: общественное разделение труда связано с ростом производства и ростом выпуска товаров.

А.Смит определил понятие рынок – это место, где люди встречаются и получают взаимную выгоду от обмена. Экономический человек должен иметь чувство собственности, эгоизма, стремление к обмену, чувство соперничества и конкуренции, чувство гуманизма.

Политическая экономия изучает эконом отношения, их взаимосвязи в сфере производства, распределения, обмена и потребления материальных благ в различных эконом системах.

Производство – Распределение – Обмен – Потребление

6. Марксизм как этап в развитии экономической науки

«Марксизм»:

основ-ли: Маркс, Энгельс, Ленин. Продолжение классического направления. Развивает Трудовую теорию стоимости. Двойственный характер труда, воплощенного в товаре. Двойственный характер труда - характер труда в условиях товарного производства, когда - с одной стороны - труд является конкретным и создает потребительную стоимость товара; а - с другой стороны - труд является абстрактным, воплощенным в каждом товаре и образующим стоимость товара. W = C + V + m (постоянный капитал + переменный капитал + прибавочная стоимость). 

Специфический товар – рабочая сила. У товара два свойства: стоимость и потребительская стоимость. Рабочий продает не свой труд, а только рабочую силу. Если бы платили за весь труд, то не было бы прибыли -> Теория заработной платы. Стоимости:1) средств сущ самого рабочего,2)сущ семьи рабочего,3) расходы на образование, 4) расходы на интел развитие. (НРВ)- необх раб время ,(ПРВ)- приб раб время (бесплатно). Открыл всеобщ зак раз-тия общества –зак соотв-вия между производит-ми силами и производств отношениями. Делает вывод о 5 экон этапах разв общ-ва :1)первобытно-общинный 2)рабовладельческий 3) феодальный 4) капит-ский 5) коммун-ский.

m’=m/v*100% - выражен основного зак капитала (m’-cтепень экспорта труда,m –неопл труд, v-стоимость товара.
7. Неоклассическое направление и развитие проблем  рыночной Экономики (А. Маршал)

«Неоклассическое направление»:

А.Маршал(1842 – 1924). Написал «Принципы экономики» (в трёх томах) -> Economics (новое направление в ЭТ). Economics как наука изучает эффективное использование ограниченных экономических ресурсов с целью удовлетворения безграничных потребностей общ-ва. Базируется на 2-ух аксиомах: ограниченности экономич ресурсов и безграничности потребностей.

Проблема экономич выбора: экон. Выбор – это выбор наилучшего из имеющихся вариантов использования ограниченных эк. Ресурсов, что требует необходимости эффективного использования эк. ресурсов. Эффективность использования означают максимизировать результат при минимизации затрат. «Эк. Эфф = Рез/Затр.»
А. Маршал ввёл понятие альтернативной стоимости: синтезировал две теории: трудовая теория стоимости и теория предельной полезности;

Эластичность спроса и предложения. Структура рынка в условиях совершенной и несовершенной конкуренции. Т.о. его основные положения легли в основу неоклассического направления. ЭТ на западе развивалась в рамках экономикс.
8. Д. Кейнс и его вклад в развитие макроэкономики
Кейнс- создал макроэкономику, начало которой положила его работа «общая теория занятости процентов и денег».
Он считал что экономические кризисы, безработица, инфляция – негативное явление в рыночной экономике.

Главную роль в борьбе с этими явлениями он отводит государству. Этим заявлением он сделал переворот в теории и практике экономических знаний явлений.
9. Современные направления развития экономической науки.

«Кейсианское направление»:

Дж.М.Кейнс(1883-1946). Основоположние макроэкономики, т.е. впервые анализирует эконом процессы на уровне гос-ва, нац. экономики, общ-ва в целом. 1936 – «общая теория занятости, процента и денег». Экономические кризисы, инфляция, безработица -> негативное явление в рыночной экономике. Причины этих явлении, объясняет указывая на меры борьбы с этими явлениями. Главную роль он отводит  гос-ву.

Ставка рефенансирования- ставка по которой банк любой страны предост другим банкам

«Монитарийское направление»:

М.Фридмэн. Свободный рынок – саморегулируемый. 1976 – книга «Деньги». Теория стабилизации экономики в условиях инфляции. Изменение кол-ва денег в обращении.

«Институциональное направление»:

имеет 3 школы:

1. Теория права собственности(экономическое содержание собственности выражается через владение, распоряжение, пользование; юридическое право собственности – другая сторона)

2. Институциональная экономика. Понятие структуры как гос-во, профсоюзы, кот. обеспечивают взаимодействие хозяйствующих субъектов.

3. Теория общественного выбора. Поведение партий, правительственных учреждение, развитие рыночной ситуации в гос-ве.

10. Предмет экономической науки, ее функции и  структура
-это изучение экономических процессов, поведения людей, фирм, государства в производстве, распределении, обмене и потреблении материальных благ производства. 
Тем не менее, экономическая теория близко соприкасается со всеми этими и другими проблемами. Она связана с такими учебными дисциплинами, как статистика, история, социология, политология, психология. 
Современная экономическая теория больше внимания уделяет изучению явлений, описанию фактов: рынок, деньги, кредитные отношения, инфляция, безработица, прибыль, спрос и предложение. В какой связи они находятся между собой, каков допустимый уровень инфляции, безработицы, военных расходов и т.д.
Структура:

Экономическая теория состоит из ряда разделов: методологии экономической науки(учение о системе понятий и их отношений), микроэкономики(объясняет как и почему приним экон реш на уровне фирмы и предприятия, макроэкономики, интерэкономика.

Функции экономической теории:

1. Познавательная — позволяет анализировать отдельные процессы экономики, устанавливает взаимосвязи между этими явлениями, определяет свойства субъектов экономики (финансово-кредитные учреждения, предприятия, государство, население).

2. Методологическая — позволяет определять экономическую теорию как основу для развития целого ряда других экономических дисциплин (маркетинг, статистика, менеджмент, ценообразование).

3. Образовательная — имея экономические знания люди чувствуют себя увереннее и могут правильно принимать точные и хозяйственные решения в различных жизненных ситуациях.

4. Практическая — рекомендации по совершенствованию текущей экономической ситуации, снижению уровня инфляции, увеличению валового национального продукта и т. д., разработка конкретных принципов и способов рационального хозяйства;

5. Прогностическая — на основе анализа эконом. явлений и процессов разрабатывать направления перспективного развития.

11. Экономические законы и категории

Экономические категории, такие как товар, споживна стоимость, минова стоимость, деньги, цена, капитал, рабочая сила, прибыль, заработная плата, рента, дают возможность исследовать производственные отношения. Эти категории выражают взаимосвязь экономических явлений, их взаимодействие. Каждая из них имеет особое самостоятельное значение и занимает определенное место во всей системе категорий.

С экономическими категориями неразрывно связаны экономические законы. Экономический закон – это  существенное, необходимое, устойчивое отношение в экономических  явлениях и процессах, определяющее их развитие.

Различают следующие экономические законы:

1. Всеобщие законы  - действующие на всех ступенях развития человеческого общества, во всех общественно-экономических формациях (законы возвышающихся потребностей; законы общественного разделения труда; законы  повышения производительности труда и др.)

2. Специфические законы  - действуют при наличии особых социально-экономических условий (товарно-денежные отношения): (законы стоимости;  законы спроса и предложения; законы денежного обращения и. др.)

3.  Стадийные законы – действуют на какой-то стадии развития.

12. Методы экономической теории
1. Метод анализа и синтеза — анализ предполагает разделение рассматриваемого объекта или явления на отдельные части и определение свойств отдельного элемента. С помощью синтеза получают полную картину явления в целом.

2. Метод индукции и дедукции — при методе индукции происходит исследование отдельных фактов, принципов и формирование общих теоретических концепций на основе получения результатов (от частного к общему). Метод дедукции предполагает исследование от общих принципов, законов, когда положения теории распределяются на отдельные явления.

3. Метод системного подхода — рассматривает отдельное явление или процесс как систему, состоящую из определенного количества взаимосвязанных между собой элементов, которые взаимодействуют и оказывают влияние на эффективность всей системы в целом.

4. Метод математического моделирования — предполагает построение графических, формализованных моделей, которые в упрощенном виде характеризуют отдельные экономические явления или процессы.

5. Метод научной абстракции — позволяет исключать из рассмотрения отдельные несущественные взаимоотношения между субъектами экономики и концентрировать внимание на рассмотрении нескольких субъектов.
13. Понятие и структура общественного производства

Под производством понимается процесс воздействия человека на предметы и силы природы и приспособления их к удовлетворению тех или иных своих потребностей. В нем взаимодействуют три компонента: рабочая сила человека, предметы труда и средства труда.

Под рабочей силой понимается совокупность физических и духовных способностей, которыми обладает организм и которые реализуются в ходе трудового процесса.  Предмет труда - это все то, на что направлен труд человека, что составляет материальную основу будущего продукта. Средства труда - это вещи или комплексы вещей, с помощью которых человек обрабатывает предметы труда, воздействует на них. К ним относятся разнообразные орудия труда, механизмы, средства связи, пути сообщения, земля и др.

Общественное производство включает в себя: производство товаров и услуг, производство факторов производства, воспроизводство производственных отношений.

Хозяйство:

1) Натуральная форма – материальная блага производятся для удовлетворения потребностей самого производителя. Минусы: замкнутость, отсутствие распределенного труда, низкий уровень производства.

2) Товарное производство – производство товаров осуществляется на основе общественного разделения труда; удовлетворение потребностей посредством купли/продажи товара на рынке.

Общественное производство:

1) Материальное производство (промышленность, с/х, строительство, торговля, связь, транспорт).

2) Нематериальное производство (здравоохранение, система обороны).

14. Экономические потребности и блага

Потребность – нехватка чего-либо, осознанная человеком, и направленная на ее удовлетворение.
Классификация потребностей:

1) По уровню развития производительных сил.

2) По уровню воспроизводства рабочей силы (материальные, духовные, социальные).

Для удовлетворения потребностей необходимы блага:

1) Экономические блага (имеет общество в ограниченном количестве и удовл. куплей-продажей).

2) Неэкономические (в неограниченном количестве доступны всем).

Благо - все, что, имея ценность, может иметь и рыночную цену.

Человечество устроено так, что его экономические потребности обычно превышают возможности производства благ. Говорят даже о законе (принципе) возвышения потребностей, который означает, что потребности растут быстрее производства благ. Во многом это происходит потому, что по мере удовлетворения одних потребностей у нас тут же возникают другие.
15. Экономические ресурсы. Их виды и свойства

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ РЕСУРСЫ - это совокупность материальных и финансовых средств, которые могут быть использованы в процессе производства.

Свойства эк. ресурсов: ограниченность.

Экономические ресурсы представлены следующими видами (состоят из элементов):

- трудовые ресурсы (население в трудоспособном возрасте).

- природные ресурсы: земля, вода, леса, полезные ископаемые.

- материальные ресурсы (все созданные человеком средства производства, которые являются результатом производства)

- финансовые ресурсы (денежные средства, на которые приобретают материально-вещественные и трудовые ресурсы)

- интеллектуально-информационные ресурсы (интеллектуальный продукт и информация, созданные творческим трудом человека и используемые непосредственно в процессе производства или в процессе принятия управленческих решений);

- время, как особый ресурс, причем невоспроизводимый и универсальный, без которого не происходит не один экономический процесс.

Эти экономические ресурсы, но уже включенные в производство называются ФАКТОРАМИ ПРОИЗВОДСТВА, т.е. это те ресурсы, которые задействованы в производстве.

16. Производство в условиях ограниченности ресурсов. ГПВ как экономическая модель функционирования  национальной экономики.
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Граница производственных возможностей — это совокупность точек, которые показывают различные комбинации максимальных объемов производства нескольких (как правило двух) товаров или услуг, которые могут быть созданы в условиях при полной занятости и использовании всех имеющихся в экономике ресурсов.

В данном случае точки А, Б, В, Г, Д - точки, принадлежащие ГПВ. Точка E внутри графика ГПВ означает неполное или нерациональное использование имеющихся ресурсов. Точка Ж (вне кривой) недостижима при данном количестве ресурсов и имеющейся технологии. Попасть в эту точку можно, если увеличить количество используемых ресурсов или улучшить технологию производства (например, сменить ручной труд на машинный). При движении по кривой возможен только один, лучший вариант движения, который дает максимальный результат при минимальных затратах. Кривая производственных возможностей показывает совокупность всех точек или решений, в пределах которых следует выбирать оптимальный вариант. Все остальные точки представляют собой упущенные возможности или альтернативные затраты.

Граница  производственных возможностей показывает:
1. Тенденции роста альтернативных издержек производства в условиях увеличения производства одного из товаров.

2. Уровень эффективности производства.

ГПВ может отражать различия в производственных возможностях разных стран.

Количество других товаров, от которых необходимо отказаться, чтобы получить некоторое количество данного товара называется временными издержками. Форма кривой производственных возможностей показывает цену одного товара выраженную в альтернативном количестве другого. Цена ГПВ в рыночной экономике — это отражение альтернативной стоимости альтернативных издержек или издержек упущенных возможностей. Она может выражаться в товарах, в деньгах или во времени.

ЗАКОН ВОЗРАСТАЮЩИХ АЛЬТЕРНАТИВНЫХ ИЗДЕРЖЕК- закон,  отражающий взаимосвязь между возрастанием производства одного продукта за счет  сокращения другого. В условиях ограниченности одного из ресурсов и сокращающейся доходности, когда общество  находится на границе производственных возможностей, для того, чтобы увеличить производство  одного из благ, придется сокращать производство другого во все возрастающем размере.
17. Понятие и структура экономической системы. Классификация типов экономических систем

Система- это упорядоч совок-ть элементов облад организованной относительной замкнутостью и способностью выполнять определенных ф-й.

Эк система- это сов-ть взаимосвязей  эк элементов образующих определенную целостность и единство взаимосвязей складывающих в проц-е  потребления матер благ

Экономика представляет собой сложн и многоуровневую систему:1)гос-ва2)региона3)города4)отд субъекта5)миров эк система.

Эк сист нац нац экономики включает:1)производительные силы2)производ отношения3)хоз взаимосвязи между эк субъектами4)организ-эконом формы 5)система эк зак и эк интересов

Классификация типов эк систем:1) формационный выделяет 5 типов (первобытнообщинный,рабовлпадельческий,феодальный, капиталистический, коммунистический) 2)технократический; преставители(Растоу,Гелбрейн). Используется 3 класса: ур произв сил, ур жизни, ур произв труда.

В учебниках «Экономикс»даются класиф с учетом факторов влияющ на эк рост:
Развивающ,постидустр,нефтедоб, новые индустр страны.

В больш сфере рассм 4 типа эк систем: админ-команд,рыночная, смешанная,традиционная .

18. Собственность как экономическая категория, объекты, субъекты собственности, роль собственности в определении характера производственных отношений общества

Собственность — исторически развивающиеся общественные отношения по поводу распределения (присвоения), описывающие принадлежность субъекту, у которого имеется исключительное право на распоряжение, владение и пользование объектом собственности. Совокупность вещей, принадлежащих данному субъекту (собственнику), составляет имущество соответствующего лица, поэтому отношения собственности называются также имущественными отношениями.

Форма собственности - законодательно урегулированные имущественные отношения, характеризующие закрепление имущества за определенным собственником на праве собственности.

Типы собственности:

1. Частная (исключительное право на владение, пользование и распоряжение объектами собственности, получение дохода имеет частное лицо).
- трудовая  (работа, кредит  и др.)

- нетрудовая (наследство, лотерея и др.).

2.  Общественная собственность - собственность, формальным собственником которой является общество как коллективный неорганизованный субъект. Обычно от имени собственника права собственности осуществляют государство, общественные организации, индивиды и другие субъекты.

- государственная

- республиканская

- коммунальная(собственность местных самоуправлений)

- коллективная

- народная  (форма собственности)

- акционерная(форма собственности)

- собственность товариществ (товарищество – объединения (садоводческие и др.))

19. Собственность , ее основные формы . Разгосударствление и приватизация. «Теория пучка прав собственности»

Переход к рыночной экономике связан с преобразованиями отношений собственности. В РБ в 1993 принимается закон о собственности и о разгосударствлении и приватизации (предполагает экономическую реформу собственности: переход от государственной формы собственности к частной).

Разгосударствление – процесс снятия с государства функций прямого хозяйственного управления и передача этих полномочий хозяйствующим субъектам.

Приватизация – процесс передачи (принятия) полномочий управления и распоряжения собственностью физическими и юридическими лицами (смена форм собственности).

Формы приватизации:

- возмездная (продажа предприятий с аукционов, выкуп предприятий трудовыми коллективами).

- безвозмездная (ваучерная (форма приватизации государственной собственности по принципу "дележки" государственной собственности, предназначенной для приватизации, между всеми трудящимися), чековая, реституция(возвращение имущества)).

Принципы приватизации:

- сочетание возмездного и безвозмездного способов.

- право каждого гражданина на часть безвозмездно отдаваемой частной собственности.

- дифференциация форм и методов приватизации

- постепенность и поэтапность.

Цели приватизации:

1. Создание условий для возникновения частного сектора экономики.

2. Создание конкурентной среды.

3. Создание среднего класса, заинтересованность в реформации экономики.

4. Увеличение доходов государства .

5. Привлечение инвестиций.

теория «пучка прав» собственности

Теория пучка прав собственности, кот. определяет необходимость юридического обоснования собственности для того, чтобы обеспечить на деле владение, распоряжение и пользование собственностью.

Рассматривает собственность не как экономическую категорию, а как юридическую.

Классифицирует право собственности по 11 элементам:

1. Право владения.

2. Право пользования

3. Право управления

4. Право на доход

5. Право на безопасность от конфискации

6. Право на наследство

7. Право на бессрочность обладания

8. Право на запрет использования собственности способами, наносящими вред внешней среде.

9. Право на ответственность в виду взыскания.

10. Право на остаточный характер собственности.

11. Право суверенно.

20. Объективные основы формирования и причины возникновения рынка

Рынок  - совокупность отношений между продавцами и покупателями по поводу движения товаров и денег, осуществляющихся на основе рыночных законов и принципов (закон стоимости, закон спроса, закон предложения).

Условия для возникновения рынка:

1. Общественное разделение труда

- отделение скотоводства от земледелия

- выделение ремесла как самостоятельной отрасли, появление городов, развитие промышленности и с/х

- выделение класса купцов.

2. Специализация

Причины возникновения рынка:

1. Ограниченность производственных возможностей человека и ресурсов в целом.

2. Экономическая обособленность товаропроизводителей – такая форма производства благ, при которой производитель имеет статус хозяина (свобода выбора видов деятельности, самостоятельность в организации производства и реализации продукта, право распоряжаться доходом).

21. Функции и структура рынка, инфраструктура рынка. Преимущества и недостатки рынка

Функции рынка:

- регулирующая (через механизм цен устанавливаются объемы производства и потребления).

- информационная (рынок выдает информацию о цене и количестве реализованной продукции и др.)

- санирующая (оздоравливает экономику, освобождает от неконкурентно способных предприятий)

- социальная

Структура рынка: соотношение элементом определяющих функционирования рынка в целом:

1)По объемам купли и продаж2) финансовый рынок

По конкуренции: 1) совершенная 2)монополистическая 3)аллигополия

Инфроструктура: совок-ть организационно-правовых норм, обслуживающих передвижение товара и услуг от производителя к потребителю: 1) биржа 2) 1уровень НБ РБ, 2 уровень Комерч банки.

Преимущества рынка:

- позволяет более эффективно использовать экономические ресурсы.

- позволяет производить товары, нужные обществу и потребителю.

- устанавливает четкую зависимость между реальным вкладом работника и его доходом.

- в центре – потребитель.

Недостатки рынка:

- наличие цикличности в развитии экономики.

- наличие безработицы и инфляции.

- дифференциация людей на бедных и богатых.

- наличие внешних эффектов рынка.

22. Основные категории рынка: товар и деньги

Товар – это продукт труда, удовлетворяющий какую-то потребность человека и предназначенный для обмена.

Свойства товара:

- полезность (способен удовлетворять какую-либо человеческую потребность).

- стоимость (воплощенный труд товаропроизводителя).

Цена — количество денег, в обмен на которое продавец готов передать (продать), а покупатель согласен получить (купить) единицу товара.
Стоимость — основа количественных соотношений при эквивалентном обмене.

Формы стоимости:

1. Простая или случайная

Ta=Tb(товар А обменивается на В). А≠В

2. Полная или развернутая (каждый товар выражает свою стоимость в многочисленных товарах эквивалентах.)
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3. Всеобщая (Та – всеобщий эквивалент).
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Закон стоимости : производство и обмен товаров осуществляются на основе их стоимости, величина которой измеряется общественно необходимыми затратами труда.

Деньги – всеобщий эквивалент, который в своей стоимости выражал стоимость всех товаров.

ФУНКЦИИ ДЕНЕГ:

- Мера стоимости. Разнородные товары приравниваются и обмениваются между собой на основании цены.

- Средство обращения. Деньги используются в качестве посредника в обращении товаров.

- Средство платежа. Деньги используются при регистрации долгов и их уплаты.

- Средство накопления. Деньги, накопленные, но не использованные, позволяют переносить покупательную способность из настоящего в будущее.

- Организующее начало. Функция, упрощающая управление обществом, позволяющая строить высоко кооперированные производства, устанавливать правила взаимоотношений между людьми, общественными образованиями и т. д.

23. Форма ифакторы производства

Фа́кторы произво́дства — ресурсы, необходимые для производства товаров и услуг. Традиционно подразделяются на составляющие:

трудовые ресурсы, или труд;

инвестиционные ресурсы, или капитал;

природные ресурсы, или земля;

сырьевые ресурсы;

предпринимательский талант, или предпринимательские способности;

информация; специфической формой информации является технология;

Труд представляет собой целесообразную деятельность человека по созданию экономических благ, проявление совокупности умственных и физических способностей человека.

Капитал включает в себя совокупность созданных прошлым трудом человека благ. Ошибочное мнение, что акции, облигации, деньги, банковские депозиты не относятся к данному фактору производства.

Земля как фактор производства охватывает все сельскохозяйственные угодья и городские земли, которые отведены под жилищную или промышленную застройку, а также совокупность природных условий, необходимых для производства товаров и услуг.

Предпринимательский талант предполагает особые способности человека, заключающиеся в его умении:

организовывать производство и выпуск товаров и услуг путем соединения всех необходимых факторов производства;

принимать основные решения по управлению производством и ведению бизнеса;

рисковать денежными средствами, временем, трудом, деловой репутацией, поскольку деятельность на рынке связана с большой неопределенностью, а результат не гарантирован;

быть новатором, то есть внедрять новые технологии, новые продукты, методы организации производства.

Одним из ключевых экономических ресурсов на современном этапе развития общества является информация.

Обладание достоверной информацией является необходимым условием для решения стоящих перед экономическим субъектом проблем. Вместе с тем даже полная информация не является гарантией успеха. Умение использовать полученные сведения для принятия наилучшего при сложившихся обстоятельствах решения характеризует такой ресурс, как знания. Носителями этого ресурса выступают квалифицированные кадры в сфере управления, продажи и обслуживания покупателей, технического обслуживания товара. Именно этот ресурс дает наибольшую отдачу в бизнесе. «То, что отличает сильную компанию от слабой — это прежде всего уровень квалификации ее специалистов и управленческого состава, его знаний, мотиваций и устремлений»

24. Капитал фирмы. Основной и оборотный капитал. Амортизация

Для того чтобы организовать производство, необходимы денежные средства. Капитал, который необходимо включить в дело для получения первых результатов, называется авансированным. Предпринимательская фирма рассчитывает получить больше денежных средств, нежели затрачено, т.е. получить прибыль. Движение промышленного капитала отражает следующая формула:
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, D – аванс; ∆D – прибавление.

По способу переноса на готовую продукцию капитал делится на основной (станки, машины, оборудование, которые переносят свою стоимость на готовую продукцию постепенно, частями) и оборотный (сырье, материалы, топливо, а также стоимость рабочей силы, которая переносит свою стоимость на готовую продукцию полностью за один оборот).

В процессе производства основной капитал подвергается к физическому и моральному износу. Физический износ – постепенная утрата основным капиталом потребительной стоимости, которая постепенно переносится на продукт и частями возвращается в виде амортизации. Моральный износ происходит из-за роста производительности труда и технического прогресса и ведет к обновлению основного капитала до того, как он изнашивается физически. Механизм возмещения основного капитала определяют амортизационные отчисления (АО).
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За счет аккумулирования амортизационных отчислений образуется амортизационный фонд. Норма амортизации задается в процентах и определяется по формуле:
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Для предпринимательской фирмы важным является время оборота капитала. Оно включает время производства и время обращения. Время производства – это рабочий период. Время естественных процессов, перерывы в процессе труда – время запаса. Время обращения – это время купли факторов производства и время продажи товаров.

25. Производство с одним переменным фактором

Предположим, что F1 – является переменным фактором. А остальные n-1 – постоянные. Для того чтобы отразить влияние переменного фактора, введем понятие среднего продукта. Совокупный продукт – это общее количество продукта, произведенного с использованием некоторого количества переменных факторов. Средний продукт получается путем деления совокупного продукта на израсходованное количество переменного фактора.
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Предельный продукт – определяется, как прирост совокупного продукта, полученный в результате бесконечно малых приращений количества используемого переменного фактора.
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Совокупный с ростом использования в производстве переменного фактора будет увеличиваться, однако этот рост имеет определенные пределы в рамках заданной технологии. Рост переменного фактора: стадии производства:

На первой стадии производства 0А – увеличение затрат переменного фактора способствует все более полному использованию постоянного фактора. Предельная и общая производительность труда растут. Это выражается в росте предельного и среднего продукта. При этом предельный продукт > среднего продукта. В точке А` предельный продукт достигает своего максимума. На второй стадии (АБ) величина предельного продукта уменьшается и в точке Б` становится равным среднему продукту (МР=АР). На этой стадии совокупный продукт растет быстрее, чем использованное количество переменного фактора. На третьей стадии (БВ) предельный продукт меньше среднего продукта, в результате чего совокупный продукт растет медленнее затрат переменного фактора. Четвертая стадия – предельный продукт у нас получается меньше 0. В результате прирост переменного фактора приводит к for уменьшению выпуска совокупной продукции. При условии, что все единицы переменного фактора качественно однородны и добавление новых единиц не ведет к качественному изменению технологий. В этом и заключается закон убывающей предельной производительности. Он утверждает: что по мере возрастания переменного фактора при фиксированных остальных  факторах и неизменной технологии достигаются в итоге в точках, в которой дополнительного использования этого фактора идет к снижению объема выпуска продукции.

Анализируя закон:

1. Отражает ситуацию на кратковременном отрезке времени, когда исключен маневр всеми факторами производства.

2. Применим лишь к определенным технологиям производства.

26. Производство с двумя переменными факторами. Изокоста. Изокванта. Производственная функция

Изоквантой называется геометрическое место точек, соответствующих всем комбинациям двух ресурсов, способным произвести заданный объем продукта.

Следует заметить, что факторы обладают взаимозаменяемостью. Она обусловлена разнообразными потребительскими свойствами продукта. В результате возможно любое производство продукта или блага при использовании различных факторов в разнообразных сочетаниях и разнообразных пропорциях. Взаимозаменяемость факторов обусловлена главным образом, ограниченностью ресурсов, с одной стороны, и эффективностью их использования — с другой. Предприниматель выбирает такую технологию производства, при которой дефицитный или сравнительно дорогой фактор используется в меньшей мере.

ПРЕДЕЛЬНАЯ НОРМА ТЕХНОЛОГИЧЕСКОГО ЗАМЕЩЕНИЯ — количество одного ресурса (фактора производства), которое требуется для замены единицы другого ресурса без изменения объема выпуска (т. е. при движении вдоль изокванты).

Взаимодополняемость факторов означает, что один из них обязательно дополняет другой и предполагает их только совместное, одновременное использование, отсутствие какого-нибудь фактора приводит к остановке процесса производства.

Пример изокванты:
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Изокоста - линия, демонстрирующая комбинации факторов производства, которые можно купить за одинаковую общую сумму денег (линией равных издержек). Изокосты являются параллельными прямыми, поскольку допускается, что фирма может приобрести любое желаемое количество факторов производства по неизменным ценам. Наклон изокосты выражает относительные цены факторов производства.

Бюджетные ограничения обусловлены наличием ограниченного количества денежных средств в бюджете. Точка, в которой изокванта касается (но не пересекает) изокосты, означает наиболее дешевую по стоимости комбинацию факторов, необходимых для выпуска определенного объема продукта.
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Правило наименьших издержек - производство любого продукта обеспечивает наименьшие издержки в соотношении ресурсов в том случае, если предельный продукт каждого вводимого фактора производства один и тот же:

Правило максимизации прибыли - фирма применяет соотношение ресурсов, обеспечивающее максимальную прибыль, если цена на каждый ресурс равна его предельному продукту в денежном выражении:

27. Понятие рыночного механизма и его элементы. Конъюнктура  рынка

Рыночный механизм — это механизм взаимосвязи и взаимодействия основных элементов рынка: предложения, спроса, цены и конкуренции с целью решения экономических проблем: что, как и для кого производить? Спрос, предложение, цена и конкуренция образуют конъюнктуру рынка.

Конъюнктура рынка — это совокупность складывающихся на рынке в каждый момент времени экономических условий, при которых осуществляется процесс реализации товаров и услуг.

Конъюнктуру рынка отражают следующие показатели:

1) Соотношение спроса и предложения

2) Уровень цен

3) Платежеспособность покупателей

4) Наличие товарных запасов

28. Спрос и неценовые факторы спроса. Закон спроса. Кривая спроса

Основной инструмент рыночного механизма – это спрос, который характеризует поведение покупателей на рынке готовой продукции.

Спрос – желание и способность потребителей приобрести какой-либо товар (платежеспособная потребность)

Различают индивидуальный и рыночный спрос.

Индивидуальный спрос – количество товара, которое желает и способен приобрести отдельный покупатель на рынке готовой продукции.

Рыночный спрос – совокупный спрос всех покупателей на рынке конкретного товара.

Спрос конкретного товара реализуется через величину спроса.

Спрос – D. Величина спроса = QD
Величина спроса – количество товара, приобретенного на рынке на определенный момент времени при определенном уровне цены на этот товар.

На величину спроса оказывают влияние различные факторы, и зависимость между величиной спроса и влияющими на нее факторами называется функцией спроса.

QD = f( PA,  PS,  PC, T, I, S, N, R )

PA – цена товара

PS – цена товара субститута (взаимозаменяемый товар)

PC – цена товара-дополнителя

T – вкусы и привычки потребителя

I – доход потребителя

S – сезонная потребность в товаре

N – количество покупателей на рынке

R – реклама товара

Рассмотрим влияние цены товара на величину спроса

QD = f( PA )
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Эту зависимость отображает экономический закон спроса.

Закон спроса не всегда действует:

1) Ажиотаж

2) Закон Веблера (на рынке появляется группа дорогих товаров и покупателей, которым параллельно какая цена)

3) Эффект Гиффена ( товары первой необходимости )

Закон спроса объясняется двумя причинами:

1) Убывающая предельная полезность

2) Наличие эффекта дохода и эффекта замещения

Эффект дохода проявляется в том, что при понижении цены на данный товар в неизменном номинальном доходе, реальный доход увеличивается.

Номинальный доход – количество денег, которое имеет покупатель

Реальный доход – количество товаров и услуг, которые можно приобрести на величину номинального дохода при сложившимся уровне цен.

Эффект замещения проявляется в том, что изменение цены одного товара вызывает изменение спроса на товар-заменитель в том же направлении (только для товаров заменителей)

29. Предложение. Неценовые факторы предложения. Кривая предложения. Закон преедложения

Предложение ( или готовность производителей продать товар ) = S.

Величина предложения = QS – это количество товаров, которое предлагает продавец (производитель по конкретной цене на определенный товар). Факторы, влияющие на предложение:

QS = f( PA, T, S, Q, W ) – функция предложения – зависимость между предложением и влияющими на него факторами

P​A  - цена товара

Т – налоги

S – субсидии (пособие) и дотации(то же самое)

Q – производительность труда

W – цены на экономические ресурсы

Рассмотрим влияние цены на предложение

QS = f( PA )
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Чем выше цена, тем выше величина предложения. Зависимость между величиной предложения и ценой – прямая. Эту зависимость выражает закон предложения.

Цена спроса – максимальная цена( определяемая доходом покупателя ), по которой покупатель еще готов приобрести данный товар.

Цена предложения – минимальная цена, по которой производитель уже готов продать товар.

30. Рыночное равновесие. Цена равновесия. Виды цен

Чем цена на товар ниже, тем больше на него спрос и тем меньше предложение.

Взаимодействие между спросом и предложением приводит к условию рыночного равновесия.

Рыночное равновесие – это такая ситуация на рынке, когда величина спроса и предложения уравниваются
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Рынок в равновесном состоянии пребывает очень редко, т.к. сбалансированность рынка нарушают факторы рыночного характера (на макроуровне и микроуровне).

Неустойчивое рыночное состояние – такое состояние, при котором рыночная цена не возвращается к своему исходному состоянию.

Факторы, влияющие на равновесие рынка готовой продукции:

I Микроуровень:

1) изменение доходов покупателей

2) изменение числа продавцов и покупателей

3) изменение технологии производства, качество продукции

II Макроуровень:

1) Несоответствие между ростом заработной платы и ростом производительности труда

2) Фиксация государством цен на готовую продукцию

3) Изменение налогов для производителей и потребителей

4) Прохождение экономикой различных фаз экономического цикла (кризис – депрессия – оживление – подъем)

31. Эластичность спроса и предложения. Коэффициент эластичности

Для  определения степени влияния факторов, изменяющих величину спроса и предложения, А.Маршалл ввел понятие эластичности спроса и предложения.

Эластичность спроса показывает, на сколько процентов изменится величина спроса при изменении факторов, определяющих спрос на этот товар. Эластичность спроса можно определить по коэффициенту спроса:
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Виды эластичности:

1) [image: image12.png]Ep >1



 – спрос эластичный
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– спрос единичной эластичности

[image: image14.png],Ep<1



– спрос неэластичный
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 - совершенная эластичность
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– совершенно неэластичный спрос

Факторы, влияющие на эластичность:

1) Наличие товаров-заменителей (чем больше их, тем выше эластичность)

2) Доля расхода на данный товар в бюджете потребителя (чем больше доля, тем эластичнее спрос)

3) Степень необходимости данного товара (обратная зависимость)

4) Фактор времени (чем больше времени у потребителя, тем выше эластичность товара)

32. Потребитель в рыночной экономике. Оценка потребителя в теории кардиналистов. Правило максимизации

Потребитель – это главная фигура рыночной экономики, в условиях которой он суверенен, т.е. независимо от производителя принимает решения о структуре покупок и объеме на рынке готовой продукции.

Вопросы, стоящие перед потребителем:

1) Что купить? (требует анализа: 1)Потребности и степени ее важности, 2) Полезность товара для потребителя).

2) Сколько купить? (требует анализа: 1) Цены товара 2) Наличие товаров-заменителей и цены на них ).

3) Хватит ли денег? (требует анализа: 1) Доход потребителя 2) Источник его формирования).

Полезность, цена и доход – основное содержимое теории поведения потребителя. Суть теории такова: каким образом потребители будут расходовать свои денежные доходы между различными товарами и услугами, которые они могут купить. Чтобы это понять, необходимо проанализировать факторы, влияющие на поведение потребителя.

КАРДИНАЛИСТСКАЯ (КОЛИЧЕСТВЕННАЯ) ПОЛЕЗНОСТЬ - субъективная полезность, или удовлетворение, которую потребитель получает от потребления благ, измеренное в абсолютных величинах. Следовательно, имеется в виду, что можно измерить точную величину полезности, которую потребитель извлекает из потребления блага. В основе этой теории лежало предположение о возможности соизмерения полезности различных благ. Эту теорию разделял А. Маршалл.

Экономисты считали, что полезность можно измерить в условных единицах - ютилах.

Эта теория нацеливала экономическую теорию на изучение поведения потребителей, доказывая, что предельная полезность выступает определяющим фактором, воздействующим на спрос.

Предельная полезность — это полезность, которую человек получает от использования ещё одной дополнительной единицы блага.

Кардиналистская (количественная) теория исходит из возможности потребителя дать количественную оценку в ютилах полезности любого потребляемого им блага, набора благ, которая может быть выражена в виде функции общей полезности:

TU=F(QA,QB,...,QZ),

где TU - общая полезность данного набора благ; QA, QB, ..., Qz - объемы потребления благ А, В,..., Z в единицу времени.

Используя кардиналистскую (количественную) теорию полезности, можно охарактеризовать не только общую полезность, но и предельную.

Закон убывающей предельной полезности утверждает, что в непрерывном акте потребления предельная полезность блага начинает уменьшаться. Отсюда следует необходимость понижения цены для того, чтобы побудить потребителя к увеличению покупок такого продукта. Однако, закон убывающей предельной полезности не всегда действует при малых количествах товара. Например, если человек принимает одну таблетку — он излечивается не полностью. Если две — то он излечивается полностью, и предельная полезность возрастает по сравнению с одной таблеткой. Однако дальнейшее потребление антибиотиков только вредит организму и предельная полезность становится отрицательной.
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Правило Максимизации - правило, согласно которому любая вложенная сумма денег должна приносить равную предельную полезность.

MUi – предельная полезность, Xi – количество потребленных благ.

33. Вкусы и предпочтения потребителя. Оценка поведения потребителя в ординалистской теории

Наряду с общими принципами выбора рационального потребителя су​

ществуют особенности, которые  определяются влиянием на выбор вкусов и

предпочтений.

Можно выделить следующие 3 типичных особенности:

1) подражание большинству;

2) Эффект Сноба;

3) Эффект Веблена.

1. Потребитель стремиться не отстать от других, покупает то, что покупают

другие.  Он  зависит от мнения других потребителей и эта  зависимость

прямая.

2. При эффекте Сноба доминирует стремление выделиться из толпы. Потре​

битель зависит от выбора других, но эта зависимость обратная.

3. Эффект Веблена показывает престижность потребления. Товары и услуги

используются не по прямому назначению, а для того, чтобы произвести

неизгладимое впечатление на других.

в последней трети 19 столетия появляется ординалистиче​

ская теория, объясняющая   поведение покупателя на рынке. В числе ее создателей был Эдтварт и др. Они предположили возможность определения покуп​

ности различных товаров косвенным путем с помощью кривых безразличия.

34.Конкуренция и монополия. Типы рыночных структур

Конкуренция  - это соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли и продажи товаров.

Совершенная конкуренция — состояние рынка, на котором имеется большое число покупателей и продавцов (производителей), каждый из которых занимает относительно малую долю на рынке и не может диктовать условия продажи и покупки товаров. Предполагается наличие необходимой и доступной информации о ценах, их динамике, продавцах и покупателях не только в данном месте, но и в других регионах и городах. Рынок совершенной конкуренции предполагает отсутствие власти производителя над рынком и установление цены не производителем, а через функцию спроса и предложения.

Черты совершенной конкуренции не присущи ни одной из отраслей в полной мере. Все они могут лишь приближаться к модели.

Признаками идеального рынка (рынка идеальной конкуренции) являются:

отсутствие входных и выходных барьеров в той или иной отрасли производства;

отсутствие ограничений на количество участников рынка;

однородность одноименных представленных продуктов на рынке;

свободные цены;

отсутствие давления, принуждения со стороны одних участников по отношению к другим

Создание идеальной модели совершенной конкуренции является чрезвычайно сложным процессом. Примером отрасли, близкой к рынку совершенной конкуренции, может служить сельское хозяйство.

Несовершенная конкуренция

Не всегда на рынке возможна совершенная конкуренция: монополистическая конкуренция, олигополия и монополия являются формами несовершенной конкуренции. При монополии возможно вытеснение монополистом других фирм с рынка.

Признаками несовершенной конкуренции являются:

демпинговые цены

создание входных барьеров на рынок каких-либо товаров

ценовая дискриминация (продажа одного и того же товара по разным ценам)

использование или разглашение конфиденциальной научно-технической, производственной и торговой информации

распространение ложных сведений в рекламной или иной информации касаемо способа и места изготовления или количества товаров

замалчивание важной для потребителя информации

Потери от несовершенной конкуренции:

неоправданный рост цен

увеличение издержек производства и обращения

замедление научно-технического прогресса

снижение конкурентоспособности на мировых рынках

падение эффективности экономики

Монополия — исключительное право на что-либо. Применительно к экономике — исключительное право на производство, покупку, продажу, принадлежащее одному лицу, определённой группе лиц или государству. Возникает на основе высокой концентрации и централизации капитала и производства. Цель — извлечение сверхвысокой прибыли. Обеспечивается посредством установления монопольно высоких или монопольно низких цен. Подавляет конкурентный потенциал рыночной экономики, ведёт к росту цен и диспропорциям.

Модель монополии:

единственный продавец;

отсутствие близких продуктов-заменителей;

диктуемая цена.

35. Понятие и классификации издержек производства

Издержки производства - затраты на покупку экономических ресурсов, потребленных в процессе выпуска тех или иных благ.

Любое производство товаров и услуг, как известно, связано с использованием труда, капитала и природных ресурсов, которые представляют собой факторы производства, стоимость которых определяется издержками производства.

В связи с ограниченностью ресурсов возникает проблема наилучшего их использования из всех отвергнутых альтернатив.

Альтернативные издержки - это издержки выпуска благ, определяемые стоимостью наилучшей упущенной возможности применения ресурсов производства, обеспечивающие максимальную прибыль. Альтернативные издержки предприятия называются экономическими издержками. Эти издержки необходимо отличать от бухгалтерских издержек.

Подходы:

Бухгалтерские издержки (явные) представляют собой фактические затраты производства в денежной форме, которые расходуются на приобретение сырья, материалов, комплектующих изделий; на амортизационные отчисления; на выплаты в виде заработной платы; отчисления на социальное страхование и т. д. Бухгалтерские издержки, в свою очередь, делятся на прямые и косвенные.

Прямые издержки включают расходы, которые непосредственно связаны с созданием продукции.

Косвенные издержки включают расходы, которые необходимы для общего функционирования предприятия и его организационных основ.

Экономические издержки (вмененные) любого ресурса для производства товара равны стоимости этого ресурса при наилучшем из всех возможных вариантов его использования. Поэтому экономические издержки рассматривают как «издержки упущенных возможностей».

36. Издержки производства и их виды в краткосрочном периоде

Краткосрочный период – период времени, слишком короткий, чтобы предприятие смогло изменить свои производственные мощности, но достаточно продолжительный для изменения степени интенсивности использования этих фиксированных мощностей.
Постоянные издержки (FC) - издержки, величина которых в коротком периоде не изменяется в зависимости от изменения объема производства.

Их иногда называют "накладными расходами" или "безвозвратными издержками". К постоянным издержкам относятся расходы на содержание производственных зданий, закупку оборудования, рентные платежи, процентные выплаты по долгам, жалованье управленческого персонала и т. д. Все эти расходы должны финансироваться даже тогда, когда фирма ничего не производит.

Переменные издержки (VC) - издержки, величина которых изменяется в зависимости от изменения объема производства. Если продукция не производится, то они равны нулю. К переменным издержкам относятся расходы на покупку сырьевых ресурсов, топливо, энергию, транспортные услуги, заработную плату рабочим и служащим и т. д.

Общие издержки (ТС) - совокупные издержки фирмы, равные сумме ее постоянных и переменных издержек, определяются по формуле:

ТС = FC + VC

Средние постоянные издержки (AFC) - это общие постоянные издержки на единицу продукции.

AFC = FC/Q

Средние переменные издержки (AVC) - это общие переменные издержки на единицу продукции.

AVC = VC / Q

Средние (общие) издержки ( АТС) - это общие издержки производства на единицу продукции.

ATC = TC/Q; АТС = AFC + AVC

Предельные издержки (МС) - это издержки, связанные с выпуском дополнительной единицы продукции.

Предельные издержки равны изменению общих издержек, деленному на изменение объема произведенной продукции, т. е. они отражают изменение издержек в зависимости от количества выпускаемой продукции.

37. Издержки производства в долгосрочном периоде. Эффект масштаба.

Долгосрочный период – период времени достаточно продолжительный, чтобы изменить количества всех занятых ресурсов, включая и производственные мощности. В долгосрочном периоде все факторы являются переменными.

Зависимость роста долгосрочных валовых издержек (LTC = Long Total Cost) и объема выпуска (Q) в долгосрочном периоде тоже не является пропорциональной. Связано это с эффектом масштаба – влиянием размера предприятия на себестоимость единицы его продукции (LATC).

На практике положительный эффект масштаба (снижение себестоимости единицы продукции при увеличении размера предприятия, концентрации производства) может быть связан:

· с использованием новых технологий, требующих значительных первоначальных инвестиций;

· с возможностью использовать оборудование большей мощности, что в определенных пределах роста позволяет снижать стоимость единицы мощности;

· с комбинированием производства, утилизацией отходов основного производства, их использованием для изготовления побочной продукции.

Отрицательный эффект масштаба (повышение себестоимости единицы продукции при увеличении размеров предприятия) вызывается:

· усложнением и понижением эффективности управления большими предприятиями, ростом непроизводительных управленческих затрат;

· с увеличением расходов на транспортировку сырья до предприятия и готовой продукции до потребителей.

38. Доходы и прибыль фирмы. Экономическая и бухгалтерская прибыль.

Доход – определенная денежная сумма, получаемая фирмой в результате производства и реализации благ или услуг за определенный период времени. Динамика дохода (изменение его величины) свидетельствует о степени эффективности деятельности фирмы, общественном признании его продукции, а также о месте и роли фирмы на рынке.

Различают:

- общий (валовой) доход (TR) – общая сумма денежной выручки, получаемая фирмой в результате реализации произведенной продукции. Величина общего дохода при прочих равных условиях зависит от количества продукции и цен реализации.

TR = P * Q,     P –цена реализации , Q – количество произведенной и реализованной продукции.

- средний доход (AR) – величина денежной выручки, приходящаяся на единицу реализованной продукции.

AR = TR/Q.

Расчет среднего дохода обычно применяют при изменяющихся ценах в течение некоторого временного интервала или в тех случаях, когда ассортимент выпускаемой продукции фирмой состоит из множества товаров или услуг.

- предельный доход (MR) – приращение валового дохода, полученное в результате производства и реализации дополнительной единицы продукции.

MR = ∆TR/∆Q,       ∆TR –прирост дохода,  ∆Q – прирост объема производства.

Сравнение предельного дохода и предельных издержек для товаропроизводителя имеет значение в выработке экономической политики данной фирмы.

Валовой доход состоит из:

- выручка от реализации продукции.

- внереализационные доходы.

- денежные средства, поступление которых непосредственно не связано с производственной деятельностью фирмы, дивиденды, проценты по вкладам, штрафы, пени, доходы от валютных операций и т.д.)

Прибыль – разность между общей выручкой и издержками производства.

Существует 2 подхода:

1. Бухгалтерская прибыль (разность между общей выручкой и внешними издержками (з/п, аренда и т.д.))

2. Экономическая прибыль (разность между общей выручкой и экономическими издержками)

39. Рынок труда и  особенности его функционирования

Рынок  труда  является  одним  из  наиболее  сложных  рынков. В  отличие  от  других  рынков  специфика  этого рынка состоит в том, что здесь объектом контрактов  выступает  сам  человек, его способность к труду. На  рынке  труда получают оценку стоимость труда, определяются условия  найма  работников,  в том числе величина заработной платы, условия  труда,  возможность  получения образования, профессионального роста, гарантии занятости и т.д. Рынок  труда отражает основные тенденции в динамике занятости,  ее  основных  структурах, также  мобильность  рабочей  силы,  безработицу.  Поэтому   формирование   и регулирование рынка труда – одна  из  ключевых  и  наиболее  острых  проблем рыночной экономики.

Функции рынка труда :

• обеспечение производства и сферы услуг ресурсами труда, их распределение между предприятиями, отраслями, регионами;

•  обеспечение наемным работникам возможности получать средства существования;

•  согласование цены и условий труда между работниками и работодателями;

•  стимулирование работников и работодателей:

-  конкуренция между наемными работниками усиливает экономическую мотивацию труда, побуждает их совершенствовать свою квалификацию, стимулирует повышение дисциплины труда;

-  конкуренция между работодателями за привлечение рабочей силы в нужном им количестве и необходимого качества стимулирует их повышать заработную плату, улучшать условия труда.

Рыночные отношения предполагают саморегулирование рынка труда. Элементами механизма саморегулирования являются спрос и предложение на рынке труда, конкуренция среди работников и работодателей, заработная плата. В результате действия этого механизма устанавливается уровень и пропорции занятости, величина заработной платы, размеры и структура безработицы.

Спрос на рынке труда представляет собой совокупность спроса на ресурсы труда страны при любой цене на них.

Предложение на рынке труда это совокупное предложение ресурсов труда работников в стране при всех возможных ценах на труд.

40. Заработная плата. Ее формы и системы. Тарифная система

Заработная плата — это

- денежное выражение стоимости рабочей силы.

- сумма денежных выплат за работу, выполняемую по трудовому договору.

- цена трудовых ресурсов, задействованных в производственном процессе.

- выраженная в денежной форме часть совокупного общественного продукта, поступающая в личное потребление трудящихся в соответствии с количеством и качеством затраченного труда.

- часть затрат на производство и реализацию продукции, направляемая на оплату труда работников предприятия.

- денежное вознаграждение, получаемое работником за свой труд в размере, определяемом законодательством и трудовым договором.

ФОРМЫ ОПЛАТЫ ТРУДА (Существует три системы оплаты труда):

Тарифная система оплаты труда - совокупность нормативов, с помощью которых осуществляется дифференциация заработной платы работников различных категорий в зависимости от: сложности выполняемой работы, условий труда, природно-климатических условий, интенсивности труда, характера труда. ФОРМЫ: сдельная (учет количества произведенной продукции надлежащего качества) и повременная (учет проработанного времени).

Бестарифная система оплаты труда - заработок работника зависит от конечных результатов работы предприятия в целом, его структурного подразделения, в котором он работает, и от объема средств, направляемых работодателем на оплату труда.

Смешанная система оплаты труда - имеет признаки одновременно и тарифной, и бестарифной систем.  ФОРМЫ:
Система плавающих окладов - в зависимости от результатов труда работников происходит периодическая корректировка тарифной ставки (оклада).

Комиссионная форма - применяется для работников отдела сбыта, внешнеэкономической службы предприятия, рекламных агентств и т.п.

Дилерский механизм - работник за свой счет закупает часть продукции предприятия, которую затем сам же и реализует. Разница между фактической ценой реализации и ценой, по которой работник рассчитывается с предприятием, представляет собой его заработную плату.

НОМИНАЛЬНАЯ - заработная плата в денежном выражении, которая выплачивается работнику за определенный период рабочего времени, обычно месяц.

РЕАЛЬНАЯ - заработная плата, выраженная в материальных благах и услугах; показывает, какое количество предметов потребления и услуг работник может фактически приобрести на свою заработную плату.

Тарифная система: Организация заработной платы в нашей стране осуществляется с помо​щью тарифной системы.  Она представляет совокупность нормативов,  с помо​щью которых осуществляется регулирования уровня заработной платы. Тарифная система состоит из следующих основных элементов:
- Тарифно-квалификационный справочник. Он представляет собою норма​тивный документ для тарификации работ и присвоения квалификацион​ных разрядов рабочим. В нем дается характеристика работ по степени их

сложности в зависимости от квалификации работника,  указывается,  что должен знать и уметь работник соответствующей профессии и квалифи​кации.

- Тарифная сетка. Она состоит из тарифных разрядов и соответствующих им тарифных коэффициентов. Первый тарифный разряд имеет тарифный коэффициент 1. Последующие тарифные разряды показывает, во сколько

раз уровень оплаты труда работ, отнесенных к данному разряду, превы​шает уровень оплаты работ, отнесенных к первому разряду.

41. Особенности рынков природных ресурсов. Цена земли. Рента

Прежде всего,  надо исходить их того,  что существует спрос на землю. Предложение же земли ограничено. В результате обычного соотношения между объемом  спроса   и   предложения   происходит  формирование   цены  на   данное средство производства. Если бы предложение земли было неограниченным, то цена на нее отсутствовала бы.  Земля тогда не выступала бы экономическим благом, каковым, например, не является воздух. (Воздух выступает экономиче​ским благом, когда он, например, находится в баллоне и может продаваться на

рынке, так как в нем уже овеществлен труд). Как было сказано, земля неодно​родна по плодородию и местоположению к рынку сбыта. Поэтому спрос на бо​лее плодородный участок земли и с лучшим расположением к рынку сбыта бу​дет большим, чем на менее плодородный участок земли или который располо​жен на отдаленном расстоянии от рынка.  В результате первые участки земли будут стоить дороже, чем вторые. Кроме этого, цена земли будет обратно зави​сеть от количества предлагаемых участков земли.

Земе́льная ре́нта — это цена, уплачиваемая за использование ограниченного количества земли и других природных ресурсов.
42. Национальная экономика, субъекты хозяйствования и ее показатели

Под национальной экономикой принято считать народное хозяйство страны. Это совокупность всех отраслей и регионов, соединенных в единый организм многосторонними экономическими связями. В национальной экономике в неразрывном комплексе выступают производство, распределение, обмен и потребление материальных благ, услуг и духовных ценностей.

Признаки национальной экономики:

1. Общее экономическое пространство с единым законодательством, единой денежной единицей, общей кредитно-денежной и финансовой системой.

2. Наличие тесных экономических связей между хозяйственными субъектами с общим воспроизводственным контуром.

3. Территориальная определенность с общим экономическим центром, который выполняет регулирующую и координационную роль.

Цели:

1. Стабильный рост национального объема производства;

2. Высокий и стабильный уровень занятости;

3. Стабильный уровень цен;

4. Поддержание равновесного внешнего баланса.

Инструменты макроэкономического регулирования:
- фискальная политика (оперирование государственным бюджетом через налоговую систему и расходы государства);

- денежно-кредитная политика (контроль за денежным предложением через ставку процента, резервную норму и другие инструменты);

- политика регулирования доходов (от свободного установления заработной платы и цен до декретного контроля);

- внешнеэкономическая политика (торговая политика, регулирование обменного курса).

Результаты функционирования национальной экономики:
- приращение национального богатства, объемов прибыльных и нужных обществу товаров и услуг

- наиболее эффективное использование ограниченных людских и материальных ресурсов.

Общей закономерностью рыночной экономики является цикличность ее развития: от подъема к спаду, за ним следует застой в производстве и деловой жизни (депрессия), который сменяется оживлением и подъемом.

Цикличность рыночной экономики обусловлена объективными факторами. Материальной основой цикличности является физическое обновление основного капитала, хотя непосредственным толчком для кризиса могут быть самые разные причины, и прежде всего, денежно-кредитные потрясения.

43. Методы расчета ВНП и ВВП по доходам, по расходам и по добавленной стоимости

Валовой внутренний продукт - это совокупная рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных в экономике (внутри страны) в течение одного года.

Способы измерения:

1. по расходам (сумма расходов всех макроэкономических агентов: расходы домохозяйств (потребительские расходы - С) + расходы фирм (инвестиционные расходы – I) + расходы государства (государственные закупки товаров и услуг – G) + расходы иностранного сектора (расходы на чистый экспорт), обозначаемые Xn (net export));

ВВП по расходам = С + I +G +Xn

2. по доходам
ВВП по доходам = заработная плата + арендная плата (включая условно-начисленную арендную плату) + процентные платежи + доходы собственников + прибыль корпораций + косвенные налоги + амортизация

3. по добавленной стоимости (по каждому из секторов экономики подсчитывается добавленная стоимость и затем суммируется).

Валовой национальный продукт (ВНП) — рыночная стоимость всех конечных товаров и услуг, произведённых за год во всех отраслях экономики на территории государства для потребления, экспорта и накопления, вне зависимости от национальной принадлежности использованных факторов производства.

Методы расчета ВНП

ВНП = ВВП + Сальдо первичных доходов, полученных из-за границы или переданных за границу (к таким первым доходам обычно относят оплату труда, доходы от собственности в виде дивидендов)

Существуют 3 способа измерения ВНП (ВВП):

1. По расходам (метод конечного использования).

2. По добавленной стоимости (производственный метод).

3. По доходам (распределительный метод).

При расчете ВНП по расходам суммируются расходы всех экономических агентов, использующих ВНП (домохозяйств, фирм, государства и иностранцев). Фактически речь идет о совокупном спросе на произведенный ВНП.

Суммарные расходы можно разложить на несколько компонентов:

НП = Y = C + I + G + NX

44. Совокупный спрос как модель потребляемого ВНП в экономике. Влияние ценовых и неценовых факторов на Ад (Совокупный спрос)

45. Совокупное предложение как объем национального производства. Особенности линии AS. Влияние ценовых и неценовых факторов на AS (линия совокупного предложения)

К числу исходных понятий микроэкономики относятся агрегированные переменные: совокупный спрос и совокупное предложение.

Модель AD-AS является базовой для изучения колебаний, объемов национального производства и уровня цен в экономике в целом, причин и последствий их изменения.

Совокупный спрос – реальный объем национального производства, который потребители, предприятия, государство готовы купить при возможных различных уровнях цен. Зависимость между уровнем цен и реальным объемом национального производства, на который предъявлен спрос, является величиной обратной.

Объяснение отрицательного наклона кривой связывают:

- с эффектом %-ной ставки (показывает, что при данном объеме денежной массы более высокий уровень цен повысит спрос на деньги, тем самым увеличивая %-ную ставку и уменьшая объем закупок потребительских товаров и оборудования).

- с эффектом богатства или реальных кассовых остатков (показывает, что инфляция сокращает реальную стоимость или покупательную способность финансовых активов с фиксированной стоимостью, которыми владеют домохозяйства, и тем самым заставляют их урезать потребительские расходы).

- с эффектом импортных закупок (при повышении уровня цен приводит к сокращению экспорта и увеличению импорта, а в целом –уменьшение спроса на отечественные товары и услуги).
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Существуют неценовые факторы, воздействующие на изменение совокупного спроса. К ним относятся факторы, воздействующие на потребительские расходы:

AD = c + i + G + Xn.

Неценовые факторы потребительского спроса:

- благосостояние потребителей

- задолженность

- изменение инвестиций

- налоги

- изменение государственных расчетов

- изменение расходов на чистый объем экспорта (национальный доход и валютные курсы).

Совокупное предложение – показывает уровень реального, наличного объема производства при каждом возможном уровне цен.

Зависимость между уровнем цен и объемом национального производства, который производители готовы произвести и предложить на рынке, является величиной прямой или положительной.

1 – кейнсианский отрезок

2 – промежуточный отрезок

3 – классический отрезок

Устанавливают прямую зависимость между уровнем цен и реальным объемом национального производства.

Кривая может смещаться вправо,влево под влиянием неценовых фактов.

Неценовые факторы:

- изменение цен на ресурсы(труд, факторы производства).

- изменение производительности факторов производств.

- изменение правовых норм (налоги, субсидии, государственное регулирование)

Равновесный уровень цен и равновесный объем национального производства предполагают равенства AD и AS.

F – точка макроэкономического равновесия при неполной занятости и при неизменном уровне цен.

F1 – точка макроэкономического равновесия при небольшом повышении уровня цен при состоянии экономики, близком к полной занятости.

F2– точка макроэкономического равновесия в условиях полной занятости, но с инфляцией и ростом цен.

AD и AS могут смещаться: связано с изменением национального объема производства и уровнем цен.

1 состояние. Увеличивается AD на кейнсианском отрезке.

[image: image22.png]A8y

Py 4=
P T
¢
° e o
PeansHbiit 06bem NPOH3BOACTEA

Yposens uen



2 состояние. Увеличивается AD на промежуточном отрезке
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3 состояние. Увеличивается AD на классическом отрезке.
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2

Увеличение совокупного спроса на классическом и промежуточном отрезках влечет за собой рост уровня цен, но обратное снижение уровня спроса в течение короткого промежутка времени не приводит к уменьшению уровня цен.
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1. Увеличение AS при неизменном AD (эффект «храповика»).

Свидетельствует о росте производственных возможностей экономики в целом (снижается цена).
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2. Уменьшение AS (свидетельствует о инфляции, обусловленной ростом издержек производства). Самая негативная ситуации в экономике! Одновременно происходит рост цен, сокращение производства, рост безработицы. Состояние «стагфляции».

47. Экономические циклы и  фазы экономического цикла, их показатели и причины. Классификации

Любая экономическая система стремится к достижению полной занятости экономических ресурсов, стабильному уровню цен и потенциальному ВНП.

В результате нарушений макроэкономического равновесия экономический рост не является равномерным, а прерывается периодами экономической нестабильности→экономическое производство проявляется как тенденция, а экономика развивается циклически.

Цикличность – всеобщая форма движения национального хозяйства, отражающая его неравномерность.

Характерная черта цикличности – движение не по кругу, а по спирали.

Экономический цикл – колебание фактического ВНП вокруг его потенциальной величины, которая достигается в условиях полной занятости ресурсов.

Различают 2 понятия: цикл и тренд.

Цикл – возвращение экономики в одно положение.

Тренд – длительная тенденция изменения фактического ВНП.

В долгосрочном периоде сглаживаются колебания фактического ВНП и отражается экономический рост.

Причины: нарушение совокупного спроса и предложения.

Основные показатели цикла:

- отклонение фактического ВНП от потенциального ВНП.

∆ВНП = (Уф – Уб)/Уб,      Уф – фактический уровень, Уб – базисный уровень.

- темпы экономического роста

Тэр = (Ут – Уб)/Уб, Ут – уровень текущий.

- уровень безработицы.

48. Безработица. Ее причины и формы. Социально-экономические последствия. Закон Оукена

Безработица -  макроэкономическое явление, которое определяет индекс нищеты населения. Полная занятость невозможна.

Причины:

- несоответствие между спросом и предложением на рынке.

- недостаточность совокупного спроса (по Кейнсу).

Типы безработицы:

-фрикционная (связана с поисками и ожиданием работы).

- структурная (связана с технологическими сдвигами в производстве)

-циклическая (связана с кризисами).

Фрикционная + структурная + циклическая

Недовыпуск ВНП (отставание!)

естественная           Оказывает самое сильно влияние

безработица

(4-6 %)

Закон Оукена:

Если уровень безработицы превышает естественный уровень на 1%, то ВНП снижается на 2,5%.

1 % цикл.пр-ва = недовыпуск 2,5% ВНП.

Государственные методы ликвидации безработицы:

1. Активные (создание дополнительных рабочих мест, обеспечение системы переподготовки кадров  и т.д.)

2. Пассивные(создание системы социального страхования и помощи безработным).

49.  Инфляция. Способы ее измерения. Причины инфляции и ее виды. Антиинфляционная политика

Инфляция – макроэкономическое явление, которое связано с функционированием денежной массы; дисбаланс спроса и предложения, проявляющийся в повышении общего уровня цен и снижения покупательной способности денег.

Причины:

- монополия крупнейших фирм на определение цен и собственных издержек.

- профсоюзная монополия, задающая размер того или иного уровня з/п.

- государственная монополия на эмиссию денег, на внешнюю торговлю, на рост непроизводственных расходов (прежде всего военных).

Способы измерения инфляции:

I. индексирование цен (сопоставление общего уровня цен текущего периода с общим уровнем цен базисного периода)

- индекс цен потребительских товаров

ПТ = (Уцт-Уцб)/Уцт,     Уцт – уровень цен текущего периода, Уб – базисного.

- индекс цен потребительского назначения

ПрН = (Уцт-Уцб)/Уцб.

- дефлятор ВНП = ВНПноминальный/ВНПреальный

II.темпы инфляции

Пt =(Рt-Ро)/Ро,     Рt – уровень текущих цен, Ро – общих (за какой-то период).

От темпов инфляции зависят виды инфляции:

1. Если темпы инфляции меньше либо равны 10 % - умеренная инфляция.

Пt<=10%

2. 10%<=Пt<=200% галопирующая
3. 200%<=Пt<=1000% гиперинфляция
III. правило величины 70.

Кол-во лет = 70/темп ежегодного увеличения уровня цен.

Позволяет посчитать количество лет, необходимых для увеличения уровня цен вдвое.

Существуют инфляция спроса и инфляция предложения:

1. Инфляция спроса (равновесие совокупного спроса и предложения нарушается со стороны спроса ).

AD – совокупный спрос, As  - совокупное предложение

Сущность: избыток денежных расходов наталкивается на ограниченное предложение товаров ( при полной занятости ресурсов).

2. Инфляция предложения (когда растут издержки производства)

Сущность: рост цен, вызванный увеличением издержек производства в условиях полной занятости ресурсов.


Последствие инфляций:

- снижение реальных доходов населения и уровня жизни населения.


- сокращение инвестиций делает рискованным бизнес.

- перераспределение денег от кредиторов – заемщиков.

Инфляция невыгодна всем, кто получает з/п,. Тем. Чьи доходы растут быстрее темпа роста инфляции – им нормально(
Инфляционный доход – основанный на разнице цен.

Антиинфляционная политика (проводит государство):

- адаптационный (приспособление к инфляции).

- активный (разработка стратегии и тактики противодействия инфляции).

50. Взаимосвязь инфляции и безработицы. Кривая Филипса

Рассматривая механизм инфляции спроса и инфляции издержек,  видим

что инфляция спроса в краткосрочном периоде способна временно повысить

реальный объем производства, стимулируя занятость. Инфляция издержек, нао​борот, ведет к падению производства и уменьшению спроса на труд. Таким об​разом, существует тесная связь между уровнем занятости и темпами инфляции.

Обратная зависимость между инфляцией и безработицей была обнаруже​на профессором Лондонской школы экономики О. Филлипсом в начале 50-х го​дов ХХ века.  Кривая Филлипса отражает зависимость между уровнем безрабо​тицы и темпами инфляции.

Ph     N

Темп            А

и инфляции

0                              В           % уровень безработицы

Рис. 20.3. Кривая Филлипса
Необходимо отметить, что обратная зависимость между уровнем безрабо​

тицы и темпом инфляции существует в краткосрочном периоде. На долгосроч​

ном временном интервале кривая Филлипса представляет вертикальную линию

N  характеризующую  естественный   уровень   безработицы.  Исходя   из   кривой

Филлипса возникает два варианта:

- низкая безработица и высокая инфляция ((•)А);

- низкая инфляция и высокая безработица (В).

238Попытка удерживать безработицу ниже естественного уровня приводит к

ускорению темпов инфляции,  а выше – к замедлению. Поэтому естественный

уровень безработицы называют "уровень безработицы, не ускоряющий темпов

инфляции" – NAIRU.

Проводя антиинфляционную политику, необходимо знать "цену" победы

над инфляцией, т.е. определить, на сколько процентов повысится безработица,

если темп инфляции снизить на 1%. Этот показатель называется коэффициент

ущерба (SR) SR=1/в, где в - уровень безработицы в процентах.

Таким образом, повышение темпов инфляции – плата за увеличение рабо​

чих мест и, наоборот, за снижение темпов инфляции нужно платить увеличени​

ем безработицы.

Однако эта зависимость не оправдалась в 70-е годы ХХ века. В странах

Западной Европы развивалась стагфляция: рост безработицы сопровождался и

повышением темпов инфляции.  На графике ситуация стагфляции изображена

смещением кривой Филлипса вправо.

Аt

Темп             Ph2

и инф    Ph1

ляция

Уровень безработицы
51. Сущность, показатели, типы и факторы экономического роста

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ - постоянное увеличение объемов товаров и услуг, произведенных за определенный период времени (обычно за год).

Способы измерения:

- в физическом выражении (тонны, метры, штуки и т. д.) (более надежен, т. к. позволяет исключить воздействие инфляции, но не универсален, поскольку при расчете темпов роста трудно рассчитать общий показатель для производства разных изделий).

- в стоимостном выражении (употребляется чаще, однако не всегда возможно до конца «очистить» его от инфляционных наслоений).

Основные показатели динамики экономического роста:

а) увеличение объема ВВП;

б) темпы роста ВВП в расчете на душу населения;

в) темпы роста промышленного производства в целом, по отраслям и на душу населения.

В экономической статистике для изучения динамики используют коэффициент роста X, который исчисляется по формуле:

Х=у1/у0,           у1, уо - показатели соответственно в изучаемом и базовом периодах.

Темп роста равен коэффициенту роста, умноженному на 100. Темп прироста равен темпу роста минус 100.

Типы экономического роста:

- экстенсивный (рост достигается путем количественного увеличения факторов производства и базируется на старой технико-технологической базе).

- интенсивный (рост достигается за счет роста производительности труда, использования новой техники и технологии, т. е. за счет качественных факторов).

С развитием и освоением современных достижений науки и техники интенсивные факторы роста становятся преобладающими. В реальной жизни экстенсивный и интенсивный типы экономического роста в чистом виде не существуют. Имеет место их переплетение и взаимодействие.
54. Налоги, принципы налогообложения, их виды. Кривая Лаффера

Налоги – это обязательные платежи, взимаемые государством с юридических и физических лиц.

Типы налоговых систем:

- 2-х звенные (общегосударственные и местные налоги. В странах, не имеющих федерального деления (Беларусь, Франция)).

- 3-х звенные(правительственные, региональные и местные налоги. В странах с федеральным делением (США, Германия)).

Функции налогов:

- фискальная (образуется государственная казна)

- экономическая (регулирующая) (с помощью налогов осуществляется перераспределение средств (уменьшение и увеличение ставок налога).

- социальная(призвана обеспечивать равновесие в обществе путем изменения соотношения между доходом отдельных социальных групп).

-контрольная (позволяет количественно отразить налоговые поступления и сопоставить их с потребностями государства в финансовых средствах).

Принципы налогообложения(А. Смит):

1.Плательщики должны участвовать в содержании правительства соответственно доходом.

2.Налог должен быть точно определен (срок уплат, сумма, способ платежа)

3.Вид налога, срок уплаты, способ платежа должен быть удобен плательщику.

4.Каждый налог должен удерживать из кармана народа как можно меньше сверх того, что он приносит казначейству (налоговая система и служба должны быть по возможности дешевыми).

Объект налогообложения – имущество, по стоимости которого начисляется налог.
55. Социально-экономическая  политика , ее функции. Уровень и качество жизни.  Кривая Лоренца.

Социальная политика – комплекс мер, направленных на создание условий для удовлетворения потребностей населения, повышение его благосостояния и обеспечение системы социальных гарантий. Социальная политика проводится на уровне фирмы, региона, общегосударственном и межгосударственным уровнем.

Цель: поощрение всех форм деловой активности, прежде всего трудовой и предпринимательской.

Показателем результативности социальной политики выступают уровень и качество жизни населения.

Направлена на:

- реализацию программ занятости

-оказание помощи малоимущим слоям и многодетным семьям

- обеспечение устойчивого снабжения населения всеми видами продовольствия

-развитие сферы образования, медицинского обслуживания, социального страхования и культуры.

Возможности решения тех или иных задач социальной политики определяются ресурсами, которые может направить государство на их решение. В свою очередь, ресурсная база зависит от общего уровня экономического развития страны.

Осуществление социальной политики в республике предполагает:

1) защиту прав человека на свободный труд, создание системы нормального жизнеобеспечения, гарантию личной безопасности граждан в обществе;

2) формирование системы социальной защиты населения с учетом зарубежного опыта;

3) создание системы социальных гарантий.

Кривая Лоренца — кривая, которая показывает, какую часть совокупного денежного дохода страны получает каждая доля низкодоходных и высокодоходных семей, то есть отражает в процентах распределение дохода между семьями с разным достатком.
56. Денежно-кредитная политика государства и ее инструменты

Денежно-кредитная политика – совокупность мероприятий в области денежного обращения и кредита, направленных на регулирование экономики.

Ключевую роль в проведении денежно-кредитной политики играет Центральный банк, который должен быть независимым от правительства. В этом случае ему легче обеспечить благоприятные условия для экономического роста и решать конкретные цели: регулирование темпов экономического роста, смягчение циклических колебаний, сдерживание инфляции, достижение сбалансированности внешнеэкономических связей.

Инструменты денежно-кредитной политики:

- операции на открытом рынке (покупка и продажа Центральным банком ценных бумаг).

- учетно-процентная политика (изменение учетной ставки (ставки рефинансирования).

- изменение нормы обязательных резервов (позволяет Центральному банку регулировать предложение денег. Это связано с тем, что норма обязательных резервов влияет на объем избыточных резервов, предоставляемых в ссуду, а значит, и на способность коммерческих банков создавать дополнительные деньги. Очень сильнодействующий инструмент, поэтому используется не часто).

Виды денежно-кредитной политики:
-политика дорогих денег (рестрикационная, ограничительная) (направлена на сокращение количества денег в обращении. Проводится следующими методами: Центральный банк продает ценные бумаги, увеличивает учетную ставку и увеличивает норму обязательных резервов).

- политика дешевых денег (экспансионистская)(направлена на увеличение количества денег в обращении, когда надо стимулировать деловую активность. Ее методы: Центральный банк покупает ценные бумаги, уменьшает учетную ставку и уменьшает норму обязательных резервов).

Таким образом, денежно-кредитная политика направлена либо на сдерживание и ограничение кредита и денежного предложения (рестрикция), либо на стимулирование (экспансия).

В РБ банковская система представлена Национальным банком, коммерческими банками и специализирована кредитно-финансовыми учреждениями.
57. Налогово-бюджетная политика государства и ее инструменты

Меры по изменению ставок налогообложения и государственных расходов, разработанные с целью воздействия на совокупный спрос (и в некоторых случаях на совокупное предложение) в экономике называются фискальной политикой.

Инструменты:

1.Если совокупный спрос слишком низок, то государство может стимулировать совокупный спрос с помощью увеличения своих расходов или снижения налогов или одновременном применением этих двух мер. Эти действия часто приводят к дефициту бюджета, так как государство тратит больше средств, чем собирает в форме налогов без уменьшения государственных расходов, способствует росту совокупного спроса. Такая экспансионистская фискальная политика повышает уровень занятости, инфляцию, либо то и другое.
2.Если уровень совокупного спроса слишком высок, государство может сократить свои расходы, повысить налоги, либо переделать и то и другое. Эти действия приведут к увеличению бюджетного избытка или к уменьшению бюджетного дефицита. Такая сдерживающая фискальная политика способствует снижению уровня совокупного спроса, в результате чего сокращается занятость ресурсов в экономике, инфляция, либо то и другое.

Типы фискальных мер:

- дискреционные (принудительные) (если государство принимает закон или предпринимает другие специальные действия для изменения налогообложения и/или государственных расходов)

- автоматические (если изменение политики происходит спонтанно (само по себе) по мере измерения экономической ситуации).
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